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LEBIH DI PASARAN 
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- Membersihkan lemak dan racun-racun dalam lambung dan usus 

- Menghilangkan gelambir pada perut 

(cocok untuk Ibu-ibu sehabjsjmelahirkan, minimal) 

■ Turun 1 - 3 kg dalam seminggufcJengan berolah raga lebih baik 

■ Tidak berbahaya bagi jantung t* 

- Mengecilkan perut BUNCIT^ t ' tf* 

- Bisa juga dikonsumsi laki-laki^ ter ut amaj la k i - l aj my a ng sudah menikah 
yang pada umumnya perutnya b u n e 

■ Tidak me n jadikan' loyo/lemas l ^ 


- Efek positif : Menurunkan kolesterol & Asam i Urat f 

__ TSBjjfisiEL, * ,. .i 

Untuk hasil optimal penggunaan Ratu Langsing : 

- Jangan makan sebelum tidur. 

- STOP makan camilan olahan ganti camilan yg direbus 

- Makan buah utuh lebih baik daripada jus buah 

- Perbanyak minum air putih 

[ y^J - Kurangi makan nasi* 

- Hindari makan pedas & minum air dingin. 
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Tercepat & Aman 


RA3A URAT 


ANDA MEMPUNYAI 


HltMengurangi rasa sakit di persendian 

- Mencegah dan mengurangi kadar 
asam urat dalam darah 

- Mengurangi sakit reumatik 

- Menyegarkan badan 

- Cocok bagi pekerja berat pria & wfl 


Tanpa Pijat & operasi 
Menghilangkan benjolan-benjolan 
di dalam & diluar sekitar dubur 
menghentikan pendarahan 
mengatasi anus yang keluar 
0,5 cm - 3 cm secara alami 
\JYAI KASUS AMBElEN BERTAHUN-TAHUN!M 
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RAGAM RUBRIK 


LAPORAN 

UTAMA 

( 8 - 26 ) 

BAHAYA LATEN SAMPAH 
SIAPA PEDULI 

Masyarakat adalah korban korporasi. 
Akibatnya, masyarakat bukan hanya 
menjadi produsen sampah namun 
juga tidak mampu mengelola dan 
mendayagunakan sampah. Padahal, 
sampah dapat menjadi lahan bisnis 
yang menguntungkan sekaligus dapat 
mengatasi problem sampah yang 
makin genting. 


SAMPAH BISNIS ATAU 
BISNIS SAMPAH 

Pengaruh ekonomi global yang makin 
mencengkeram telah mendorong 
perubahan revolutif dalam seluruh 
sendi kehidupan. Pengaruh dominasi 
kapitalisme dalam ekonomi global 
juga telah mengkondisikan persaingan 
bisnis menjadi demikian ketat. 



FIKIH 

MUAMALAH 

(28-33) 


METODE KAJIAN FIQIH 
KONTEMPORER 

Untuk sedikit memberikan 
gambaran tentang relevansi 
syari'at Islam dalam berbagai 
masalah kontemporer, saya 
mengajak pembaca untuk sedikit 
menelaah metodologi ulama' ahli 
ijtihad dalam melakukan studi 
kasus terhadap berbagai masalah 
kontemporer tersebut. 



KAJIAN 

KITA 

(33-36) 


SEBAB-SEBAB 
DILARANGNYA JUAL BELI 

Pada dasarnya hukum muamalah 
adalah mubah (diperbolehkan) 
sebagaimana yang telah 
disepakati oleh mayoritas ulama 
fikih dalam kitab-kitab mereka. 


CLING OF UWUH 

Tak jarang pelaku usaha yang bingung 
dalam mencari ide untuk membuat 
sebuah produk bisnis. Kebanyakan 
malah cenderung idealis dengan 
mencari ide-ide besar. Padahal di 
sekitar kita tersedia berbagai ide 
dan bahan untuk membuat berbagai 
macam produk bisnis. 


BERKREASI DENGAN 
KERTAS SENI 

Kertas daur ulang atau yang juga 
dikenal dengan sebutan kertas 
seni mulai populer pada dekade 
80-an. Dengan menerapkan teknik 
pembuatannya yang sama seperti 
teknik membuat kertas pabrikasi, 
sebagian masyarakat mulai mencoba 
membuat kertas daur ulang secara 
manual atau buatan tangan. 




PELUANG 

USAHA 

(46-54) 

BISNIS WULUNG YANG 
TETAP UNTUNG 

Walau demikian tidaklah 
serta merta dapat menggusur 
habis pesaing usaha berbasis 
tradisional. Contoh nyata terlihat 
pada usaha bertajuk Wulung, 
milik Mukhayat, warga asli 
Kalijambe, Magelang. 



KISAH 

PENGUSAHA 

(42-44) 

10 TAHUN WAROENG 
STEAK' HAJIKAN 
KARYAWAN 

Karena itu wajar pula ketika 
Waroeng Steak buka untuk 
pertama kalinya pada tahun 
2000, belum banyak konsumen 
yang tertarik. Lebih-lebih 
mahasiswa yang menjadi target 
pasar bisnis ini. 
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KONSULTASI 

KEUANGAN 

(37-38) 

3 KESALAHAN PEBISNIS 
DALAM MENGELOLA 
KEUANGAN 

Kesalahan apa saja yang 
umumnya dilakukan oleh para 
pengusaha kecil dalam mengelola 
keuangan? Sebetulnya banyak 
faktor tetapi kali ini saya hanya 
membahas 3 hal saja. 



KONSULTASI 

BISNIS 

(64-65) 


MENYIKAPI KEGAGALAN 
DALAM BISNIS 

Kegagalan dan keberhasilan 
merupakan sesuatu yang 
lazim terjadi dalam kehidupan. 
Begitu pula dalam berwirausaha 
atau berbisnis, keberhasilan 
dan kegagalan akan selalu 
terjadi bahkan kegagalan akan 
lebih sering terjadi daripada 
keberhasilan. 

















SAMBUTAN Jati kami 


EDITORIAL 


SAMPAH, BARANG BEKAS 
DAN NILAI BISNIS 


THE OUR 

TEAM 


Komisaris 

Fadil Fuad Basymeleh 

Pemimpin Umum 

Eko Pramono 


Persoalan sampah adalah persoalan siapa saja. Setiap orang, 
keluarga, kelompok masyarakat lainnya pasti menghasilkan 
sampah. Seorang ibu rumah tangga yang memasak dan 
menyiapkan makanan untuk keluarganya, akan menghasilkan 
sisa-sisa bahan yang tidak berguna dan akan dibuang ke bak 
sampah. Karena itu semua pihak bertanggung jawab dalam 
masalah sampah. 

Begitu juga dengan kalangan dunia usaha yang telah banyak mengambil 
manfaat dan keuntungan dari bisnisnya. Para pelaku bisnis yang memproduksi suatu 
barang, tentu juga akan menghasilkan sampah yang tidak sedikit. Bahkan kemasan 
produk yang telah sampai di tangan konsumen pun tentu akan menjadi sampah, 
dan barang bekas yang dibuang. Pertanyaannya adalah apakah misi bisnis setiap 
pengusaha sudah mengikutsertakan nilai-nilai dalam pengelolaan sampah yang 
dihasilkannya? 

Data dari Kantor Kementerian Lingkungan Hidup (KLH) menyebutkan bahwa 
jumlah sampah yang dihasilkan setiap kota di Indonesia rata-rata mencapai 200 ton 
setiap harinya. Ini tentu fakta yang sangat mencengangkan. Ironisnya, kemampuan 
pemerintah, terutama pemerintah daerah dalam mengelola dan mengolah sampah 
ternyata masih sangat rendah. Syarat Tempat Pembuangan Akhir (TPA) yang menjadi 
tumpuan dalam pengolahan sampah sangat jauh dari yang diharapkan. 

Melihat fakta ini kita tentu maklum dengan berbagai bencana yang melanda 
berbagai kota dari sampah-sampah yang menggunung tersebut. Begitu juga dengan 
sejumlah bencana alam berupa tanah longsor yang menelan banyak korban jiwa 
mengiringi problem sampah di berbagai daerah. 

Pada sisi lain, tidak sedikit pula tangan-tangan kreatif yang mampu menyulap 
sampah (baca: barang bekas) menjadi produk bisnis yang sangat komersial. Sebut 
saja diantaranya produk kerajinan kertas daur ulang, produk kerajinan cangkang telor 
yang memanfaatkan sampah dari kulit telor, ataupun seperti yang dilakukan komunitas 
'Cling of Uwuh'yang mampu mengelola dan mengolah sampah kemasan plastik 
menjadi berbagai produk komersial. 

Dari problem sampah yang mengancam kelangsungan kehidupan bumi, kita 
dapat belajar banyak. Untuk menjadi pengusaha, kita tentunya tak boleh sekedar 
mengejar keuntungan semata. Sejak awal menjalankan bisnis, sudah semestinya 
kita bertanggungjawab terhadap sampah bisnis yang dihasilkan. Seperti halnya 
sebagai pengusaha muslim, unsur syariah dalam berbisnis harus kita terapkan agar 
keuntungan yang diperoleh juga halal, barokah, dan toyibah. Pada sisi lain, untuk 
menjalankan usaha kita juga tak perlu menunggu ide besar untuk membuat sebuah 
produk bisnis. Karena, tidak sedikit ide ataupun sumber bahan untuk bisnis ternyata 
berceceran dan terhampar di sekitar kita, termasuk barang-barang bekas yang 
terbuang. Sekarang tinggal kreatifitas, kemauan, dan niat kita dalam menjalankan 
bisnis itu. 
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BULETIN PERNIAGAAN 

Assalamu'alaikum warahmatullahi wabarakatuh. 

Alangkah baiknya jika Majalah Pengusaha Muslim bisa membuat semacam 
buletin yang dibagikan gratis saat momen-momen banyak orang. Misal shalat 
jumat dan lain sebagainya. Karena majalah biasanya hanya dinikmati bagi 
yang berlangganan, tapi buletin yang hanya selembar membahas mengenai 
muamalah dan perniagaan, akan langsung di baca banyak orang. Selama ini 
buletin Shalat Jumat berisi nasihat-nasihat amal ibadah maghdoh atau liputan 
dunia Islam ataupun kondisi bangsa. Ahsan jika buletin itu membahas tentang 
muamalah perniagaan antar sesama manusia. Targetnya pasar dan lain 
sebagainya. Mudah-mudahan bisa efektif sebagai syiar Islam. Wallahu alam. 
Wassalamu’alaikum warahmatullahi wabarakatuh. 

Redy H Gunawan 


“Perumpamaan (nafkah yang 
dikeluarkan oleh) orang-orang yang 
menafkahkan hartanya dijalan Allah 
adalah serupa dengan sebutir benih 
yang menumbuhkan tujuh bulir , pada 
tiap-tiap bulir seratus biji. Allah melipat 
gandakan (ganjaran) bagi siapa yang 
Dia kehendaki. Dan Allah Maha Luas 
(karunia-Nya) lagi Maha Mengetahui.” 

(QS. al-Baqarah: 26l) 


SEKOLAH PENGUSAHA 

Assalamu'alaikum warahmatullahi wabarakatuh. 

Saya menyarankan kalau bisa di tahun-tahun mendatang pemilik Majalah 
Pengusaha Muslim bisa mendirikan sekolahan khusus bagi Muslim yang ingin 
menjadi seorang pengusaha, yang nantinya akan meluluskan pengusaha- 
pengusaha Muslim yang hebat, dahsyat,bombastis, religius. 

Wassalamu’alaikum warahmatullahi wabarakatuh. 

Uton Fauzi 

Redaksi: 

Wassalamu’alaikum warahmatullahi wabarakatuh. 

Majalah Pengusaha Muslim didirikan dan merupakan salah satu divisi dibawah Yayasan 
Bina Pengusaha Muslim. Saran akan kami teruskan ke Yayasan Bina Pengusaha Muslim. 


AGEN SEBAGAI BIRO IKLAN 

Assalamu'alaikum warahmatullahi wabarakatuh. 

Tentang Biro iklan, alangkah baiknya kalau agen sekaligus diberi kewenangan 
sebagai biro iklan, sehingga akan menjadi motivasi terhadap agen untuk 
mengembangkan pemasaran, dan perlu dikuatkan dengan agrement yang jelas. 
Updating terhadap keagenan (khususnya nama agen baru dll) harus dilakukan 
setiap bulan, sebagai apresiasi terhadap agen baru dan menjadi sangat penting 
untuk pemasaran majalah kita. 

Wassalamu’alaikum warahmatullahi wabarakatuh. 

Salim Abu Hijrah 

Redaksi: 

Wassalamu’alaikum warahmatullahi wabarakatuh. 

Untuk updating agen-agen baru InsyaAllah kami lakukan tiap bulan , baik di majalah 
maupun di website majalah (www.majalah.pengusahamuslim.com). Untuk saran agen 
sebagai biro iklan merupakanmasukanyang sangat baik, dan Insya Allah akan menjadi 
pertimbangan kami. 


SARAN RUBRIK WARALABA 

Assalamu'alaikum warahmatullahi wabarakatuh. 

Perihal waralaba, saya ingin lebih mengetahui dari kajian syariahnya karena 
kalau tidak salah memahami dalam beberapa konsep waralaba kita membeli 
semacam izin menggunakan merek perusahaan dan membayar sejumlah fee 
sebagai pengguna. Apakah ada jaminan dari terwaralaba memberikan hasil 
yang positif dari usaha yg kita pakai namanya tersebut? Apakah ini tidak 
jadi “GHARAR” karena kita sudah bayar fee ternyata usahanya tidak laku 
walaupun nama besar yang kita beli, dan kita telah melakukan survei kelayakan 
sebelumnya? 

Wassalamu’alaikum warahmatullahi wabarakatuh. 

Iwan Nugroho 
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URGENSI KEMAMPUAN KOMUNIKASI 

Kesuksesan dalam usaha atau bisnis tidak hanya ditunjang oleh keterampilan teknis, 
pendidikan dan pengalaman dalam bidang bisnis yang tengah digeluti. 



T api, keterampilan dalam berkomunikasi juga 

mempunyai peran sangat penting untuk mencapai 
puncak kesuksesan dalam berbisnis. Banyak orang 
yang meremehkan terhadap kemampuan jenis ini, 
padahal realitas menunjukan bahwa orang yang sukses 
di dalam bidang apa pun senantiasa didukung dengan 
kemampuannya dalam berkomunikasi. 

Kemampuan berkomunikasi yang baik dan efektif 
sangat mendukung kemajuan dalam berbisnis. Nyatanya, 
kehidupan manusia dalam berbagai bidang tidak akan 
lepas dari aktivitas berkomunikasi. Tidak ada satu pun 
manusia yang bisa lepas dari aktivitas berkomunikasi. 
Jadi pada dasarnya komunikasi adalah bagian dasar 
kehidupan manusia sehari-hari. Karenanya, manusia 
yang ingin sukses harus bisa terus menerus mengasah 
kemampuan ini. 

Apa pun jenis bisnis yang anda tekuni. Apa 
pun jabatan anda, kemampuan berkomunikasi yang 
baik mutlak dibutuhkan. Komunikasi berguna untuk 
menyatakan pendapat dan menunjukan eksistensi diri. 
Kalau kita cermati, orang yang pandai berkomunikasi 
dalam organisasi atau institusi senantiasa mendapat 
posisi atau jabatan terhormat. Seorang pengusaha yang 
pandai berkomunikasi akan mendapat keuntungan besar 
dalam bisnisnya. 

Sekarang ini perusahaan terutama yang bergerak 
di bidang jasa senantiasa berhubungan dengan 
banyak orang. Sebut saja misalnya, perbankan, 
operator penerbangan, lembaga pendidikan dan 
sebagainya. Bahkan tak sedikit perusahaan yang berani 
menginvestasikan uangnya untuk membiayai para 
karyawannya guna mengikuti seminar atau pelatihan 
komunikasi. Saat ini hampir semua perusahaan 
mulai sadar betul dan beranggapan bahwa jika para 
karyawannya mempunyai kemampuan komunikasi yang 
baik maka akan sangat mendorong perusahaan untuk 
semakin maju dan berkembang. 

Salah satu pakar dan pengarang buku “Emotional 
Intelligence Quotient”, Daniel Goleman mengatakan, 
peran IQ bagi keberhasilan seseorang hanya 20 


Oleh Suhendi 


persen, sementara 80 persen adalah EQ. 

Kemampuan komunikasi adalah salah satu kecerdasan 
emosi yang perlu terus diasah dan dikembangkan. 
Apalagi sekarang ini adalah era informasi dimana 
orang yang hanya menguasai informasilah yang 
akan menguasai dunia, dan kemampuan komunikasi 
seseorang salah satunya sangat ditentukan oleh 
penguasaan informasi. 

Orang yang tak pintar sekalipun dapat menggapai 
kesuksesan dalam bisnis atau kalau seorang karyawan 
bisa meraih jabatan yang tinggi dalam perusahaan, jika 
dia pandai berkomunikasi. Apalagi menurut para pakar 
manajemen SDM, untuk menduduki level eksekutif 
ataupun pengusaha kelas kakap, biasanya seseorang 
dituntut untuk dapat memadukan kemampuan 
berkomunikasi baik secara lisan maupun tulisan. 

Karena selain sanggup melemparkan ide-ide yang 
cemerlang melalui tulisan, orang tersebut juga mampu 
mempresentasikan gagasannya secara lisan dengan baik. 

Kesederhanaan pesan dengan menghindari kalimat 
panjang, penggunaan kata-kata kompleks dan tidak 
lazim, merupakan indikasi komunikasi yang efektif. 
Artikulasi yang baik dalam berkomunikasi secara lisan 
sangat penting. Bicaralah dengan intonasi yang tepat 
sebagai penekanan pada kata-kata yang ingin diperkuat 
atau penting. 

Dalam komunikasi lisan, pesan dapat diperjelas 
dengan bahasa tubuh, salah satunya dengan pancaran 
mata. Apa yang dipikirkan seseorang akan terpancar 
dari matanya. Kontrolah gerakan tangan atau senyuman. 
Semua bahasa tubuh ini yang dalam ilmu komunikasi 
disebut sebagai bahasa Non-verbal. 

Terakhir dan yang tak kalah pentingnya, 
mengevaluasi umpan balik (melalui pengajuan 
pertanyaan) sangat penting untuk mengevalusi sejauh 
mana pesan yang kita sampaikan dapat dimengerti, 
dipahami dan diterima dengan baik oleh lawan bicara 
kita. Seorang komunikator yang baik senantiasa sibuk 
bagaimana pesan dapat diterima atau tidak oleh lawan 
bicara. Kalau ini tidak diperhatikan maka terjadinya 
kesalah pahaman akan terjadi. Jika terjadi kesalah 
pahaman dalam konteks sebuah perusahaan, tentu ini 
sangat merugikan bagi perusahaan.*** 

*) Penulis, dosen Stikom Bandung & Pemerhati Manajemen SDM. 
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oabe kehidupan. 




Oleh Muhammad Abduh Tuasikal, S.T. 


KESULI 

MUSTAHIL MENGALAHKAN 

KEMUDAHAN 




"Sudah beberapa bulan bami menjalankan usaha lewat toko online, 
dua toko yang bami buat, namun belum juga mendapatban hasil 
yang memuaskan”, begitulah bira-bira curhat seorang sahabat. Solusi 
yang disarankan oleh si penerima curhat yaitu menyuruhnya untuk 
bersabar dan ia pun menghiburnya dengan perkataan, “Satu kesulitan 
mustahil mengalahkan dua kemudahan.” Kata-kata ini membuat si 
pendengar semakin percaya diri, la begitu yakin bahwa Allah pasti 
akan memberinya kemudahan dan pertolongan. 
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oabe kehidupan. 


BETUL SEKALI, SATU KESULITAN MUSTAHIL 
MENGALAHKAN DUA KEMUDAHAN 

Para pembaca pasti sudah seringkali mendengar ayat 
berikut, “Karena sesungguhnya sesudah kesulitan itu ada ke¬ 
mudahan. 77 (QS. Alam Nasyroh: 5). Ayat ini pun diulang 
setelah itu “Sesungguhnya sesudah kesulitan itu ada kemuda¬ 
han. 77 (QS. Alam Nasyroh: 6). Kita sering mendengar ayat 
ini, namun kadang hati ini lalai, sehingga tidak betul-betul 
merenungkannya. Atau mungkin kita pun belum mema¬ 
haminya. Padahal jika ayat tersebut betul-betul direnung¬ 
kan sungguh luar biasa faedah yang dapat kita petik. Jika 
kita benar-benar mentadabburi ayat di atas, sungguh ber¬ 
bagai kesempitan akan terasa ringan dan semakin mudah 
kita pikul. Marilah kita coba merenungkan bagaimanakah 
tanggapan para pakar tafsir mengenai ayat di atas. 

Al Hasan Al Bashri mengatakan bahwa ketika turun 
surat Alam Nasyroh ayat 5-6, Rasulullah shallallahu alaihi 
wa sallam bersabda, “Kabarkanlah bahwa akan datang 
pada kalian kemudahan. Karena Satu kesulitan tidak 
mungkin mengalahkan dua kemudahan.” 

Perkataan yang sama disampaikan oleh Qotadah. 
Qotadah mengatakan, “Diceritakan pada kami bahwa 
Rasulullah shallallahu ‘alaihi wa sallam pernah memberi kabar 
gembira pada para sahabatnya dengan ayat di atas , lalu beliau 
mengatakan , “Satu kesulitan tidak mungkin mengalahkan dua 
kemudahan. 77 (Lihat Tafsir Ath Thobari , 24/496) 

Sahabat mulia, ‘Abdullah bin Mas’ud radhiyallahu 
l anhu pernah berkata, “Seandainya kesulitan masuk 
ke dalam suatu lubang, maka kemudahan pun akan 
mengikutinya karena Allah Ta 7 ala berfirman (yang 
artinya), “Karena sesungguhnya sesudah kesulitan itu 
ada kemudahan. Sesungguhnya sesudah kesulitan itu ada 
kemudahan. 77 (Dikeluarkan oleh Ath Thobari dalam 
tafsirnya, 24/496) 

Ibnul Mubarok berkata dalam “Al Jihad” bahwa 
‘Umar bin Al Khottob pernah menulis surat kepada Abu 
‘Ubaidah yang baru tiba di Syam dan dihadang oleh 
musuh kala itu. Isi tulisan ‘Umar adalah, “ Amma ba 7 du y 
tidaklah Allah menurunkan kesulitan pada seorang 
mukmin melainkan setelah itu Allah akan datangkan 
kegembiraan padanya. Karena ingatlah, satu kesulitan 
mustahil mengalahkan dua kemudahan.” Kemudian 
dalam surat tersebut ‘Umar menyebutkan ayat (yang 
artinya), “Hai orang-orang yang beriman , bersabarlah kamu 
dan kuatkanlah kesabaranmu dan tetaplah bersiap siaga (di 
perbatasan negerimu) dan bertakwalah kepada Allah , supaya 
kamu beruntung. 77 (QS. Ali Imron: 200) (Lihat Siyar Alam An 
Nubala , l/l5 dan Tarikh Dimasyg, IS/Ml) 

Berbagai riwayat di atas, semuanya menerangkan 
maksud yang sama yaitu di balik kesulitan ada 
kemudahan yang begitu dekat. Itulah maksud dari 
perkataan “satu kesulitan mustahil mengalahkan dua 
kemudahan”. Kemudahan akan terus mengikuti kesulitan 
dalam keadaan sesulit apa pun. Allah Ta 7 ala berfirman 
(yang artinya), “Allah kelak akan memberikan kelapangan 
sesudah kesempitan. 77 (QS. Ath Tholaq: 7). Ibnu Katsir 
mengatakan, “Janji Allah itu pasti, tidak mungkin Allah 
menyelisihinya” (Tafsir Al Qur’an Al ‘Azhim, 14/42) 

Yakinlah bahwa dibalik setiap kesulitan pasti ada 


kemudahan yang begitu dekat. Mujahid mengatakan, 
“Kemudahan akan senantiasa mengikuti kesulitan” 
(Dikeluarkan oleh Ath Thobari, 24/497) 

TAWAKKAL JADI SEBAB UTAMA KELUAR 
DARI KESEMPITAN 

Di awal-awal kesulitan, kadang belum datang 
pertolongan atau jalan keluar. Namun ketika kesulitan 
semakin memuncak, semakin di ujung tanduk, maka 
setelah itu datanglah kemudahan. Mengapa demikian? 
Karena di puncak kesulitan, hati sudah begitu pasrah. Hati 
pun menyerahkan seluruhnya pada Allah, Rabb tempat 
bergantung segala urusan. Itulah hakekat tawakkal. 
Tawakkal dengan bersandarnya hati pada Allah-lah, itulah 
sebab semakin mudahnya mendapatkan jalan keluar dari 
kesulitan yang ada. 

Ibnu Rajab Al Hambali rahimahullah berkata, “Jika 
kesempitan itu semakin terasa sulit dan semakin berat, 
maka seorang hamba jadi putus asa. Demikianlah 
keadaan hamba ketika tidak bisa keluar dari kesulitan. 
Ketika itu, ia pun menggantungkan hatinya pada Allah 
semata. Akhirnya, ia pun bertawakkal pada-Nya. Tawakkal 
inilah yang menjadi sebab keluar dari kesempitan yang ada. 
Karena Allah sendiri telah berjanji akan mencukupi orang 
yang bertawakkal pada-Nya. Sebagaimana Allah Ta’ala 
berfirman (yang artinya), “Dan barangsiapayang bertawakkal 
kepada Allah niscaya Allah akan mencukupkan (keperluan)nya 77 
(QS. Ath Tholaq: 3)” (faamful wal Hikam y 238) 

BUTUH ADANYA KESABARAN 

Setelah kita mengetahui berita gembira bagi orang 
yang mendapat kesulitan dan kesempitan yaitu akan 
semakin dekat datangnya kemudahan, maka sikap 
yang wajib kita miliki ketika itu adalah bersabar dan 
terus bersabar. Artinya, ketika sulit, hati dan lisan tidak 
berkeluh kesah, begitu pula anggota badan menahan 
diri dari perilaku emosional seperti menampar pipi dan 
merobek baju sebagai tanda tidak ridho dengan ketentuan 
Allah (Lihat Vddatush Shobirin wa Zakhirotusy Syakirin , 10). 

Sabar menanti adanya kelapangan adalah solusi 
paling ampuh dalam menghadapi masalah, bukan dengan 
mengeluh dan berkeluh kesah. Imam Asy SyafiT pernah 
berkata dalam bait syair, 

Bersabarlah yang baik , maka niscaya kelapangan itu 
begitu dekat. 

Barangsiapayang mendekatkan diri pada Allah untuk 
lepas dari kesulitan , maka ia pasti akan selamat. 

Barangsiapayang begitu yakin dengan Allah , maka ia 
pasti tidak merasakan penderitaan. 

Barangsiapayang selalu berharap pada-Nya , maka Allah 
pasti akan memberi pertolongan. (Tafsir Al Qur’an Al ‘Azhim, 
14/ 392) 

Dalam syair Arab dikatakan, “Sabar itu seperti 
namanya, pahit rasanya, namun akhirnya lebih manis 
daripada madu.” 

Semoga Allah senantiasa memudahkan kita meraih 
kelapangan dari kesempitan yang ada. Haruslah kita 
yakin badai pasti berlalu: “After a storm comes a calm 77 . 
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BAHAYA LATEN SAMPAH 

SIAPA PEDULI 


Masyarakat adalah korban 
korporasi. Akibatnya, masyarakat 
bukan hanya menjadi produsen 
sampah namun juga tidak mampu 
mengelola dan mendayagunakan 
sampah. Padahal, sampah 
dapat menjadi lahan bisnis yang 
menguntungkan sekaligus aapat 
mengatasi problem sampah yang 
makin genting. 
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P roblem sampah saat ini sudah demikian gawat. 

Masalah sampah tidak berbeda dengan problem 
kemiskinan dan pengangguran yang membutuhkan 
perhatian dan penanganan serius. Problematika 
sampah ibarat pedang bermata dua, apabila tidak 
dikelola dan diolah dengan baik dapat menjadi bencana. 
Namun jika mampu dikelola dan diolah secara baik, 
justru dapat memberikan manfaat dan keuntungan 
secara komersial. 

Data dari Kantor Kementerian Lingkungan Hidup 
(KLH) menyebutkan bahwa jumlah sampah yang 
dihasilkan setiap kota di Indonesia rata-rata mencapai 
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200 ton setiap harinya. Ini baru rata-rata secara global. 
Fakta di lapangan memperlihatkan data yang lebih 
mencengangkan. Kota Yogyakarta, dengan jumlah 
penduduk sekitar 500 ribu jiwa dari 14 kecamatan 
memproduksi sampah setiap harinya tak kurang 
dari 300 ton. Sedangkan DKI Jakarta dengan jumlah 
penduduk yang jauh lebih besar, rata-rata setiap harinya 
menghasilkan sampah sekitar 6.000 hingga 7.000 ton. 

Ini tentu fakta yang sangat mencengangkan. 
Bayangkan saja kalau satu hari saja jumlah sampah yang 
dihasilkan suatu daerah rata-rata sebesar 200 ton, maka 
dalam satu bulan terkumpul tak kurang dari 6.000 ton 
sampah. Sehingga dalam 1 tahun menumpuk sampah 
sebanyak 70.000 ton. Lantas bagaimana kemampuan 
dalam mengolah tumpukan sampah tersebut ? 

TPA TAK STANDAR 

Ironisnya, kemampuan pemerintah, terutama 
pemerintah daerah dalam mengelola dan mengolah 
sampah ternyata masih sangat rendah. Syarat Tempat 
Pembuangan Akhir (TPA) yang menjadi tumpuan dalam 
pengolahan sampah sangat jauh dari yang diharapkan. 
Sekali lagi menurut data dari Kantor Kementerian 
Lingkungan Hidup (KLH) menyebutkan bahwa dari 500 
TPA yang ada di seluruh Indonesia, ternyata 90 persen 
tidak memenuhi standar karena tidak dilengkapi dengan 
sanitary land fiil. 

Ff Dari tangan trampil ratusan 
ibu-ibu inilah sampah mampu 
memberikan pendapatan 
tambahan bagi keluarga 
mereka. Produk yang dihasilkan 
diantaranya berbagai bentuk 
asesoris seperti gantungan 
kunci, tas, cover laptop, hingga 
baju. Semua produk itu dibuat 
dari sampah plastik kemasan 
yang tidak mudah hancur oleh 
alam. 

TPA mestinya dilengkapi sanitary land fiil agar tidak 
menimbulkan dampak ikutan yang luas. Diantaranya 
TPA harus dibuat dengan fondasi yang kuat agar tidak 
mempengaruhi air tanah yang banyak dimanfaatkan 
oleh masyarakat di sekitarnya. Selain itu TPA juga harus 
ditutup dengan rapat agar tidak menimbulkan bau 
menyengat dan menyebarkan dampak penyakit. 

Dinamika kehidupan yang makin kompleks 
tentunya akan meningkatkan kapasitas produksi sampah 
di suatu daerah. Apalagi kalau besarnya sampah yang 
dihasilkan tidak dibarengi dengan pengelolaan dan 
pengolahannya, tentunya jumlah sampah yang ada 
makin menjadi problem yang makin berat. Dan inilah 
kenyataan yang saat ini dihadapi sejumlah kota. 

Seperti dikatakan Asisten Deputi Pengendalian 
dan Pengelolaan Limbah Domestik Kementerian 
Lingkungan Hidup, Tri Bayu Sony bahwa 26 kota besar di 


Indonesia berpotensi mengalami banjir sampah. Hal ini 
terjadi karena jumlah sampah yang dihasilkan tidak akan 
mampu lagi di tampung di TPA yang ada. 

Sebagai contoh, TPA Piyungan di Bantul yang 
menampung sampah dari Kota Yogyakarta, Kabupaten 
Bantul, dan Kabupaten Sleman diprediksikan tak akan 
mampu menampung luapan sampah pada tahun 2012. 
Saat ini saja, dengan volume sampah yang masuk 
sebanyak 500 ton setiap harinya, membuat TPA itu 
laksana gunung baru yang terbentuk dari timbunan 
sampah. Lantas, kemana lautan sampah itu akan 
ditempatkan ? 

Melihat fakta ini kita tentu maklum dengan 
berbagai bencana yang melanda berbagai kota dari 
sampah-sampah yang menggunung tersebut. Seperti 
terjadinya kerusuhan massa di tempat pembuangan 
akhir (TPA) sampah Bantargebang, Kota Bekasi, pada 
tahun 2001. Selain rusuh, warga bersama Pemerintah 
dan DPRD Kota Bekasi melakukan penutupan TPA 
Bantargebang. Bentrok massa kembali terjadi tahun 
2004 saat ribuan warga dari 7 desa mengamuk dan 
merusak fasilitas di areal Tempat Pengolahan Sampah 
Terpadu Bojong, Klapanunggal, Kabupaten Bogor. 

Selain itu, kita tentu masih ingat dengan sejumlah 
bencana alam berupa tanah longsor yang menelan 
banyak korban jiwa mengiringi problem sampah di 
berbagai daerah. Bahkan banjir besar yang melanda 
Jakarta tahun 2007 juga bermuara dari problem sampah 
yang banyak dibuang di sungai. Tak kurang 29 orang 
tewas dan kerugian mencapai miliaran rupiah dari 
bencana itu. 

GANTI SLOGAN 

Slogan ‘buanglah sampah pada tempatnya’ 
tampaknya perlu diganti untuk mengatasi problem 
sampah. Dalam prakteknya, dengan slogan itu semua 
tempat dianggap sebagai tempat pembuangan sampah. 
Tak peduli sungai, halaman orang lain, ataupun tanah 
kosong dijadikan tempat pembuangan sampah. 

Menurut Agus Hartono, Direktur Lembaga Studi 
Tata Mandiri (Lestari) mengusulkan agar slogan itu 
diganti dengan slogan baru, yaitu ‘kelola sampah 
menjadi sesuatu yang bermanfaat’. Dengan pendekatan 
yang lebih bernilai secara ekonomis, diharapkan dapat 
mendorong masyarakat untuk lebih peduli terhadap 
problem sampah. Selain itu, sampah dapat memberikan 
manfaat lebih. 

Melalui gerakan memanfaatkan sampah inilah 
Lestari merangkul ibu-ibu rumah tangga. Saat ini 
tercatat tak kurang dari 20 kelompok binaan dari setiap 
Rukun Warga (RW) di berbagai wilayah di Yogyakarta 
bergabung dalam gerakan ini. Dalam kelompok ini, 
Lestari mengkoordinir tak kurang dari ratusan ibu-ibu 
rumah tangga. Kegiatan mereka meliputi memilah dan 
memilih sampah, dan membuatnya menjadi berbagai 
produk kerajinan yang unik dan eksklusif. (Baca : Kiprah 
‘Cling of Uwuh’) 

Dari tangan trampil ratusan ibu-ibu inilah sampah 
mampu memberikan pendapatan tambahan bagi 
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keluarga mereka. Produk yang dihasilkan diantaranya 
berbagai bentuk asesoris seperti gantungan kunci, tas, 
cover laptop, hingga baju. Semua produk itu dibuat dari 
sampah plastik kemasan yang tidak mudah hancur oleh 
alam. Menariknya, harga jualnya pun lumayan tinggi. 

Selain membuat berbagai produk komersial, 
kelompok ini juga mampu menjual berbagai bahan 
mentah dari sampah, seperti kertas bekas, plastik bekas 
minuman, ataupun sampah kemasan dari berbagai 
produk makanan dan minuman instan. Pesanan pun 
berdatangan dari berbagaoi pihak, terutama instansi 
pemerintah. Apalagi komunitas ini sering diajak ikut 
pameran di berbagai kota di Indonesia. 

Selain itu, problematika sampah sebenarnya 
lebih bersumber pada masalah pengelolaannya. Seperti 
dikatakan Yuler, pelaku UKM yang ikut melakukan 
pembinaan terhadap ibu-ibu komunitas Lestari, melihat 
perlunya sosialisasi terhadap pemahaman dalam 
mengelola dan mengolah sampah kepada masyarakat 
luas. Setidaknya terdapat tahapan untuk mengatasi 
problem sampah dan sekaligus menjadikannya 
suatu produk yang bermanfaat. Tahapan itu 
meliputi pengetahuan tentang sampah dan tahap 
pengelolaannya. 

Secara garis besar, sampah terbagi dua, yaitu 
sampah organik dan sampah anorganik. Sampah 
organik adalah sampah yang dapat diuraikan oleh 
alam. Sampah ini berasal dari bahan-bahan penyusun 
tumbuhan maupun hewan. Sedangkan sampah I 

anorganik adalah sampah yang berasal dari sumber 
daya alam tak terbarui. Contohnya : mineral, minyak, 
atau sisa dari proses industri, seperti plastik, stereofom, 
dan sebagainya. 

Kedua jenis sampah tersebut memiliki 
karakteristk yang saling bertolak belakang. Jika 
sampah organik berasal dari bahan - bahan yang dapat 
diuraikan oleh jasad renik / mikro organisme yang 
terdapat didalam tanah, sedangkan sampah anorganik 
tidak dapat terurai secara alamiah. Kalaupun dapat 
diuraikan oleh mikro organisme, membutuhkan waktu 
yang sangat lama. Ada juga bahan - bahan yang tidak 
dapat diuraikan sama sekali oleh mikro organisme 
tanah. Karena karakteristiknya yang bertolak belakang 
tersebut, maka dalam pengelolaan dan pengolahannya 
juga dilakukan secara berbeda. 

Untuk sampah organik, pengolahannya 
relatif lebih mudah, seperti dibuat pupuk. Dengan 
perlakuan tertentu sampah - sampah tersebut dapat 
di manfaatkan kembali. Selain itu, sampah organik 
juga dapat dimanfaatkan sebagai bahan bakar, seperti 
arang. Bahan yang dapat dibuat arang ini relatif 
mudah didapat karena memanfaatkan daun - daunan. 
Teknologinya pun tidak terlalu rumit. Seandainya 
masyarakat mau menggunakan atau beralih ke arang 
sebagai bahan bakar untuk keperluan sehari-hari, maka 
akan terjadi efisiensi serta keuntungan yang tidak kecil. 
Apalagi bahan bakar yang kita gunakan saat ini berasal 
dari sumber daya alam tak terbarui. Belakangan, para 
ahli masih terus melakukan uji coba membuat bio gas 
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yang berasal dari sampah organik kotoran hewan atau 
manusia. Sampah-sampah tersebut diubah menjadi 
energi listrik untuk keperluan rumah tangga. 

Sedangkan untuk sampah anorganik, memerlukan 
perhatian yang lebih serius mengingat sifatnya yang 
tidak mudah hancur. Menariknya, sampah-sampah 
anorganik banyak dihasilkan oleh dunia usaha dan 
industri. Penggunaan bahan-bahan anorganik oleh 
perusahaan-perusahaan itu terutama pada berbagai 
bentuk produk bisnis yang dihasilkannya. Dari 
minuman dan makanan ringan, pembungkus susu, 
hingga berbagai jenis makanan instan lainnya. Namun 
sayang dunia usaha malah seakan kurang peduli dengan 
sampah yang dihasilkannya, (yusuf ck) 



Kertas 
Kulit Jeruk 
Dus Karton 

Filter Rokok 
Kantong Plastik 
Kulit sepatu 

Pakaian Nilon 
Plastik 
Alumunium 
Styrofoam 


2 ,5 bulan 

Gbulan 

Stahun 

10-12tahun 

10-20tahun 

25-40tahun 


30-40tahun 
50-00 tahun 
(U)-lOOtahun 
Tidak Hancur 
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Tersedia Isi 
100 dan 50 kapsul 



Garlic Oil 
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Virgin Coconut Oil 




Tersedia Isi 

210 kapsul dan 100 kapsul 


NlGELLA SATIVA OlL 
MINYAK 

HABBATUSSAUDA 



Tersedia Isi 

210, 100 dan 60 kapsul 


Tersedia Isi 60 kapsul 

Oil Detox 
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Sauda Olive 
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nurunkan berat badan 


Kemasan 350 gr 
P-IRT No. 20932 




Al| Al Mabruroh 

Agency 

email: almabruroh@gmail.com 


Informasi Keagenan : 081386125941 
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Lapotan. utama 



SAMPAH BISNIS 

ATAU BISNIS SAMPAH 


Pengaruh ekonomi global yang 
makin mencengkeram telah 
mendorong perubahan revolutif 
dalam seluruh sendi kehidupan. 
Pengaruh dominasi kapitalisme 
dalam ekonomi global juga telah 
mengkondisikan persaingan bisnis 
menjadi demikian ketat. 


S etiap perusahaan didorong untuk menciptakan 
strategi produksi dan pemasaran yang makin 
efektif agar mampu bersaing. Salah satu cara untuk 
memenangkan persaingan adalah melalui iklan. Iklan 
sebagai salah satu saluran komunikasi produsen 
dan konsumen, menjadi media pertarungan antar 
perusahaan dalam memenangkan pasar sekaligus 
mengokohkan eksistensinya sebagai pemimpin pasar. 

Kondisi ini pula yang mendorong setiap 
perusahaan menciptakan kreasi baru dalam 
menghasilkan produk-produk unggulannya. Bukan 
hanya menyangkut isi produk melainkan juga pada 
kemasannya. Apalagi tidak ada perusahaan yang 
ingin rugi dalam bisnisnya, sementara rentang waktu 
distribusi dari produsen ke konsumen semakin lebar 
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dan lama. Sehingga berbagai strategi pun dilakukan 
untuk memenuhi tuntutan pasar tersebut. 

Dari sini kemudian muncul bentuk kemasan 
untuk berbagai produk industri yang dibuat dengan 
memperhitungkan keawetannya. Sehingga tercipta 
variasi kemasan yang umumnya terbuat dari 
kandungan bahan plastik, aluminium foil, dan bahan- 
bahan sejenis lainnya. Akibatnya, bukan hanya volume 
sampah yang makin menggunung namun juga sifatnya 
yang tidak mudah hancur oleh proses alam di dalam 
tanah menyebabkannya menjadi polutan lingkungan 
yang mengkhawatirkan. 

PERILAKU KONSUMEN 

Harus diakui bahwa promosi dan iklan memainkan 
peranan penting dalam memasarkan produk. Melalui 
iklan yang efektif, sebuah perusahaan tidak saja 
memperkenalkan sebuah produk namun juga mampu 
memposisikan sebuah produk sebagai kebutuhan yang 
harus dipenuhi. Akhirnya, kondisi ini akan mendorong 
konsumen untuk membeli dan mencobanya. 

Seiring dengan kemajuan teknologi informasi 
yang canggih mendorong terciptanya iklan yang 
semakin beragam. Apalagi dengan media televisi, 
iklan makin dapat mengoptimalkan fungsinya dalam 

F Melalui kampanye iklan 
r yang demikian masif, produk 
bisnis dan industri akhirnya 
menciptakan citra baru 
sebagai bentuk gaya hidup 
baru. Produk dipandang 
tak lagi dari fungsi dan 
manfaatnya, melainkan lebih 
sebagai citra dari gaya hidup 
modern. 

mempengaruhi perilaku konsumen. Dengan visualisasi 
yang memikat dan audio yang syahdu, iklan pun 
mampu menyeruak ke lorong terdalam dari kesadaran 
konsumen. Didukung oleh modal dan kapital yang 
kuat, perusahaan-perusahan besar dan multinasional 
berhasil mempengaruhi libido konsumen dengan 
menyajikan iklan yang demikian atraktif. 

Melalui kampanye iklan yang demikian masif, 
produk bisnis dan industri akhirnya menciptakan 
citra baru sebagai bentuk gaya hidup baru. Produk 
dipandang tak lagi dari fungsi dan manfaatnya, 
melainkan lebih sebagai citra dari gaya hidup modern. 
Dengan pencitraan melalui makna-makna simbolik 
periklanan inilah yang akhirnya melahirkan hasrat 
dan keinginan yang melampaui logika kebutuhan. 
Konsumen pun membeli dan mengkomsumsi suatu 
produk bukan lagi berdasarkan kebutuhan melainkan 
lebih didorong nafsu untuk memenuhi keinginan yang 
bersifat prestise. 

Budaya konsumsi pun akhirnya dikondisikan oleh 
proses penciptaan terus-menerus lewat penggunaan 
citra, tanda, dan makna simbolis dalam iklan. 


Kecepatan dan percepatan yang tak terkendali dalam 
budaya konsumerisme telah menggiring manusia ke 
arah kondisi yang ‘melampaui’ (hyper) y yakni kondisi 
hyper-consumption y melampaui kebutuhan manusia. 
Akibatnya, logika hasrat merebak tanpa tepi dan 
mendominasi kesadaran konsumen. 

Giancarlo Buzzi dalam bukunya Advertising , Its 
Cultural and Political Effect menilai bahwa iklan tak lagi 
berfungsi untuk menjual barang dagangan, tetapi juga 
untuk menghidupkan pola konsumsi neo kapitalis agar 
sistem ekonomi itu bisa tetap bertahan. Periklanan 
cenderung menimbulkan berbagai persoalan yang lebih 
kompleks. Apalagi bila sistem ekonomi nasionalnya 
belum mampu menanggung beban pola konsumsi tinggi 
yang diakibatkan efek periklanan. 

Pandangan lebih kritis disampaikan Jean 
Baudrillard, guru besar filsafat budaya dan kritisisme 
media. Filosof ini menyebut istilah reification, yakni 
l the process whereby human heings hecome dominated 
hy things and hecome more thinglike themselves ’, guna 
menunjuk kondisi masyarakat yang hiper-konsumtif. 
Pada masyarakat yang tereifikasi, pemuasan dahaga 
ekonomi dipercepat. Inilah spirit kapitalisme global 
yang mendorong percepatan perputaran dan akumulasi 
kapital dengan meningkatkan tempo konsumsi. 

Perilaku konsumtif konsumen yang tak berkesadaran 
ekologis semakin memperparah kondisi yang ada. 

KEPEDULIAN BISNIS 

Konsumerisme yang makin menggila pada 
gilirannya akan menimbulkan petaka ekologis. Sampah 
hasil produksi bisnis pun makin tak terbendung. 

Besarnya volume sampah yang dihasilkan rumahtangga 
memperlihatkan besarnya konsumsi masyarakat. 
Parahnya, kemasan produk yang dikonsumsi bukan 
materi yang mudah dihancurkan oleh proses alam. Inilah 
‘lingkaran setan’ problem sampah yang tak akan mudah 
untuk ditangani dan diatasi. 

Perilaku produsen dan dunia bisnis yang 
kontraproduktif dalam menjaga kelestarian ekologis 
merupakan faktor utama dan penyumbang penting 
dalam memperbesar problematika sampah. Seperti 
dikatakan Torry Kuswardono dari Wahana Lingkungan 
Hidup Indonesia (WALHl), hambatan terbesar 
pengelolaan persampahan adalah membludaknya produk 
sekali pakai ( disposable ). Sejauh ini, para pengusaha 
(produsen) hanya memperoleh insentif ekonomi tanpa 
komitmen untuk mendaur-ulang sampah produksinya. 

Oleh karena itu sudah saatnya produsen 
diharuskan untuk menggunakan kembali produk- 
produk dan kemasannya. Para pengusaha, produsen, 
dan industri harus terlibat secara aktif untuk mengatasi 
masalah sampah yang semakin mengkhawatirkan. 
Mungkin pemerintah perlu mengeluarkan aturan 
yang lebih ketat dalam mengatur keharusan produsen 
untuk memanfaatkan kembali kemasan produknya. 
Tanpa keterlibatan produsen, tumpukan sampah yang 
dihasilkan makin meluas dan menebar penyakit, serta 
berbagai ancaman bencana lainnya, (yusuf ck) 
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CLING OF UWUH 


Tak jarang pelaku usaha yang 
bingung dalam mencari iae untuk 
membuat sebuah produk bisnis. 
Kebanyakan malah cenderung 
idealis dengan mencari ide-ide 
besar. Padahal di sekitar kita 
tersedia berbagai ide dan bahan 
untuk membuat berbagai macam 
produk bisnis. 


ak jarang pelaku usaha yang bingung dalam 
mencari ide untuk membuat sebuah produk bisnis. 
Kebanyakan malah cenderung idealis dengan mencari 
ide-ide besar. Padahal di sekitar kita tersedia berbagai 
ide dan bahan untuk membuat berbagai macam produk 
bisnis. Termasuk sampah-sampah yang berserakan dan 
dianggap tak bernilai, justru merupakan bahan murah 
namun dapat dijadikan barang atau produk bisnis yang 
eksklusif dan mahal. 

Seperti yang dilakukan Lestari (Lembaga Studi 
Tata Mandiri) Yogyakarta. Berawal dari keprihatinan 
terhadap makin menumpuknya problem sampah, 
Lestari mengajak ibu-ibu rumah tangga di kawasan 
Yogyakarta dan Bantul untuk mengelola sekaligus 
mengolah sampah yang ada. Hingga kini terkoordinir 
tak kurang dari 20 kelompok. Masing-masing kelompok 
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mewakili wilayah di suatu Rukun Warga. Maka kalau 
dijumlah ratusan ibu-ibu rumah tangga bergabung 
dalam kegiatan ini. 

Kenapa memilih ibu-ibu rumah tangga sebagai 
sasaran kelompok ini ? Menurut Agus Hartono, 

Direktur Lestari, karena sebagian besar sampah kota 
berasal dari rumahtangga. Dan yang lebih mengetahui 
tentang kegiatan didalam suatu rumahtangga adalah 
ibu-ibu. Jadilah ibu-ibu sebagai sasaran utama. “Dalam 
prakteknya, ibu-ibu yang lebih mengetahui kebutuhan 
rumahtangga sekaligus lebih mudah diajak dalam 
advokasi lingkungan dibandingkan bapak-bapak,” 
katanya dalam perbincangan dengan PM di kediamannya 
yang asri di kawasan Kotagede, Yogyakarta. 

Selain itu, sampah yang diolah terutama yang 
sangat sulit untuk dihancurkan secara alami. Maka 
dipilihkan sampah-sampah plastik dan kemasan produk 
yang mengandung lapisan plastic atau aluminium foil. 
Kebetulan sampah hasil produk industri ini cukup 
mendominasi sampah yang dihasilkan rumahtangga. 
Kategori sampah ini pun ternyata banyak sekali jenisnya. 
Ada sampah bekas bungkus mie instan, pembungkus 
makanan dan minuman instan yang terbuat dari 
tetrapack, maupun berbagai jenis aluminium foil 
pembungkus susu bubuk. 

BISNIS DENGAN KONSEP 3R 

Dalam proses advokasi itu ibu-ibu diberikan 
pelatihan tentang teknik dan cara membuat berbagai 
produk bisnis dengan memanfaatkan sampah-sampah 
plastic. Namun agar target advokasi berhasil, pelatihan 
juga diberikan dengan memberikan wawasan tentang 

f Menurut Agus, kata eling 
diambilkan dari istilah Jawa 
yang berarti cemerlang 
atau mengkilap. Namun 
eling juga merupakan 
kependekatan dari kata 
reeyeling. 

kesadaran terhadap ancaman bahaya sampah. Melalui 
konsep 3R, yaitu reduce y reuse y dan reeyeling , Lestari 
mengajak ibu-ibu rumah tangga untuk mengurangi 
barang yang digunakan ( reduee) y menggunakan kembali 
barang bekas (re-use) y dan mengolah kembali sampah 
yang ada ( reeyeling ). 

Untuk dapat mengolah sampah menjadi 
produk bisnis, maka pengenalan dan pemahaman 
terhadap jenis sampah menjadi penting. Sampah 
pun dikelompokkan menjadi dua, yaitu jenis organik 
dan anorganik. Untuk sampah organik diserahkan 
ke tempat pengolahan untuk dijadikan kompos. 
Sedangkan untuk sampah anorganik yang tidak mudah 
hancur secara alami dibagi lagi ke dalam berbagai jenis. 
Seperti sampah kertas bisa dijual kepada pengrajin 
untuk diolah menjadi kerajinan kertas daur ulang. 
Untuk jenis plastik minuman mineral, seng, ataupun 
aluminium bisa dijual kepada pemulung untuk diolah 


pabrik. Sedangkan plastik kemasan ataupun tetrapack 
diolah sendiri untuk dijadikan produk bisnis yang akan 
dijual melalui kelompok. 

Akhirnya melalui tangan-tangan trampil itulah 
lahir berbagai produk komersial dengan memanfaatkan 
sampah plastik kemasan produk. Diantaranya dibuat 
menjadi gantungan kunci, dompet, cover laptop, tas, 
rangsel, dan bantal hias. Bahkan dari kelompok ini pula 
tercipta baju-baju plastik dengan desain yang cukup 
menawan. 

Produk hasil reeyele inipun dijual dengan harga 
yang relative murah. Untuk jenis gantungan kunci dan 
dompet, dijual dari Rp 3 ribu hingga Rp 10 ribu. Untuk 
cover laptop dijual Rp 40 ribu. Sedangkan untuk tas, 
batal kursi hingga baju dijual dari Rp 50 ribu sampai 
ratusan ribu rupiah. “Dengan adanya dorongan bisnis 
ini ibu-ibu sangat bersemangat. Melalui pendekatan 
bisnis ini pula ibu-ibu dapat memberikan tambahan 
penghasilan bagi keluarganya,” tambah Agus. 

Produk-produk bisnis yang dihasilkan ini kemudian 
diberi label ‘Cling of Uwuh’. Menurut Agus, kata eling 
diambilkan dari istilah Jawa yang berarti cemerlang atau 
mengkilap. Namun eling juga merupakan kependekatan 
dari kata reeyeling. Sedangkan ‘uwuh’ merupakan istilah 
Jawa yang berarti sampah atau barang sisa atau barang 
yang terbuang. Sehingga ‘eling of uwuh’ mengandung 
makna sampah atau barang sisa yang diharapkan dapat 
menjadi cemerlang atau mengkilap, tentunya setelah 
melalui proses pengolahan ulang. 

RESPON PASAR POSITIF 

Hadirnya produk inovatif yang memanfaatkan 
sampah tersebut ternyata mendapat respon snagat 
positif dari pasar. Pesanan pun berdatangan, baik yang 
meminta bahan baku sampah maupun produk jadinya. 
Tawaran untuk mengikuti pameran pun membanjir, 
terutama dari instansi pemerintah. Dan gratis. 
Diantaranya, kelompok ini beberapa kali memajang 
hasil kreasinya pada pameran di Jakarta. 

Dengan dukungan ibu-ibu yang mencapai jumlah 
ratusan itu, berapapun pesanan yang datang siap 
diterima. Bahkan menurut Agus, pernah ada order 
untuk membuat kerajinan sampah sebanyak 50 buah 
dalam waktu 2 hari dan berhasil dikerjakan kelompok 
Lestari ini dengan baik. Kini dengan bahan baku yang 
melimpah dan tenaga kerja yang sangat besar dari ibu- 
ibu, Lestari tengah bersiap untuk melebarkan pasar. 
Saat wawancara berlangsung, Agus menerima telepon 
dari sebuah instansi pemerintah yang mengajak untuk 
mengikuti pameran di Jakarta awal Juni lalu. 

Melalui pendekatan bisnis yang bervisi ekologis 
ini, Agus yakin persoalan sampah akan dapat diatasi, 
atau setidaknya dikurangi secara signifikan. Bila 
setiap rumah tangga memiliki kesadaran yang tinggi 
terhadap problem sampah, maka akan memberikan 
kontribusi secara nyata dalam mengurangi jumlah total 
sampah yang ada. Apalagi bila dari kesadaran itu dapat 
memberikan insentif dalam bentuk keuntungan bisnis 
yang cukup menguntungkan, (yusuf ck) 
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BERKREASI DENGAN 

KERTAS SENI 


Kertas daur ulang atau yang juga 
dibenal dengan sebutan bertas seni mulai 
populer pada debade 80 -an. Dengan 
menerapban tebnib pembuatannya yang 
sama seperti tebnib membuat bertas 
pabribasi, sebagian masyarabat mulai 
mencoba membuat bertas daur ulang 
secara manual atau buatan tangan. 


D ari sini kemudian timbul beragam nama untuk 
penyebutan kertas hasil buatan tangan, seperti 
kertas daur ulang (recycle paper), kertas buatan tangan 
(handmade paper) y serta kertas seni (art paper) karena 
fungsinya sebagai sampul atau pelapis produk seni, 
seperti asesoris atau cinderamata. 

Istilah kertas seni sebenarnya sudah lebih 
dahulu dikenal di kalangan percetakan. Istilah ini 
pun tidak melulu diterapkan pada kertas buatan 
tangan melainkan juga terhadap kertas-kertas produk 
pabrik yang memiliki tekstur, ornamen, atau corak 
indah. Sedangkan istilah kertas daur ulang (recycle 
paper ) sebelumnya juga telah dikenal di kalangan 
LSM (Lembaga Swadaya Masyarakat), terutama yang 
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memiliki kepedulian terhadap besarnya jumlah sampah 
kertas akibat pemakaian kertas yang tidak ekonomis. 

Setelah masyarakat melihat adanya peluang bisnis 
yang cukup prospektif, maka pada dekade 90-an kertas 
daur ulang mulai diproduksi secara komersial. Di 
Yogyakarta, beberapa kelompok seniman memproduksi 
kertas daur ulang untuk kepentingan proses 
kreatifnya, seperti dalam pembuatan lukisan, ataupun 
eksperimental art lainnya. Sementara di berbagai kota 
lainnya muncul kelompok usaha yang memproduksi 
kertas daur ulang untuk pembuatan produk-produk 
cinderamata secara komersial. Sejak saat itu, kertas 
daur ulang mulai dilirik sebagai sebuah peluang bisnis 
yang sangat menarik. 

Kini, untuk memenuhi kebutuhan masyarakat 
terhadap kertas daur ulang, khususnya pesanan dari 
para eksportir maupun buyer luar negeri, para produsen 
mulai mencari alternatif lain dalam memproduksi 
kertas daur ulang secara massal. Tentunya tanpa 
meninggalkan kualitas dan ciri khasnya sebagai kertas 
seni. Teknologi baru pembuatan kertas daur ulang, 
seperti penggunaan mesin, sudah mulai diperkenalkan. 
Kenyataan ini bukan mustahil akan mendorong bisnis 
pembuatan kertas daur ulang menjadi usaha komersial 
yang tidak lagi berskala kecil atau Home industri. 


WW Namun seperti namanya, 

~ ~ kertas seni, maka aspek 
kreativitas dan pengalaman 
seseorang sangat menentukan 
kualitas kertas yang 
dihasilkannya. 


Salah satu usaha yang memproduksi kertas 
daur ulang itu adalah Kertas Jawa Handycraft. Menurut 
Adib Susilo, pimpinan Kertas Jawa, ada banyak 
alasan mengapa orang tertarik untuk berbisnis atau 
memproduksi kertas daur ulang. Beberapa alasan 
yang sering terlontar terutama berkaitan dengan 
masalah lingkungan hidup. Selain itu, juga karena 
bahan bakunya banyak terdapat di sekitar kita, mampu 
menyerap tenaga kerja dalam jumlah besar sehingga 
membantu mengentaskan kemiskinan, atau pun alasan 
investasinya yang murah dan tidak mempergunakan 
teknologi yang rumit. 

Namun bagi Kertas Jawa Handycraft, selain 
berbagai alasan tersebut, yang lebih penting lagi adalah 
faktor seni dari produk ini. Bentuk, tekstur, maupun 
motifnya yang unik, mengandung unsur seni yang 
cukup tinggi. Apalagi kalau dipadu dengan desain yang 
menarik, bukan mustahil produk kertas daur ulang 
yang dihasilkan akan sangat menawan. Dan tentunya 
harga jualnya juga akan lebih tinggi. 

Secara teknis, proses pembuatan kertas daur 
ulang tidak berbeda dengan kertas-kertas lainnya yang 
kita kenal selama ini. Namun seperti namanya kertas 
seni, maka aspek kreatifitas dan pengalaman seseorang 
sangat menentukan kualitas kertas yang dihasilkannya. 


Kreatifitas ini akan terlihat pada corak atau motif, 
karakter, tekstur, pilihan warna, serta kekuatan kertas. 

BAHAN DAN PERALATAN 

Untuk menghasilkan kertas daur ulang 
yang berkualitas, menurut Adib, memerlukan proses 
yang cukup lama. Ada beberapa aspek yang sangat 
menentukan kualitas hasil produksi kertas seperti yang 
diharapkan. Aspek itu meliputi ketelatenan, kreatifitas, 
ketelitian, dan minat. Bahkan aspek terakhir ini, sangat 
menentukan variasi desain dan kualitas kertas yang 
kita hasilkan. 

Sebelum memasuki tahap produksi, siapkan 
terlebih dahulu bahan-bahan dan peralatan yang 
dibutuhkan, yang meliputi: 

A. BAHAN 

Untuk menghasilkan kertas daur ulang, diperlukan 
sejumlah bahan, yaitu 

1. Kertas Bekas 

Pada dasarnya, semua jenis kertas dapat dijadikan 
bahan baku untuk pembuatan kertas daur ulang. 

Namun ada beberapa jenis kertas yang sulit atau tidak 
dapat didaur ulang, seperti kertas mengkilap yang 
mengandung plastik. 

2. Lem 

Fungsi utama lem dalam pembuatan kertas daur ulang 
adalah untuk meningkatkan kekuatan regangannya 
agar tidak mudah sobek. Jenis lem yang sebaiknya 
digunakan adalah yang memiliki kadar rekat cukup 
tinggi, seperti lem fox. Namun untuk menekan biaya 
produksi, juga bisa digunakan lem yang dibuat sendiri 
dari tepung kanji. 

3. Bahan Pelengkap 

Bahan pelengkap ini diperlukan untuk memberikan 
motif pada hasil cetakan kertas daur ulang yang dibuat. 
Motif itu dapat berbentuk bintik-bintik, garis serat tak 
beraturan, daun, serta bentuk lainnya sesuai keinginan. 
Selain tampak pada motif, bahan pelengkap ini juga 
diperlukan untuk memberikan aroma yang khas, 
seperti bau wangi atau aroma menarik lainnya. Bahan 
pelengkap yang biasanya dipergunakan diantaranya, 
limbah serat jahe atau rempah-rempahan lainnya, serat 
daun dan gedebok pisang, bubuk hasil gergajian kayu, 
kulit dan rambut jagung, daun bougenvile, enceng 
gondok, dan masih banyak lagi. 

4. Pewarna 

Pewarna merupakan bahan pelengkap yang tidak 
selalu dipergunakan dalam pembuatan kertas daur 
ulang. Pewarna hanya dipergunakan apabila kita 
memang menghendaki warna tertentu pada kertas 
daur ulang yang dihasilkan. Dari pengalaman, tidak 
sedikit permintaan pasar yang justru menghendaki 
kertas daur ulang yang berwarna alami. Artinya, 
warna yang muncul pada kertas daur ulang merupakan 
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warna asli yang ditimbulkan oleh bahan pelengkapnya. 
Beberapa jenis tanaman yang banyak digunakan untuk 
pewarna alami ini adalah kunyit atau temulawak 
untuk menghasilkan warna kuning, daun pepaya atau 
singkong untuk warna hijau, daun jati muda untuk 
warna ungu, air daun teh untuk warna coklat, serta 
arang untuk warna hitam. Proses pembuatannya, 
tanaman-tanaman tersebut direbus untuk diambil air 
sarinya. 

B. PERALATAN 

Sedangkan peralatan-peralatan yang diperlukan untuk 
memproduksi kertas daur ulang adalah sebagai berikut: 

1. Blender 

Alat ini untuk menghancurkan bahan baku kertas 
bekas serta bahan-bahan lain yang diperlukan untuk 
campuran. 

2. Screen Cetakan 

Alat ini untuk menyaring bubur kertas dan 
mencetaknya menjadi kertas daur ulang. Screen ini 
dapat berbentuk kain kassa atau jaring nilon yang 
direnggangkan pada rangka kayu berbentuk segi empat. 
Alat ini dapat dibuat sendiri dengan ukuran menurut 
kebutuhan. 

3. Alas Cetak 

Alat ini dipergunakan sebagai alas atau dasar cetakan. 
Alat ini berbentuk triplek yang dilapisi dengan kain. 
Seperti halnya screen cetakan, alas cetak ini sebaiknya 
dibuat sendiri dengan ukuran mengikuti ukuran screen. 
Selain menjadi alas cetak, fungsi kain yang melapisi 
tripleks ini adalah untuk memberikan bentuk tekstur 
pada hasil kertas yang dibuat. 

4. Busa 

Busa ini diperlukan untuk menyerap air saat bubur 
kertas dicetak. Agar praktis dan hasilnya baik, 
sebaiknya digunakan busa yang tebal, kering serta 
utuh. 

5. Bak Cetakan dan Ember 

Alat ini untuk menampung campuran bubur kertas, air, 
pewarna, serta bahan-bahan tambahan lainnya sebelum 
dicetak. 

PROSES PEMBUATAN 

Setelah semua bahan dan peralatan siap, kini proses 
untuk mencetak kertas daur ulang siap dilaksanakan. 
Namun sebelumnya perlu direncanakan dan ditentukan 
terlebih dahulu tekstur, warna, serta karakter kertas 
yang akan dibuat. Setelah itu proses mencetak bisa 
dimulai. Proses pembuatan kertas daur ulang dilakukan 
secara manual atau handmade melalui urut-urutan 
sebagai berikut: 

1. Kertas-kertas bekas sebagai bahan baku harus 
dipilah dan diseleksi menurut jenisnya. 


2. Bahan baku kertas bekas yang telah dikelompokkan, 
kemudian dipotong-potong dan direndam selama 
semalam. Perendaman ini bertujuan memudahkan 
pada saat penghancuran kertas dengan menggunakan 
blender. 

3. Kertas bekas yang telah direndam kemudian 
dihancurkan dengan menggunakan alat atau 
mesin blender untuk menghasilkan bubur kertas. 

Pada saat memblender, sebaiknya ditambahkan 
atau dicampurkan air untuk memudahkan proses 
penghancuran bahan baku kertas. Bubur kertas hasil 
blenderan ini sebaiknya ditampung dalam tempat atau 
ember tersendiri untuk memudahkan dalam menakar 
volume bubur kertas pada saat pencetakan. 

4. Campurkan bubur kertas ke dalam bak cetak yang 
berisi campuran air dan lem yang telah disiapkan 
sebelumnya. Kalau menghendaki warna dan motif 
tertentu dari kertas daur ulang yang akan dihasilkan, 
bisa ditambahkan bahan pewarna dan bahan campuran 
lainnya, seperti serat jahe, serat pelepah atau daun 
pisang yang kering, maupun jenis bahan lainnya. Untuk 
bahan campuran, sebaiknya diblender lebih dahulu dan 
diambil seratnya. 

5. Pada tahap ini dilakukan proses mencetak lembaran 
kertas daur ulang. Untuk menghasilkan kertas daur 
ulang yang rata dan berkualitas, sebaiknya bak cetak 
yang berisi campuran bubur kertas, air, lem, pewarna, 
dan bahan-bahan tambahan lainnya diaduk sampai 
rata, baru kemudian screen cetakan dimasukkan ke 
dalam bak cetak. Secara perlahan-lahan screen yang 
telah berisi bubur kertas diangkat dan dibiarkan sesaat 
agar air menetes. Selanjutnya, screen yang berisi bubur 
kertas diletakkan atau dilekatkan pada alas cetak 
secara terbalik. Setelah itu dilakukan pengeringan 
atau penghisapan air dengan menggunakan spon busa. 
Setelah cukup kering, secara perlahan-lahan screen 
diangkat. Apabila dirasakan ada kerusakan pada saat 
mengangkat screen, lembaran cetakan yang masih 
basah tersebut dapat ditekan lagi dengan menggunakan 
spon busa. 

6. Lembaran-lembaran kertas yang telah dicetak 
di atas alas cetak, kemudian dijemur di bawah terik 
matahari. Penjemuran dapat pula dilakukan dengan 
menggunakan mesin oven. 

PENGEMBANGAN DESAIN KERTAS 
SENI 

Setelah mengetahui dasar dari proses 
pembuatan kertas daur ulang, langkah selanjutnya 
adalah mengembangkan desainnya. Mengingat 
kertas daur ulang merupakan kertas seni atau kertas 
yang digunakan untuk berbagai kebutuhan yang 
berhubungan dengan seni, maka kualitasnya lebih 
banyak ditentukan oleh unsur seni. Unsur seni pada 
kertas daur ulang terletak pada desain tampilan atau 
motifnya. 

Salah satu pengembangan desain kertas daur ulang 
yang tidak kalah menariknya adalah jenis murni. Pada 
proses pembuatan kertas daur ulang murni ini tidak 
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perlu dicampurkan bahan bubur kertas. 

Prinsipnya, selulosa yang ada pada bahan-bahan yang 
dicampurkan diuraikan terlebih dahulu, baru kemudian 
dicampurkan lagi dalam tingkat kerapatan yang lebih 
tinggi. 

Sebenarnya banyak sekali bahan-bahan di lingkungan 
sekitar kita yang bisa dimanfaatkan untuk membuat 
kertas daur ulang murni. Bahan-bahan tersebut 
diantaranya daun dan gedebog pohon pisang yang telah 
kering, enceng gondok, agel, kulit gabah beras dan sisa 
batang padi, dan sebagainya. 

Dibandingkan kertas daur ulang biasa yang 
memanfaatkan bubur kertas bekas, kertas daur ulang 
murni justru memiliki kelebihan yang khas. Hal ini 
terutama menonjol pada tampilan motifnya. Selain 
seratnya terlihat jelas, alurnya yang rapat dan tak 
beraturan justru menambah daya tarik seninya. 
Penggunaan bahan pewarna sebaiknya dihindari agar 
serat tampil secara alami dan artistik. 

Selain itu, karena keunggulannya pada 
tampilan motifnya, kertas jenis murni ini kurang cocok 
untuk kepentingan percetakan. Selain daya serapnya 
terhadap tinta cetak memang jelek, kertas murni ini 


juga cenderung tidak cukup rata dan halus untuk 
dicetak ataupun disablon. Dalam proses pembuatannya, 
sama dengan tahapan pada pembuatan kertas daur 
ulang biasa. Hanya saja campuran bubur kertasnya 
dihilangkan. 

PENGEMBANGAN PRODUK 

Kertas seni daur ulang memiliki fleksibilitas 
untuk dikembangkan menjadi berbagai produk 
kerajinan yang eksklusif. Sebagai bahan yang berbentuk 
lembaran, kertas daur ulang diantaranya dapat 
dibentuk sebagai pelapis berbagai barang asesoris, 
seperti bingkai foto, gantungan kunci, postcard, kap 
lampu, dan sebagainya. Disini dibutuhkan kreatifitas 
untuk menghasilkan berbagai produk baru yang lebih 
fungsional. 

Kalau kertas daur ulang bentuk lembaran cenderung 
memiliki pasar terbatas, terutama pengrajin yang 
membuat produk pengembangannya. Namun kalau kita 
bisa mengembangkan sendiri produk-produk yang lebih 
kreatif, bukan mustahil akan makin besar keuntungan 
yang akan diperoleh. Nah, kenapa tidak dicoba ? 

(yusuf ck) 



Catatan redaksi: 

Selama yang dilukis atau dibuat jadi patung bukan makhluk bernyawa, maka itu dibolehkan. Namun jika yang dilukis 
atau dibentuk menjadi patung adalah makhluk bernyawa (manusia dan hewan), maka sudah seharusnya dijauhi. 
Dalam sebuah hadits dari Sa'id bin Abi Al Hasan berkata; Aku pernah bersama Ibnu 'Abbas radhiyallahu 'anhu ketika 
datang seorang kepadanya seraya berkata,"Wahai Abu 'Abbas, aku adalah seorang yang mata pencaharianku 
adalah dengan keahlian tanganku yaitu membuat lukisan seperti ini". Maka Ibnu 'Abbas berkata, "Aku tidaklah 
menyampaikan kepadamu perkataan melainkan dari apa yang pernah aku dengar dari Rasulullah shallallahu 
'alaihi wasallam yang Beliau bersabda: "Siapa yang membuat gambar lukisan, Allah akan menyiksanya hingga dia 
meniupkan ruh (nyawa) kepada gambarnya itu dan sekali-kali dia tidak akan bisa melakukannya selamanya". Maka 
orang tersebut sangat ketakutan dengan wajah yang pucat pasi lalu berkata: "Bagaimana pendapatmu kalau aku 
tidak bisa meninggalkannya kecuali tetap menggambar?" Dia (Ibnu 'Abbas) berkata, "Gambarlah olehmu pepohonan 
dan setiap sesuatu yang tidak memiliki nyawa". (HR. Bukhari no. 2225 dan Muslim no. 2110). 


ANALISIS BISNIS HANDYCRAFT KERTAS DAUR ULANG 


Apabila Anda tertarik untuk menekuni bisnis kertas daur ulang, berikut dipaparkan analisis usahanya. 
Perhitungan berupa perkiraan untuk kapasitas produksi 5.000 lembar kertas daur ulang per bulan ukuran A4 
(folio/kuarto). Analisis ini hanya mencakup kertas daur ulang sebagai bahan dasar. Untuk pengembangan 
produknya, perhitungan bisa dilakukan berdasarkan contoh yang ada di bawah ini. 


PENGELUARAN 



A. Biaya Investasi 



1. Blender 2 buah @ Rp 350.000 

Rp 

700.000 

2. Ember Plastik Besar 4 buah @ 40.000 

Rp 

160.000 

3. Tripleks 10 buah @ Rp 40.000 

Rp 

400.000 

4. Kain Kassa 4 meter @ Rp 10.000 

Rp 

40.000 

5. Kain Tetoron 30 meter @ Rp 5.000 

Rp 

150.000 

6. Kayu Rangka Screen 10 m @ Rp 3.000 

Rp 

30.000 

Jumlah 

Rp 

1.480.000 

B. Biaya Produksi 



1. Kertas Bekas 200 kg @ Rp 2.000 

Rp 

400.000 

2. Pewarna 

Rp 

50.000 

3. Materi Campuran 

Rp 

50.000 

4. Tenaga Kerja 2 orang @ Rp 250.000 

Rp 

500.000 


Jumlah Rp 1.000.000 


PENDAPATAN 

Penjualan Kertas Daur Ulang 
5.000 lembar @ Rp 500 
Rp 2.500.000 

PERHITUNGAN LABA 

Pendapatan - Biaya Produksi) 

Rp 2.500.000 - Rp 1.000.000 
Rp 1.500.000 

(Catatan : Perkiraan bahan investasi bisa tahan hingga 1 tahun) 
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UD SREGEP 

MENGHIDUPI 70 KARYAWAN DARI SAMPAH KERTAS 


Di Yogyakarta, nama UD Sregep sudah 
sangat dikenal sebagai ‘pemburu 1 kertas 
bekas. Selain kalangan rumahtangga, 
hampir semua perkantoran instansi 
pemerintah maupun swasta selalu 
menjadi langganan UD Sregep dalam 
membuang sampah-sampah kertasnya. 


S elasa pagi, di sebuah rumah yang cukup besar dan 
asri di kawasan Karanglo, Sleman, Yogyakarta, 

PM diterima Joko Santosa, pimpinan dan pemilik UD 
Sregep. Rumah yang sekaligus dijadikan sebagai gudang 
inilah UD Sregep menjalankan aktifitas bisnisnya, yaitu 
mengumpulkan dan mengelola sampah-sampah kertas. 

Ya, UD Sregep merupakan pelaku bisnis yang 
khusus menangani sampah-sampah kertas. Bahkan 
di Yogyakarta, nama UD Sregep sudah sangat dikenal 
sebagai ‘pemburu’ kertas bekas. Selain kalangan 
rumahtangga, hampir semua perkantoran instansi 
pemerintah maupun swasta selalu menjadi langgapanan 
UD Sregep dalam membuang sampah-sampah 
kertasnya. 
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Meskipun sekedar mengelola dan mengumpulkan 
sampah kertas, Anda mungkin tak akan menyangka bila 
omsetnya telah mencapai 20 ton per hari. Bila sampah 
kertas dihargai sekitar Rp 1.000 hingga Rp 1.200 per kg, 
maka omsetnya mencapai Rp 20 juta perhari. Maka tak 
heran bila bisnis yang telah dijalankan sejak tahun 1993 
ini telah memberikan banyak hal, diantaranya rumah 
besar yang dijadikannya sebagai gudang, armada truk, 
serta 70 karyawan yang kini bernaung didalamnya. 

MENGALIR 

Dalam menjalankan usahanya tersebut, Joko 
Santosa mengaku tanpa kemampuan apapun. Pada saat 
awal menjalankan usahanya, ia berkeliling dari satu 
kios fotokopi ke kios fotokopi lainnya. Kios fotokopi 
yang disasarpun merupakan kios-kios yang berada 
dalam jalur jalan yang biasa dilaluinya. Kertas bekas 
itu lalu dijualnya ke tetangganya yang kebetulan 
merupakan pengepul atau pengumpul kertas bekas. 

Setahun lebih dijalaninya usaha itu seorang 
diri, dibantu 2 anak tetangga yang bekerja secara suka- 
suka. “Maksudnya, kalau mereka ingin dapat uang 
lalu ikut bekerja, namun kalau sedang malas ya tidak 
bekerja. Namanya juga bantu-bantu,” tambahnya. 

VV Untuk mencari dan berburu 
kertas bekas, banyak cara 
dilakukannya. Joko pun 
merekrut tenaga sales yang 
ditugaskan untuk keluar ' 
masuk kantor mencari kertas 
bekas. 

Dalam perjalanannya, dia pun berkenalan dengan 
berbagai pengepul kertas bekas, termasuk dengan Pak 
Noto yang termasuk pengepul besar kertas bekas di 
Yogyakarta pada tahun 1990-an. Joko pun menyetorkan 
kertas bekas ke Pak Noto. Ketekunan dan kejujuran 
dalam menjalankan bisnis itu menyentuh perasaan 
Pak Noto. Ketika Joko mendapatkan tawaran ataupun 
lelangan kertas bekas dalam jumlah besar, Pak Noto 
juga yang membantu menyediakan modalnya. 

Termasuk ketika akhirnya Joko menerima desakan 
pak Noto untuk membeli mobil pick up terutama 
untuk mendukung bisnis kertasnya yang makin 
banyak. Dengan bantuan modal dari Pak Noto pula, 

Joko memberanikan diri membeli mobil angkutan itu, 
dipilihnya jenis Hi Ace pick up. “Alhamdulillah dalam 
waktu 3 bulan mobil pick up itu sudah dapat saya 
lunasi,” katanya mantap. 

Dengan armada barunya itulah Joko kemudian 
melebarkan perburuannya dalam mencari kertas-kertas 
bekas. Kalau sebelumnya Joko sering menyasar kios 
fotokopi ataupun sampah kertas rumahtangga, sejak 
itu Joko mulai masuk ke perkantoran. Satu persatu 
kantor-kantor di Yogyakarta dimasukinya. Tidak 
sedikit cerita unik dan lucu yang meluncur dari mulut 
Joko saat menceritakan kisahnya tersebut. Terutama 
menyangkut masalah kepercayaan. 


Benturan pertama dan utama dalam menjalankan 
bisnisnya tersebut adalah pada faktor kepercayaan 
dalam menjaga kerahasiaan. Banyaknya informasi 
rahasia yang terdapat di kantor-kantor, tidak sedikit 
kantor-kantor yang lebih memilih membakar sampah 
kertasnya daripada menjualnya kepada Joko. Lebih- 
lebih kantor pemerintah maupun bank. 

Menyikapi hal itu Joko ternyata cukup 
tanggap. Dengan pendekatan personal, akhirnya 
Joko mengetahui waktu dan tempat dilakukannya 
pembakaran sampah kertas kantor. Setelah tumpukan 
sampah kertas yang menggunung itu dilalap api, 
biasanya staf kantor yang membakar tidak menunggu 
hingga habis. Lantas oleh Joko kobaran api itu disiram 
dan sisanya yang belum terbakar diambilnya untuk 
dijual. 

Pengalaman inilah yang mendorong Joko untuk 
memberikan jaminan kerahasiaan terhadap sampah- 
sampah kertas yang diambilnya. Karena itu pula Joko 
membuat badan hukum untuk usahanya dengan 
nama UD Sregep. Sejak itu kepercayaan instasi dan 
perkantoran pun makin meningkat. Bahkan UD Sregep 
terbilang merupakan pemain tunggal kertas bekas di 
perkantoran. Jumlah kertas bekas yang dikelolanya 
pun makin bertambah banyak. Saat itulah UD Sregep 
mengalami masa-masa kejayaannya. 

Namun perjalanan bisnis kadang di atas kadang 
dibawah. Kadang untung, kadang buntung. Hal ini pula 
yang menimpa UD Sregep saat memenangkap lelangan 
kertas dari sebuah instansi pemerintah di Klaten, Jawa 
Tengah. Saat itu Joko dengan UD Sregep mendapatkan 
lelangan sampah kertas sebanyak 120 ton. Suatu jumlah 
yang sangat besar. Namun sayangnya, saat hendak 
dijual harga kertas mengalami penurunan akibat 
krisis yang terjadi saat itu, yaitu sekitar tahun 1997. 
Akibatnya Joko mengalami kerugian yang cukup besar. 

Dengan sisa modal sebesar Rp 750 ribu, Joko 
pun mencoba bangkit lagi. “Yah mungkin karena 
jaringan saya sudah banyak, kerugian itupun cepat 
dapat diatasi,” tambahnya. Menyitir petuah yang 
diajarkan orang tuanya, Joko meyakini bahwa usaha 
atau pekerjaan apapun yang dilakukan sesungguhnya 
merupakan perwujudan ibadah. Dengan keyakinan itu 
pula, usahanya dapat berjalan kembali. 

TIDAKTERGANTUNG 

Setelah berjalan 17 tahun, Joko makin 
mengokohkan diri sebagai pemain kertas bekas 
yang cukup disegani. Bersama UD Sregep, Joko pun 
meluaskan cakupan wilayahnya. Untuk mencari dan 
berburu kertas bekas, banyak cara dilakukannya. Joko 
pun merekrut tenaga seles yang ditugaskan untuk 
keluar masuk kantor mencari kertas bekas. 

Selain itu, setiap hari, Joko pun memasang iklan 
di koran lokal. Bukan hanya dalam bentuk iklan baris 
atau iklan kecil, namun tak jarang juga muncul dalam 
bentuk iklan display di halaman muka. Promosi ini 
ternyata membawa hasil bagi makin mantapnya nama 
UD Sregep sebagai juragan kertas yang diperhitungkan 
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di Yogyakarta. Untuk menampung makin besarnya 
jumlah kertas yang diperolehnya, Joko pun membuat 
gudang yang dibangun di belakang rumahnya yang 
sangat luas. Sedangkan ruang usaha yang sejak awal 
sudah ada tetap dijadikan ruang kerja dan menerima 
penjualan kertas bekas dari masyarakat. 

Setiap hari, UD Sregep menerima dan mengelola 
kertas bekas sebanyak 20 ton. Dari kertas yang ada lalu 
dicacah dengan mesin dan dipilah-pilah lagi. Sedangkan 
jenis kertas yang dikelolanya mencakup 3 jenis kertas, 
yaitu jenis CD atau buram, HVS, dan jenis duplex. 

Kini, Joko dengan bisnis sampah kertasnya telah 
menikmati hasilnya. Didukung oleh 4 buah truk besar, 


dan beberapa mobil pick up, serta 70 karyawannya, Joko 
mengaku bahwa omset bisnisnya mencapai 20 ton setiap 
hari. Kertas bekas itu rata-rata dibelinya dengan harga Rp 
1.200 per kg. UD Sregep pun telah merambah berbagai 
kota, seperti Magelang, Purworejo, Klaten, bahkan 
Semarang. Sedangkan untuk pemasarannya, semua kertas 
bekas itu disuplay ke pabrik kertas di Surabaya dan 
beberapa kota lainnya, terutama untuk dijadikan kertas 
kembali. (Yusuf CK) 




Dengan menyebut nama Allah Yang Maha Pemurah lagi 
Maha Penyayang / 

Kami -Pengurus Yayasan "MUTIARA HIKMAH" Klaten - Jawa 
Tengah- mengajak kepada kaum muslimin dan muslimat sekal¬ 
ian untuk bersama-sama berpartisipasi dalam proyek Penguru- 
gan tanah wakaf yang telah diamanahkan kepada kami demi 
kepentingan pengembangan fasilitas dakwah dan pendidikan 
yang bermutu dan bermanhaj Ahlus Sunnah Wal Jama'ah. 
Tanah wakaf yang telah diamanahkan kepada yayasan kami 
masih dalam bentuk sebidang sawah seluas 1.200 m2 (seribu 
dua ratus meter persegi) yang terletak di Jl. Bedrek - Tl- 
ogorandu, Juwiring, Klaten - Jawa Tengah (dengan lokasi 
yang cukup strategis karena memiliki dua muka yang dilalui 
kendaraan umum/bis jurusan Solo - Semin dan Klaten - Suko¬ 
harjo). Tanah wakaf yang telah dilakukan pengurugan seluas 
kurang lebih 350 m2 (tiga ratus lima puluh meter persegi) dan 
telah dibangun diatasnya sebuah masjid dengan ukuran 18 
m x 12 m. Sedangkan tanah wakaf yang belum diurug adalah 
seluas kurang lebih 850 m2 (delapan ratus lima puluh meter 
persegi). 

Adapun biaya pengurugan tanah wakaf untuk setiap meter 
kubik (tanah padat) adalah sebesar -+ Rp. 40.000,-. Sehingga 
total biaya yang kami butuhkan adalah: 

850 m3 X Rp. 40.000,- = Rp. 34.000.000,- (Tiga Puluh Empat 
Juta Rupiah) 

Bagi siapa saja yang berminat untuk menyalurkan infak sebe¬ 
sar apa pun untuk program yang mulia ini (shodaqoh jariyah) 
bisa mentransfer ke: 


Bank MANDIRI, KCP Delanggu, atas nama: Muhammad Wa- 
sitho, Lc. nomor rekening: 138 00 0699875 6 
Demikian surat permohonan dana ini kami buat dengan 
sebenar-benarnya. 

Klaten, 18 Juni 2010 

Penanggung Jawab: 

1. Ustadz Muhammad Wasitho, Lc. (Pembina Yayasan MH, 
staf pengajar pesantren Al-Ukhuwah Sukoharjo, dan Alumni 
Fakultas Hadits, Jami'ah Islamiyah Madinah, K.S.A) 

2. Ustadz Kholid Syamhudi, Lc (Pengawas Yayasan MH dan 
Pimpinan Pesantren Ibnu Abbas Sragen, dan Alumni Fakultas 
Hadits, Jami'ah Islamiyah Madinah, K.S.A) 

3. Ustadz. Uthon Fauzi, Lc (Ketua Yayasan MH, staf pengajar 
pesantren Islamic Center Bin Baz Yogyakarta, dan Alumni 
Fakultas Dakwah, Jami'ah Islamiyah Madinah, K.S.A) 

NB:(*) Dana infaq yang telah kami terima dari para donator 
(muhsinin) hingga saat ini adalah sebesar Rp. 13.697.800,- 
(Tiga Belas Juta Enam Ratus Sembilan Puluh Tujuh Ribu 
Delapan Ratus Rupiah) 

(*) Laporan dana infaq pengurugan tanah wakaf dan pem¬ 
bangunan talud dapat dilihat di blog kami: http://abufawaz. 
wordpress.com, dan untuk konfirmasi dapat menghubungi 
nomor HP berikut: 081548402244 (Muhammad Wasitho, Lc). 
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PANDANGAN SYARIAH 

DALAM PENGELOLAAN SAMPAH 

Oleh Ustadz Muhammad Wasitho, Lc 


Islam merupakan agama yang 
bersifat komprehensif dan universal. 
Komprehensif berarti syariat Islam 
merangkum seluruh aspek kehidupan 
baik ritual (ibadah) maupun sosial 
(muamalah), dan universal yang 
bermakna dapat diterapkan pada setiap 
waktu dan tempat sampai terjadinya 
hari kiamat. 


D i antara bukti bahwa ajaran Islam itu komprehensif 
(sempurna) adalah sebagaimana ditunjukkan oleh 
hadits berikut ini: 

l.Dari Shahabat Abu Dzarr Radhiyallahu ‘anhu> ia ber¬ 
kata, “Rasulullah Shallallahu 'alaihi wa sallam telah pergi 
meninggalkan kami (wafat), dan tidaklah seekor burung 
yang terbang membalik-balikkan kedua sayapnya di 
udara melainkan beliau Shallallahu ‘alaihi wa sallam telah 
menerangkan ilmunya kepada kami.” Berkata Abu 
Dzarr Radhiyallahu anhu , “Rasulullah Shallallahu ‘alaihi 
wa sallam telah bersabda, ‘Tidaklah tertinggal sesuatu 
pun yang mendekatkan ke Surga dan menjauhkan dari 
Neraka melainkan telah dijelaskan semuanya kepada 
kalian” [HR. Ahmad (IV/126-127), Abu Dawud (no. 
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4607), at-Tirmidzi (no. 2676), dari Shahabat al-‘Irbadh 
bin Sariyah Radhiyallahu 'anhu. Dishahihkan oleh Syaikh 
al-Albany dalam Irwa-ul Ghaliil, no. 2455.] 

2. Dari Salman Radhiyallahu ‘anhu , beliau berkata, 
“Orang-orang musyrik telah bertanya kepada kami, 
‘Sesungguhnya Nabi kalian sudah mengajarkan kalian 
segala sesuatu sampai (diajarkan pula adab) buang air 
besar!’ Maka, Salman Radhiyallahu ‘anhu menjawab, 
‘Ya!’”. [ HR. Muslim (no. 262 (57)), Abu Dawud (no. 7), 
at-Tirmidzi (no. 16) dan Ibnu Majah (no. 316), dari Sal¬ 
man al-Farisi] 

PANDANGAN ISLAM DALAM 
PENGELOLAAN SAMPAH 

Termasuk bukti kesempurnaan ajaran Islam, 

Islam mempunyai pandangan sendiri dalam upaya 
penanggulangan sampah. 

Kalau ada yang bertanya, apa dalil dari Al-Qur’an 
dan Al-Hadits yang memerintahkan umat Islam untuk 
mengelola sampah?, maka kita memang tidak akan 
menemukan ada ayat atau hadits yang secara jelas dan 
gamblang memerintahkan hal tersebut. Akan tetapi 
kalau kita berkaca dari beragam ayat dan riwayat, 
termasuk hadits yang akan kami sebutkan berikut ini, 
sesungguhnya Islam mengajarkan pemeluknya agar 
mengelola sampah karena mayoritas sampah bisa 
dikelola. 

VV Jika pada makanan yang 
jatun tersebut terdapat 
kotoran berupa debu atau 
yang lainnya, maka kotoran 
tersebut hendaknya kita 
singkirkan dan makanan 
tersebut kita makan dan 
tidak kita biarkan untuk 
setan. 

Dalam sebuah hadits shahih yang diriwayatkan 
dari Jabir bin Abdillah, Rasulullah shallallahu 'alaihi wa 
sallam bersabda, “Jika makanan salah satu kalian jatuh 
maka hendaklah diambil dan disingkirkan kotoran 
yang melekat padanya, kemudian hendaknya di makan 
dan jangan dibiarkan untuk setan” Dalam riwayat yang 
lain dinyatakan, “sesungguhnya setan bersama kalian 
dalam segala keadaan, sampai-sampai setan bersama 
kalian pada saat makan. Oleh karena itu jika makanan 
kalian jatuh ke lantai maka kotorannya hendaknya 
dibersihkan kemudian di makan dan jangan dibiarkan 
untuk setan. Jika sudah selesai makan maka hendaknya 
jari jemari dijilati karena tidak diketahui di bagian 
manakah makanan tersebut terdapat berkah.” (HR 
Muslim no. 2033 dan Ahmad no.14218) 

Hadits Rasulullah di atas menunjukkan kepada 
kita betapa ajaran Islam begitu sempurna, dan 
syamil (mencakup segala aspek kehidupan). Islam 
tidak hanya berbicara tentang ketuhanan (akidah/ 
rububiyah dan uluhiyyah), ekonomi, politik, militer 


(jihad), ibadah mahdhah (ritual), muamalah (sosial), 
tetapi pada perkara yang kelihatannya cukup sepeleh 
dan sederhanapun tidak pernah luput dari perhatian 
Rasulullah, sang pengemban risalah Islam. 

Ketika menjelaskan hadits tersebut di atas, Syaikh 
Muhammad bin Shalih al-Utsaimin -rahimahullah- 
mengatakan, “Jika ada makanan yang jatuh maka 
jangan dibiarkan akan tetapi diambil. Jika pada 
makanan tersebut ada kotoran, maka hendaknya 
dibersihkan dan kotorannya tidak perlu dimakan 
karena kita tidaklah dipaksa untuk memakan sesuatu 
yang tidak kita sukai. Oleh karena itu, kotoran yang 
melekat pada makanan tersebut kita bersihkan, 
baik kotorannya berupa serpihan kayu, debu atau 
semacamnya. Setelah kotoran tersebut dibersihkan, 
hendaklah kita makan, karena Nabi shallallahu 'alaihi 
wa sallam bersabda, “Dan janganlah makanan tersebut 
dibiarkan untuk setan” karena setan selalu bersama 
manusia, jika ada orang hendak makan maka setan 
menyertainya, jika ada orang yang hendak minum 
maka setan juga menyertainya bahkan jika ada orang 
yang hendak menyetubuhi istrinya maka setan pun 
datang dan menyertainya. Jadi setan itu menyertai 
orang-orang yang lalai dari Allah. 

Namun jika kita mengucapkan bismillah sebelum 
makan maka bacaan tersebut menghalangi setan untuk 
bisa turut makan. Setan sama sekali tidak mampu 
makan bersama kita jika kita sudah menyebut nama 
Allah sebelum makan, akan tetapi jika kita tidak 
mengucapkan bismillah maka setan makan bersama 
kita. Bila kita sudah mengucapkan bismillah sebelum 
makan, maka setan masih menunggu-nunggu adanya 
makanan yang jatuh ke lantai. Jika makanan yang jatuh 
tersebut kita ambil maka makanan tersebut menjadi 
hak kita, namun jika kita biarkan maka setanlah yang 
memakannya. Jadi, setan tidak menyertai kita ketika 
kita makan maka dia menyertai kita dalam makanan 
yang jatuh ke lantai. Oleh karena itu hendaknya 
kita persempit ruang gerak setan berkenaan dengan 
makanan yang jatuh. Oleh karena itu, jika ada suapan 
nasi, kurma atau semacamnya yang jatuh ke lantai 
maka hendaknya kita ambil. Jika pada makanan yang 
jatuh tersebut terdapat kotoran berupa debu atau 
yang lainnya, maka kotoran tersebut hendaknya kita 
singkirkan dan makanan tersebut kita makan dan tidak 
kita biarkan untuk setan.” (Syarah Riyadhus Shalihin, 
Juz VII hal. 245-246) 

Hadits perintah menjilati jari setelah makan 
serta memungut nasi yang jatuh lalu dicuci memang 
kelihatannya sangat sederhana, bahkan oleh sebagian 
orang mungkin menganggap hadits ini hadits ’yang 
menjijikkan’, tetapi ketika meneliti dan memahami 
hadits tersebut dengan lebih seksama, ternyata 
terdapat pelajaran luar biasa bagi ummat manusia di 
zaman modern ini. 

Sebiji nasi yang jatuh, ketika tidak diambil lagi, 
akan menjadi jatah makanan bagi setan dan secara 
otomatis statusnya berubah menjadi sampah yang tidak 
berguna. Demikian pula jari yang masih belepotan 
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dengan bekas makanan cokelat atau sambal balado, 
ketika tidak dijilat dan langsung dibasuh dengan air 
kobokan, tentu akan lebih mencemari air, dibanding 
jari yang dijilat terlebih dahulu. 

Memang masalah memungut nasi masalah 
sederhana, tetapi ketika kita tinjau dari kondisi 
masyarakat yang ada di zaman Rasulullah, ini 
menunjukkan sebuah langkah yang sangat maju dalam 
hal pengelolaan sampah, cuma bedanya, di zaman 
Rasulullah permasalahannya masih sangat sederhana. 
Makanan yang jatuh (kurma, nasi dll) yang seharusnya 
menjadi sampah, oleh Rasulullah dikelola kembali 
dengan cara dicuci, agar kemudian kembali bermanfaat 
dan tidak terbuang sia-sia menjadi sampah. Ataupun 
tangan yang belepotan dengan bekas makanan ketika 
dicuci dengan air tentu akan mencemari air, tetapi 
upaya meminimalisir pencemaran air ditunjukkan dan 
diajarkan oleh Rasulullah bagi masyarakat modern, 
walaupun dengan cara yang sederhana, yang sesuai 
dengan kondisi yang ada di zaman itu. 

ISLAM MELARANG PERBUATAN TABDZIR 

Islam adalah agama yang sangat keras melarang 
perbuatan tabdzir. Tabdzir adalah menghambur- 
hamburkan harta atau menyia-nyiakan sesuatu yang 
bisa dimanfaatkan, dan ini dibenci oleh Allah, sampai- 
sampai orang yang melakukan perbuatan tabdzir 


disebut sebagai saudaranya setan, Allah berfirman: 

“Janganlah kalian berbuat tabdzir , karena orang-orang 
yang mubadzir adalah saudaranya setan , dan setan itu 
sangat inkar kepada Tuhannya .” (QS al-Isra’: 27-28). 

Ketika mayoritas sampah bisa kita kelola menjadi 
sesuatu yang produktif dan memberikan kemaslahatan 
bagi makhluk Allah, maka orang yang tidak terlibat 
dalam pengelolaan sampah dengan baik -atas kadar 
kesanggupannya- , menurut terminologi tabdzir tadi 
dia akan jatuh dalam perilaku 'saudaranya setan’. 

Islam juga mengajarkan kepada kita untuk bahu 
membahu dalam aktifitas kebajikan, Allah berfirman: 

“Dan tolong menolonglah kalian dalam kebaikan dan 
ketakwaan , dan janganlah kalian bertolong menolong dalam 
perbuatan dosa dan permusuhan ...” (QS. Al Maidah 5 : 

2), Karena pengelolaan sampah memberikan maslahat 
besar bagi kita sendiri, anak cucu kita dan alam 
sekitar kita, tentu ini menjadi aktifitas yang bernilai 
ibadah di sisi Allah, dan karenanya kita diperintahkan 
Allah untuk ikut andil dalam segala aktivitas yang 
memberikan kemaslahatan, termasuk pengelolaan 
sampah. 

Semoga kepedulian ummat Islam dalam 
pengelolaan sampah akan memberikan solusi bagi 
semuanya, untuk hidup lebih sehat dan bernilai di sisi 
Allah, amin. (*) 
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fikih muamalah 





fikih, muamalah 



Segala puji hanya milik Allah, sholawat dan salam semoga senantiasa dilimpahkan 
kepada Nabi Muhammad, keluarga dan sahabatnya. Alhamdulillah Vang telah 
menjadikan Nabi Muhammad g sebagai penutup para rasul dan agama Islam sebagai 
penutup seluruh syari'at dan agama. 


Allah Ta’ala berfirman, "Muhammad itu bukanlah bapak dari seorang laki-laki diantar a kamu , tetapi dia adalah Rasulullah 
dan penutup nabi-nabi. Dan adalah Allah Maha Mengetahui segala sesuatu." (QS Al Ahzab: 40). Bukan hanya sekedar 
sebagai penutup, akan tetatapi Islam juga menjadi standar kebenaran bagi seluruh syari'at terdahulu. Allah Ta’ala 
berfirman (yang artinya), u Dan Kami telah turunkan kepadamu Al Qur'an dengan membawa kebenaran , membenarkan apa 
yang sebelumnya, yaitu kitab-kitab (yang diturunkan sebelumnya) dan sebagai batu ujian atas kitab-kitab yang lain , maka 
putuskanlah perkara mereka menurut apa yang telah Allah turunkan dan janganlah kamu mengikuti hawa nafsu mereka 
dengan meninggalkan kebenarangyang telah datang kepadamu." (QS Al Maidah: 48). 


fikih, muamalah 


I ni salah satu hikmah dijadikannya Islam sebagai 
agama yang wajib untuk diamalkan oleh seluruh 
umat manusia, tanpa terkecuali. Dalam hadits 
disebutkan, "Demi Dzat Yang jiwa (nabi) Muhammad 
berada di Tangan-Nya, tidaklah ada seorang pun dari umat 
ini, baik yang beragama Yahudi atau Nasrani, lalu ia mati 
sedangkan ia belum beriman dengan agama yang dengannya 
aku diutus (yaitu agama Islam), melainkan ia akan menjadi 
penghuni neraka." (HR Muslim). 

Islam adalah satu-satunya syari'at yang wajib 
diamalkan dan yang dapat merealisasikan kebahagiaan 
bagi seluruh umat manusia di dunia dan akhirat. Islam 
adalah agama yang relevan dan senantiasa relevan 
untuk diamalkan di setiap zaman, negeri dan tatanan 
masyarakat. Yang demikian itu dikarenakan dalam 
syari'at Islam telah dijelaskan segala sesuatu yang 
dibutuhkan oleh umat manusia, baik dalam urusan 
agama atau pun dunia. Allah Ta’ala berfirman (yang 
artinya), " Dan telah Kami turunkan kepadamu Al Kitab ( 

Al Qur'an) untuk menjelaskan segala sesuatu dan sebagai 
petunjuk serta rahmat dan kabar gembira bagi orang-orang 
yang berserah diri". (QS An Nahl: 89) 

Nabi shallallahu ‘alaihi wa sallam telah mengajarkan 
kepada umatnya segala sesuatu, sampai pun tata cara 
buang air kecil dan besar. Dengan demikian, tidak ada 
alasan bagi siapa pun untuk merekayasa suatu metode 
atau ajaran dalam beribadah kepada Allah Ta'ala, atau 
memakmurkan bumi yang kita huni ini. Sahabat Abu 
Dzar radhiyallahu ‘anhu berkata, "Rasulullah shallallahu 
‘alaihi wa sallam telah meninggalkan kami, dan tidaklah ada 
seekor burung pun yang mengepakkan sayapnya di udara, 
melainkan beliau telah mengajarkan ilmu tentangnya kepada 
kami. Selanjutnya Abu Dzar berkata: Rasulullah shallallahu 
‘alaihi wa sallam bersabda, "Tidaklah tersisa sesuatu pun 


yang dapat mendekatkanmu ke surga dan menjauhkanmu 
dari neraka, melainkan telah dijelaskan kepadamu" (HR At 
Thobrony, dihasankan oleh Syaikh Al Albany). 

Fakta ilmiah ini berlaku dalam segala aspek 
kehidupan umat manusia, tanpa terkecuali berbagai 
permasalahan kontemporer yang ada di masyarakat. 
Untuk sedikit memberikan gambaran tentang relevansi 
syari'at Islam dalam berbagai masalah kontemporer, 
saya mengajak pembaca untuk sedikit menelaah 
metodologi ulama' ahli ijtihad dalam melakukan 
studi kasus terhadap berbagai masalah kontemporer 
tersebut. 

Pertama: Tidak gegabah dalam berfikir dan 
menyimpulkan. 

Biasanya, bila ulama' ahli ijtihad dihadapkan 
kepada suatu permasalahan baru yang belum pernah 
terjadi sebelumnya, mereka bersikap ekstra hati- 
hati. Bahkan, dalam banyak kesempatan, mereka 
tidak segera memberikan jawaban atas permasalahan 
tersebut. Mereka menunda jawaban masalah tersebeut 
untuk beberapa hari, sehingga ia memiliki waktu yang 
cukup untuk mengadakan studi ilmiah serta diskusi 
dengan ulama' ahli ijtihad lainnya: 

Abu Hushain Utsman bin 'Ashim Al Asady berkata, 
"Sesungguhnya mereka itu sangat gegabah ketika 
berfatwa tentang suatu masalah, yang andai masalah 
tersebut disampaikan kepada Khalifah Umar bin Al 
Khatthab, niscaya beliau segera mengumpulkan para 
pemuka sahabat yang pernah andil dalam peperangan 
Bader untuk berdiskusi dengannya."(l) 

Demikianlah tradisi para khulafaur rasyidin 
ketika menghadapi berbagai masalah kontemporer. 
Mereka mengumpulkan ulama' alhi ijtihad dari 
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Sesungguhnya Allah tidaklah 
mengangkat ilmu dengan 
cara mencabutnya dari para 
hamba-Nya. Akan tetapi Dia 
mengangkat ilmu dengan cara 
mematikan para ulama." 

kalangan sahabat Nabi shallallahu 'alaihi wa sallam, 
berdiskusi dan bahkan membuat pengumuman kepada 
masyarakat umum, "Barang siapa yang memiliki ilmu 
tentang permasalahan tersebut hendaknya segera 
menyampaikannya". 

Dikisahkan, ada seorang wanita datang kepada 
Khalifah Umar bin Al Khatthab radhiyallahu ‘anhu, 
wanita itu menceritakan bahwa suaminya mati 
dibunuh orang lain, maka ia pun meminta agar 
ia ikut mendapatkan bagian warisan dari diyat 
(tebusan) suaminya itu. Kholifah Umar berkata, 

“Aku tidak mengetahui apakah engkau juga berhak 
mendapatkan bagian darinya?” Lalu beliau membuat 
pengumuman, “Barang siapa yang mengetahui ilmu 
dari Rasulullah shallallahu ‘alaihi wa sallam tentang 
masalah ini, hendaknya datang menemuiku”. Maka 
datanglah Ad Dhohhak bin Sufyan Al Kilaabi, lalu 
ia berkata, “Rasulullah shallallahu ‘alaihi wa sallam 
pernah memerintahku untuk memberikan bagian 
warisan istri Asyyam Ad Dhobabi dari diyat suaminya.” 
Mendapatkan masukan ini, segera Khalifah Umar 
memberikan bagian warisan wanita tersebut dari diyat 
suaminya (HR. At Thobrany dan Al Baihaqi, dishahihkan 
oleh Syaikh Al Albany). 

Inilah metode pertama yang harus ditempuh oleh 
setiap orang yang hendak memahami dan menghukumi 
berbagai permasalahan kontemporer. 


Kedua: Menguasai hukum syari’at. 

Keahlian pertama dan utama yang harus 
dimiliki oleh seseorang yang hendak memahami dan 
menghukumi berbagai masalah kontemporer ialah 
penguasaan terhadap ilmu syari'at. Berbagai disiplin 
ilmu syari'at terkait, baik ilmu bahasa, ushul fiqih, 
ilmu hadits dan lainnya benar-benar terlebih dahulu 
telah dikuasai. Apalah gunanya seseorang merenung 
dan berfikir tentang suatu kasus kontemporer, bila ia 
tidak menguasai ilmu agama. Orang tersebut hanya 
akan menyengsarakan dirinya dan juga menyesatkan 
saudaranya. Allah Ta’ala berfirman (yang artinya), 
"Danjanganlah kamu mengatakan terhadap apa yang 
disebut-sebut oleh lisanmu secara dusta"ini halal dan ini 
haram", untuk mengada-adakan kebohongan terhadap 
Allah. Sesungguhnya orang-orang yang mengada-adakan 
kebohongan terhadap Allah tiadalah beruntung, itu adalah 
kesenangan sedikit; sedangkan bagi mereka azab yang 
pedih." (QS An Nahl: 116-117). Nabi shallallahu ‘alaihi 
wa sallam bersabda, "Sesungguhnya Allah tidaklah 
mengangkat ilmu dengan cara mencabutnya dari para 
hamba-Nya. Akan tetapi Dia mengangkat ilmu dengan 
cara mematikan para ulama'. Hingga pada saatnya 
nanti, Allah tidak lagi menyisakan seorang ulama'- 
pun, sehingga manusia akan menobatkan orang-orang 
bodoh sebagai pemimpin mereka, kemudian mereka 
ditanya, dan merekapun menjawab dengan tanpa ilmu, 
akibatnya mereka pun tersesat dan menyesatkan". 

(Muttafagun 'alaih) 

Tentu kita semua sepakat bahwa ilmu syari'at 
tidak mungkin dapat dikuasai oleh "ulama' karbitan" 
atau "praktisi dadakan".(2 ) Ulama' karbitan atau 
praktisi dadakan yang dihasilkan oleh berbagai institusi 
atau badan usaha, yaitu dengan mentraining sebagian 
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kadernya beberapa waktu, tidaklah layak untuk 
menjadi rujukan dalam permasalahan semacam ini. 
Apalagi untuk menjadi ulama' berkredibel yang berhak 
untuk berijtihad dalam berbagai masalah kontemporer. 

Pada suatu hari Imam Malik bin Anas mendapati 
Imam Rabi'ah bin Abdurrahman dalam keadaan 
menangis. Spontan, Imam Malik bertanya kepadanya, 
“Gerangan apakah yang menjadikanmu menangis? 
Apakah engkau ditimpa musibah?” Beliau menjawab, 
“Tidak. Aku menangis karena adanya orang tak berilmu 
yang dimintai fatwa.” Lalu imam Rabi'ah berkata, 
“Sungguh, sebagian orang yang berfatwa di sini lebih 
layak untuk dipenjara daripada para pencuri.”(3 ) 

Ibnu Sholah menimpali kisah ini dengan berkata, 
“Semoga Allah sanantiasa merahmati Imam Rabi'ah, 
apa gerangan komentar beliau andai ia menyaksikan 
perilaku masyarakat di zaman kita ini.”(4) 

Sebagian ulama' menjelaskan alasan yang 
mendasari ulama' ahli ijtihad bersikap ekstra hati-hati, 
dengan berkata, “Barang siapa yang hendak menjawab 
suatu pertanyaan, maka hendaknya terlebih dahulu 
ia memaparkan dirinya kepada neraka dan surga, dan 
bagaimanakah caranya ia dapat selamat di akhirat. 
Setelah itu, barulah ia menjawab.”(5 ) 

Ketiga: Menguasai permasalahan yang dihadapi 
dengan sempurna. 

Dahulu para ulama' berkata, "Hukum suatu 
masalah adalah cabang dari pemahaman terhadap 
gambaran tentang masalah tersebut". 

Berdasarkan ini, Ibnul Qayyim berkata, "Tidaklah 
seorang mufti dan hakim dapat memberikan fatwa 
atau keputusan hukum dengan benar, melainkan bila ia 
memiliki dua jenis pemahaman. 


Pertama: Pemahaman tentang masalah yang terjadi, 
dan kajian mendalam tentang hakekat yang sebenarnya 
ada pada kejadian tersebut. Kajian itu dapat dilakukan 
dengan bantuan berbagai pertanda dan indikasi yang 
menyelimutinya, hingga ia benar-benar menguasi 
masalah yang dimaksud. 

Kedua: Memahami apa yang menjadi kewajiban dalam 
masalah itu, yaitu hukum Allah yang telah diputuskan 
dalam Al Qur'an atau melalui lisan Rasulullah shallallahu 
‘alaihi wa sallam tentang masalah itu. Selanjutnya ia 
mencocokkan kedua jenis pemahaman ini."( 6) 

"Sesungguhnya realita suatu masalah -menurut 
'ulama- terbagi menjadi dua bagian: 

Bagian pertama : realita yang memiliki pengaruh 
dalam penentuan hukum syari'at. Memahami realita 
jenis ini merupakan suatu keharusan. Barangsiapa 
yang menghukumi suatu masalah, tanpa memahami 
realitanya, maka dia telah berbuat kesalahan. Jika suatu 
realita memiliki pengaruh dalam penentuan hukum, 
maka wajib kita kuasai (oleh ulama'). 

Bagian kedua : realita yang tidak memiliki pengaruh 
dalam penentuan hukum syari'at. Misalnya, 
kejadiannya demikian dan demikian, dan kisah cerita 
yang panjang lebar. Akan tetapi realita dan kisah 
tersebut sama sekali tidak mempengaruhi penentuan 
hukum syari'at. 

Ketika berijtihad, para ulama' mengabaikan 
realita semacam ini, walaupun sebenarnya mereka 
memahaminya. Dengan demikian tidak setiap realita 
yang diketahui memiliki pengaruh dalam penentuan 
hukum syari'at".(7) 

Realita jenis kedua inilah yang disebut dalam ilmu 
ushul fiqih dengan al awshofath thordiyah. Dan realita 
jenis ini tergolong dalam "ilmu yang tidak bermanfaat 
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f W Dan tidakkah patut bagi laki-laki 
T yang beriman dan tidak (pula) bagi 
perempuan yang beriman, apabila 
Allah dan Rasul-Nya telah menetapkan 
suatu perkara, akan ada bagi mereka 
pilihan (yang lain) tentang perkara 
mereka. Dan barang siapa mendurhakai 
Allah dan Rasul-Nya maka sungguhlah 
dia telah sesat, sesat yang nyata." 

untuk diketahui, dan tidak merugikan bila diabaikan". 

Untuk dapat membedakan antara realita yang 
berpengaruh dalam menentukan hukum dari realita 
yang tidak berpengaruh sama sekali, kita harus 
mengetahui ilmu syari'at yang merupakan standar bagi 
berbagai fakta dan realita. 

Sebagai contoh: Kita semua mengetahui bahwa 
khomer adalah minuman yang diharamkan. Kita juga 
mengetahui bahwa khomer di zaman dahulu terbuat 
dari anggur dan kurma, sebagaimana dikisahkan 
dalam ayat 67 surat An Nahl. Nah, apakah realita ini 
memiliki pengaruh dalam penentuan hukum haram 
khomer, sehingga khomer yang terbuat dari tebu tidak 
dinamakan khomer alias halal? 

Ulama' ahli ijtihad telah menjelaskan bahwa 
khomer adalah haram, walaupun terbuat dari tebu 
atau lainnya. Keputusan hukum ini berdasakan 
kepada sabda Nabi shallallahu ‘alaihi wa sallam , "Setiap 
yang memabukkan adalah khomer, dan setiap yang 
memabukkan adalah haram”. (HR Muslim). 

Dengan demikian realita khomer zaman 
dahulu, yaitu terbuat dari anggur dan kurma tidak 
mempengaruhi hukum khomer. 

Untuk dapat memahami realita suatu masalah, 
seorang ahli ijtihad dapat menempuh berbagai cara, 


yaitu: (l) bertanya kepada pakar permasalahan 
tersebut, (2) bertanya langsung kepada orang yang 
ditimpa permasalahan tersebut. 

Keempat: Standar Kebenaran adalah Al Qur'an dan 
As Sunnah. 

Seluruh ulama' telah sepakat bahwa tidaklah ada 
agama selain agama yang dibawa oleh Nabi Muhammad 
shallallahu ‘alaihi wa sallam. Tiada ibadah melainkan 
yang telah ia ajarkan, tiada kehalalan melainkan yang 
telah ia halalkan dan tiada keharaman melainkan yang 
telah ia haramkan. Dengan demikian, yang menjadi 
standar kebenaran dalam segala urusan, termasuk 
berbagai masalah kontemporer adalah al Qur'an dan 
as Sunnah, baik selaras dengan pendapat kebanyakan 
ulama' atau menyelisihinya. Allah Ta’ala berfirman 
(yang artinya), "Dan segala yang diajarkan oleh Rasul 
kepadamu , maka amalkanlah , dan segala yang dilarangnya , 
maka tinggalkanlah. "(QS Al Hasyr: 7) 

Sebagaimana kebenaran tidaklah dipandang 
dari ringan atau beratnya suatu pendapat bila 
diamalkan. Rasa ringan dan berat ketika beramal sangat 
relatif, dan banyak penyebabnya. Oleh karena itu, 

Imam As Syaukani berkata, “Yang wajib kita anut dan 
harus kita amalkan adalah pendapat yang berdasarkan 
pada dalil yang shohih. Dan bila dalil-dalil yang ada 
terkesan saling bertentangan, maka ringannya atau 
beratnya suatu pendapat tidak dapat dijadikan sebagai 
alasan penguat. Pada saat itu, kita berkewajiban untuk 
mencari alasan lain yang dibenarkan guna menguatkan 
suatu pendapat.”( 8) Imam Syafi'i berkata, 
“Seluruh umat islam telah bersepakat bahwa barang 
siapa yang telah nyata baginya sunnah (ajaran) 
Rasulullah shallalahu ‘alaihi wa sallam , maka tidak 
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halal untuk ia tinggalkan, karena ucapan orang lain, 
siapapun orangnya.” Ucapan Imam Syafi'i ini selaras 
dengan firman Allah T a'ala (yang artinya), "Dan tidakkah 
patut bagi laki-laki yang beriman dan tidak (pula) bagi 
perempuan yang beriman , apabila Allah dan Rasul-Nya 
telah menetapkan suatu perkara , akan ada bagi mereka 
pilihan (yang lain) tentang perkara mereka.Dan barang siapa 
mendurhakai Allah dan Rasul-Nya maka sungguhlah dia 
telah sesat , sesat yang nyata." (QS Al Ahzab: 36) 


kalian menghalalkan hal-hal yang diharamkan Allah 
dengan melakukan sedikit rekayasa." (HR Ibnu 
Batthah, dihasankan oleh Ibnu Katsir serta disetujui 
oleh Syaikh Al Aib ani). 

Oleh karena itu, walaupun piutang telah diberi 
nama baru yang lebih menggiurkan yaitu tabungan, 
atau modal usaha, atau obligasi, atau sukuk, tetap saja 
hukumnya adalah piutang. Dengan demikian segala 
bentuk keuntungan yang dipungut darinya adalah riba. 


Kelima: Tidak terperdaya dengan perbedaan nama 
sehingga melalaikan hakekat permasalahan. 

Di antara metode ijtihad yang diajarkan oleh 
Nabi shallallahu l alaihi wa sallam dalam menghadapi 
berbagai masalah kontemporer ialah dengan senantiasa 
mengaitkan hukum permasalahan dengan hakekatnya, 
dan bukan dengan sekedar penamaannya. Oleh 
karena itu, Nabi shallallahu l alaihi wa sallam bersabda, 
“Sungguh akan ada sekelompok orang dari umatku 
yang minum khamer, dan mereka menamakannya 
dengan selain namanya, sambil ditabuh alat-alat musik 
di atas kepala mereka, lalu Allah akan menenggelamkan 
(sebagian) mereka ke dalam bumi, dan sebagian lagi 
dikutuk menjadi kera dan babi ”. (HR Abu Dawud. 

Hadits ini memiliki banyak penguat). 


Keenam: Tidak kaku dalam menerapkan fatwa 
ulama*. 

Kita semua mengetahui bahwa agama islam 
telah berumur lebih dari 14 abad. Dengan demikian, 
syari'at Islam telah dipahami dan diamalkan di 
berbagai tatanan masyarakat, dengan berbagai 
perbedaan yang ada di antara mereka. Masing-masing 
ulama' menghadapi berbagai masalah yang ada di 
masyarakatnya. Sehingga tidak dipungkiri bahwa 
karya tulis dan fatwa masing-masing ulama' sering 
kali terwarnai oleh tradisi dan gaya hidup yang ada di 
masyarakatnya. 

Oleh karena itu, merupakan sikap bijak, bila kita 
senantiasa mempertimbangkan perbedaan tradisi 
dan gaya hidup zaman kita dengan yang ada di zaman 





Ibnu Hajar al-Asqalaani as-Syafi'i berkata, "Pada 
hadits ini terdapat ancaman keras atas orang-orang 
yang merekayasa berbagai cara untuk menghalalkan 
hal-hal yang diharamkan Allah dengan cara 
mengubah penamaannya. Dan pada hadits ini pula 
dapat disimpulkan bahwa setiap hukum senantiasa 
mengikuti 'illah-nya (alasannya). 'Illah diharamkannya 
khamer ialah karena memabukkan, maka acapkali 
suatu minuman menyebabkan seseorang mabuk, 
maka minuman itu pasti haram, walau namanya telah 
berubah; bukan lagi khamer. Ibnu al-'Arabi berkata: 
Hadits ini adalah dasar bagi kaidah: "Setiap hukum 
hanyalah berkaitan dengan makna suatu istilah, tidak 
dengan sekedar namanya saja." (9 ) 

Seorang ahli ijtihad yang benar-benar paham 
syari'at Islam, niscaya tidak akan silau oleh kilauan 
nama yang indah. Mereka menyadari bahwa kegemaran 
merubah-rubah nama, guna merubah hukum hanyalah 
secuil warisan umat Yahudi. Ulama' ahli ijtihad 
senantiasa ingat akan wasiat Nabi shallallahu ‘alaihi wa 
sallam kepada mereka, "Janganlah kalian melakukan 
apa yang dilakukan oleh orang-orang Yahudi, sehingga 


ulama' yang menjadi rujukan kita ketika mengkaji 
berbagai masalah kontemporer. 

Ibnul Qayyim berkata, "Mempertimbangkan adat 
dan tradisi yang berlaku di suatu masyarakat ketika 
berfatwa adalah sikap yang benar-benar cemerlang. 
Barang siapa berfatwa hanya berdasarkan apa yang 
tertera dalam suatu kitab, tanpa mempertimbangkan 
perbedaan tradisi, adat istiadat, waktu, dan keadaan 
yang ada pada masing-masing masyarakat, maka ia telah 
sesat dan menyesatkan. Kejahatannya terhadap ajaran 
agama lebih besar dibanding kejahatan seorang dokter 
yang berusaha mengobati masyarakat di berbagai negeri 
dengan segala perbedaan tradisi, masa dan tabiat mereka 
hanya berdasarkan pada keterangan yang tertera pada 
salah satu buku kedokteran saja. Dokter dan mufti bodoh 
ini merupakan hal yang paling berbahaya bagi keutuhan 
raga dan jiwa masyarakat."( 10) 

Sebagai contoh nyata: Dinyatakan dalam 
buku-buku fiqih dan tafsir bahwa seorang suami 
yang memanggil istrinya dengan panggilan: wahai 
ibuku, atau yang serupa, maka ia telah terkena hukum 
zhihar. Sehingga ia tidak dibenarkan untuk menggauli 
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YY Berdasarkan penjelasan di 
atas, para ulama’ menyatakan 
bahwa bila suatu tradisi tidak 
menyelisihi syari’at, maka 
boleh, bahkan pada beber ipa 
kesempatan wajib untuk 
diamalkan. 

istrinya hingga ia membayar kafarat. Kafaratnya 
berupa memerdekakan budak, atau berpuasa dua bulan 
berturut-turut atau memberi makan enam puluh orang 
miskin. Hukum ini dengan tegas dijelaskan dalam surat 
Al Mujadilah ayat 2-4. 

Nah bila kita menerapkan keterangan ulama' pada 
masyarakat kita, maka 90 % pasangan suami istri di 
negeri kita telah terkena kewajiban ini. Kebanyakan 
kaum suami di negeri kita memanggil istrinya dengan 
sebutan: ibu, mama, dik dll. Sebaliknya, kaum istri 
memanggil suaminya dengan sebutan: mas, bang, papa, 
ayah dan lainnya. 

Guna menjembatani penerapan hukum yang 
ada dalam kitab-kitab fiqih terhadap fakta yang ada 
di masyarakat, para ulama’ menggariskan suatu 
qaidah yang indah. Kaidah tersebut berbunyi, “Tidak 
dipungkiri terjadinya perubahan hukum syar’i, selaras 
dengan perubahan adat”. Atau, "Tradisi itu memiliki 
kekuatan hukum." 

Berdasarkan penjelasan di atas, para ulama' 
menyatakan bahwa bila suatu tradisi tidak menyelisihi 
syari'at, maka boleh, bahkan pada beberapa kesempatan 
wajib untuk diamalkan. Akan tetapi bila adat dan tradisi 
suatu masyarakat menyelisihi ajaran syari'at, maka 
haram untuk dilakukan, sehingga hukum syari'at tetap 
baku dan tidak dapat berubah karena perubahan adat 
dan tradisi. Inilah makna kaidah fiqhiyyah (kaidah dalam 
ilmu fiqih) di atas.(ll) Hal ini berdasarkan firman Allah 
Ta'ala (yang artinya), "Dan tidaklah patut bagi laki-laki yang 
mukmin dan tidak (pula) bagi perempuan yang mukminah , 
apabila Allah dan Rasul-Nya telah menetapkan suatu 
ketetapan, akan ada bagi mereka pilihan lain tentang urusan 
mereka. Dan barang siapa yang mendurhakai Allah dan rasul- 
Nya , maka sesungguhnya dia telah tersesat , sesat yang nyata." 
(Al Ahzab 36). 

Dr. Muhammad Shidqi Al Burnu berkata, "Seluruh 
ulama' fiqih telah sepakat bahwa hukum-hukum 
yang dapat berubah-rubah selaras dengan perubahan 
zaman dan perilaku manusia ialah hukum-hukum yang 
merupakan hasil ijtihad ulama'. Yaitu hukum-hukum yang 
merupakan upaya ulama' dalam merealisasikan maslahat, 
qiyas, atau adat. Dengan demikian, hukum-hukum yang 
berdasarkan dalil-dalil Al Qur'an dan As Sunnah, tetap dan 
tidak dapat berubah, serta tidak tercakup oleh kaidah ini. 
Berdasarkan itulah, sebagian ulama' fiqih berpendapat 
bahwa teks kaidah ini yang lebih tepat ialah, "Tidak 
dapat dipungkiri terjadinya perubahan hukum-hukum 
ijtihadiyyah berdasarkan perubahan zaman", guna 
menepis kerancuan semacam ini. Dan (saya berpendapat) 
membubuhkan tambahan semacam ini pada kaidah 
tersebut bagus dan tepat adanya."(12) 


Ketujuh: Mencarikan solusi jitu. 

Tidak dipungkiri bahwa kebanyakan dari masalah 
kontemporer yang ada di masyarakat adalah hasil 
rekayasa dan gagasan orang-orang non muslim yang 
tidak peduli dengan halal dan haram. Oleh karena 
itu, bila seorang ahli ijtihad telah membuktikan 
akan haramnya suatu masalah kontemporer yang 
ada di masyarakat, hendaknya ia tidak merasa 
puas dengan kesimpulan hukum tersebut, sampai 
ia berhasil menyodorkan alternatif halal baginya. 
Dengan demikian, umat Islam dapat terhindar dari 
berbagai amalan haram dan dapat merealisasikan 
kemaslahatannya dengan cara-cara yang diridhai Allah. 

Ibnul Qayyim berkata, “Bila seorang mufti 
yang benar-benar berilmu dan tulus ditanya oleh 
seseorang tentang suatu hal yang terlarang, padahal ia 
benar-benar memerlukannya, niscaya ia akan segera 
menunjukkannya kepada alternatif yang halal.” 

Dengan demikian, mufti tersebut berhasil 
menutup pintu perbuatan haram, dan membukakan 
solusi-solusi yang halal. Tentu tidak ada orang yang 
mampu melakukan hal ini selain orang-orang yang 
benar-benar berilmu lagi tulus, yang benar-benar ikhlas 
karena Allah dengan mengamalkan ilmunya. Mufti 
semacam ini bak seorang dokter yang handal lagi tulus, 
ia berusaha melindungi pasiennya dari mara bahaya, 
dan memberikan resep manjur baginya. 

Demikianlah semestinya perilaku para dokter rohani 
dan jasmani. Diriwayatkan dalam hadits Nabi shallallahu 
alaihi wa sallam , "Tidaklah Allah mengutus seorang 
nabi, melainkan wajib atas nabi itu untuk menunjuki 
umatnya kepada setiap kebaikan yang ia ketahui, dan 
memperingatkan mereka dari setiap kejelekan yang ia 
ketahui". Demikianlah perangai para rasul dan para ahli 
waris mereka sepeninggalnya.(13) 

Apa yang dipaparkan di atas hanyalah sekelumit 
dari metode ulama' ahli ijtihad yang dapat saya 
rangkumkan dari beberapa referensi yang pernah saya 
baca. Semoga paparan singkat ini bermanfaat bagi saya 
pribadi dan pembaca. Wallahu'alam bisshowab. 


Catatan Kaki 

1. Tarikh Dimasyq oleh Ibnu 'Asyakir 38/411. 

2. Seorang praktisi perbankan syari'ah di negri kita, menceritakan kepada saya 

awal perjalannya menjadi seorang praktisi perbankan syari'ah. Perjalanannya 
dimulai dari adanya keinginan pemilik bank konfensional tempat ia bekerja untuk 
memindahkannya dari perbankan konfensional ke perbankan syari'ah. Guna 
mewujudkan keinginannya ini, sahabat inipun ditugaskan untuk mengikuti trening 
selama 6 bulan, dan seusai trening tersebut ia dinobatkan sebagai praktisi perbankan 
syari'ah. 

3. AT Tamhid oleh Ibnu Abdil Bar 3/5. 

4. Adabul Mufti wal Mustafty, oleh Ibnu Sholah l/20. 

5. Idem 1/13. 

6.1'ilamul Muwaqi'in oleh Ibnul Qayyim 1/87-88. 

7. Ad Dhowabith As Syar'iyyah Li Mauqifi Al Muslim fi Al Fitan hal:45. 

8. Irsyadul Fuhul oleh As Syaukany 2/276. 

9. Fathu al-Baari oleh Ibnu Hajar al-Asqalaani 10/56. 

10.1'ilaamul Muwaqi'in oleh Ibnul Qayyim 3/78. 

11. Untuk mendapatkan kejelasan lebih lanjut tentang kaidah ini, silahkan baca kitab: 

Al Asybah wa An Nazha'ir oleh Imam As Suyuthi 89-101, Al Wajiz Fi Idhahi Qawaid Al 
Fiqh Al Kulliyyah, oleh Dr. Muhammad Shidqi Al Burnu 270-313. 

12. Al Wajiz Fi Idhahi Qawaid Al Fiqh Al Kulliyyah, oleh Dr. Muhammad Shidqi Al Burnu 
311. 

13.1'llamul Muwaqi'in oleh Ibnul Qayyim 4/159. 
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"Rasulullah shallallahu alaihi wa sallam telah 
mengharamkan harga dari (jual beli) darah dan anjing, 
upah pelacuran. Beliau melaknat pembuat tato dan yang 
minta ditato, pemakan (pengambil) riba dan pemberinya, 
dan melaknat para pelukis makhluk bernyawa." (HR. 

Buknari dan Muslim) 



kajian, kita 


Oleh: Ustadz Muhammad Wasitho, Lc. 


SEBAB-SEBAB DILARANGNYA 

JUAL BELI 


Pada edisi yang lalu, kita telah membahas rubun dan syarat-syarat sahnya jual beli, 
maba pada edisi bali ini bita aban menyebutban sebab-sebab dilarangnya transabsi 
jual beli atau bisnis beserta contoh-contohnya. Dengan harapan agar baum muslimin 
mengetahuinya dan bemudian menjauhinya. Sehingga dalam melabuban jual beli, 
seorang muslim diharapban bisa memperoleh penghasilan yang halal dan berbah serta 
bermanfaat bagi dirinya, beluarganya dan orang lain di dunia dan abhirat. 


SEBAB-SEBAB DILARANGNYA JUAL BELI 

Para ulama fikih telah menyebutkan beberapa 
sebab dilarangnya jual beli dalam hal-hal berikut ini: 

Sebab pertama: Obyek transaksi berupa sesuatu 
yang haram atau najis. 

Sedangkan di dalam kaidah umum mu’amalah 
(jual beli) disebutkan bahwa segala sesuatu yang 
diharamkan oleh Allah maka haram pula harganya. 
Sebagai contoh; menjual anjing, darah, patung, upah 
pelacuran dan hasil perdukunan. Sebagaimana hadits 
yang diriwayatkan Abdullah bin Abbas radhiyallahu 
anhuma, ia berkata: Rasulullah shallallahu alaihi wa 
sallam bersabda, “Sesungguhnya Allah azza wa jalla 
apabila mengharamkan makan sesuatu, maka Dia 
mengharamkan pula harganya.” (HR. Ahmad (1/293) 
no.2678) 

Dan dari Abu Juhaifah radhiyallahu anhu, ia 
berkata, “Rasulullah shallallahu alaihi wa sallam 
telah mengharamkan harga dari (jual beli) darah dan 
anjing, upah pelacuran. Beliau melaknat pembuat 
tato dan yang minta ditato, pemakan (pengambil) riba 
dan pemberinya, dan melaknat para pelukis makhluk 
bernyawa.” (HR. Bukhari dan Muslim) 

Sebab kedua: Setiap transaksi jual beli yang 
memicu terjadinya perbuatan haram, seperti 
melangsungkan transaksi jual beli pada waktu adzan 
shalat Jumat dikumandangkan, memperjualbelikan 
senjata pada saat terjadinya fitnah, menjual anggur 
kepada orang atau perusahaan pembuat minuman 
keras, menjual tembakau kepada perusahaan pembuat 
rokok, dan lain sebagainya. Karena hal itu termasuk 
tolong menolong dalam kemungkaran. Allah ta’ala 


berfirman (yang artinya), 

“Dan jangan tolong-menolong dalam berbuat dosa dan 
pelanggaran .” (QS. Al-Ma-idah: 2) 

Sebab ketiga: Transaksi Jual beli yang mengandung 
unsur gharar (penipuan/ketidakjelasan) seperti adanya 
unsur judi. Contohnya; menjual sesuatu yang tidak 
mampu diserah-terimakan oleh penjual kepada pembeli 
ketika berlangsungnya transaksi, seperti menjual ikan 
yang masih di dalam kolam atau tambak yang banyak 
airnya, atau menjual burung yang terbang di udara. 

Termasuk jual beli yang dilarang pula karena 
sebab adanya gharar ialah hal-hal berikut: 

• Bai’ul Mulamasah; yaitu dua orang melakukan jual 
beli pakaian dengan cara menyentuh bagian luarnya 
tanpa membukanya dan mengetahui keadaannya secara 
keseluruhan. 

• Bai’ul Munabadzah; yaitu seseorang mengatakan 
kepada kawannya, “Lemparkanlah barang milikmu 
kepadaku dan aku akan melemparkan barangku 
kepadamu” dan dengan itu terjadilah transaksi jual beli 
di antara keduanya. 

• Bai’ul Muhaqalah; yaitu jual beli gandum (atau 
selainnya, pen) yang masih ada di tangkainya dengan 
gandum yang telah ditakar (bersih dari tangkainya). 

Bentuk-bentuk jual beli di atas telah dilarang oleh 
Rasulullah shallallahu alaihi wa sallam sebagaimana di 
dalam hadits berikut: 

Dari Abu Hurairah radhiyallahu anhu, bahwa 
Rasulullah shallallahu alaihi wa sallam melarang jual 
beli mulamasah dan munabadzah. (HR Bukhari no.2144 
dan Muslim no.1511). 

Dari Anas bin Malik radhiyallahu anhu, ia berkata, 
“Rasulullah shallallahu alaihi wa sallam melarang 
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muhaqalah, mukhadharah, mulamasah, munabadzah 
dan muzabanah,” (HR Bukhari no.2207). 

• Bai’u Habalil Habalah: yaitu jual beli anak hewan 
ternak yang masih ada dalam perut induknya dengan 
harga yang telah disepakati. Atau membuat tempo 
penyerahan barang atau pembayaran ketika hewan 
ternak yang ia miliki melahirkan anaknya. 

• Bai’ul Mukhadharah: yaitu jual beli dengan sistem 
ijon, yaitu menjual buah-buahan sebelum siap menua 
atau siap untuk dipanen. 

• Bai’ul Mu’awamah: yaitu jual beli suatu pohon dengan 
jangka waktu hitungan tahun yang panjang. 

Sebab keempat: Transaksi jual beli yang 
mengandung mudharat. Contohnya; Penimbunan 
barang, penipuan, menjual barang yang masih dalam 
proses transaksi dengan orang, bai’ hadirun libadin 
(orang kota menjualkan barang orang dusun), talaqqi 
rukban (menghadang penjual di tengah jalan sebelum 
tiba di pasar yang dituju oleh pemilik barang), dan 
selainnya. 

Diriwayatkan dari Abdullah bin Umar bin Khathab, 
ia berkata, “Nabi telah melarang orang kota menjualkan 
barang orang dusun.” (HR. Bukhari dan Muslim) 

Adapun yang dimaksudkan dengan istilah orang 
kota menjadi calo bagi orang dusun menurut mayoritas 
ulama adalah orang kota menjadi calo pedagang orang 
dusun. Ia mengatakan kepada pedagang dusun itu, 
“Kamu jangan menjual barang sendiri, saya lebih tahu 
tentang masalah jual beli ini.” Akhirnya si pedagang 
bergantung kepadanya, menjual barangnya dan pada 
akhirnya ia memasarkan barang dengan harga tinggi. 
Kalau si calo membiarkannya berjual-beli sendiri, pasti 
ia bisa menjual dengan harga lebih murah kepada orang 
lain. 

Sedangkan yang dimaksud dengan talaqqi rukban 
adalah orang-orang langsung membeli barang dari desa 
atau daerah, baik sendiri atau secara berkelompok, 
untuk selanjutnya dijual di kota. Transaksi ini telah 
disepakati sebelum mereka (para pembeli) sampai ke 
desa dan sebelum para penjual di desa mengetahui 
dengan pasti harga barang yang berlaku di pasar hari 
itu. Tindakan ini jelas akan membahayakan persaingan 
sehat. 

Oleh karena itu, para pedagang hendaknya 
mengetahui harga barang sebenarnya yang berlaku 
di pasar sebelum ia menjualnya. Dari Ibnu Abbas 
radhiyallahu anhuma, bahwa Rasulullah shallallahu 
alaihi wa sallam bersabda, “Janganlah kalian melakukan 
talaqqi rukban atau menghadang penjual di tengah 
jalan.” (HR. Bukhari dan Muslim) 

Sebab kelima: Setiap jual beli barang yang tidak 
dimiliki oleh si penjual, seperti jual beli barang milik 
orang lain, atau barang yang belum sepenuhnya 
diserahterimakan kepadanya. 

Nabi shallahu ‘alaihi wa sallam berpesan kepada 
saudara sepupunya, Hakim bin Hizam yang kebetulan 
seorang pedagang dengan bersabda, 
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"Janganlah engkau menjual sesuatu yang tidak 
ada padamu." (HR Ahmad, Abu dawud, An Nasa'i dan 
lainnya) 

Sebab keenam: Setiap jual beli yang mengandung 
unsur riba dengan berbagai macamnya, (macam-macam 
riba telah kami bahas pada majalah Pengusaha Muslim 
edisi 5 volume 1, bulan Mei 2010). 

Sebab ketujuh: Setiap jual beli yang mengandung 
rekayasa riba, atau jalan menuju riba. Seperti jual beli 
dengan cara ‘inah, yaitu seseorang menjual sesuatu 
kepada orang lain dengan harga bertempo, lalu sesuatu 
itu diserahkan kepada pihak pembeli, kemudian penjual 
itu membeli kembali barangnya tadi secara kontan 
sebelum harganya diterima, dengan harga yang lebih 
rendah daripada harga penjualnya tadi. 

Sebab kedelapan: Sebagian ulama fikih 
menambahkan sebab lain, yaitu jual beli barang yang 
tidak bermanfaat. Mereka mencontohkan dengan 
jual beli kucing, karena ada hadits shahih dari nabi 
shallallahu alaihi wa sallam yang melarang menjual 
kucing. (HR. Muslim) 

Demikian beberapa hal yang menyebabkan 
tarnsaksi jual beli dilarang. Wallahu alam bish-showab. 

BEBERAPA CONTOH JUAL BELI YANG 
DILARANG DALAM SYARIAT ISLAM 

1. Jika akad jual beli itu menghalangi ibadah, 
misalnya berjual beli pada waktu shalat jum'at. 

Seorang pedagang sibuk dengan jual beli hingga 
azan kedua shalat jum'at dikumandangkan. Berniaga 
yang sampai melalaikan seperti ini dilarang. Allah 
berfirman (yang artinya), 

“Hai orang-orang yang beriman, apabila diseru untuk 
menunaikan shalat pada hari Jum’at ,, maka bersegeralah 
kamu kepada mengingat Allah dan tinggalkanlah jual-beli. 
Yang demikian itu lebih baik bagimu jika kamu mengetahui 
Apabila telah di tunaikan shalat, maka bertebaranlah kamu 
di muka bumi; dan carilah karunia Allah dan ingatlah Allah 
banyak-banyak supaya kamu beruntung .” (QS. Aljumu’ah: 
9-10) 

Dalam ayat lain Allah berfirman (yang artinya), 

“Hai orang-orang yang beriman, janganlah harta- 
hartamu dan anak-anakmu melalaikan kamu dari mengingat 
Allah. Barangsiapa yang berbuat demikian maka mereka 
itulah orang-orang yang rugi.” (QS. Al Munafiqun:9) 

Perhatikanlah firman Allah “maka mereka itulah 
orang-orang yang rugi”. Allah menyatakan mereka 
mengalami kerugian, meskipun mereka kaya, berhasil 
mengumpulkan banyak harta dan memiliki banyak 
anak. Sesungguhnya harta dan anak-anak mereka tidak 
akan bisa menggantikan dzikir (ibadah) kepada Allah 
yang terlewatkan. 

Seorang pedagang akan meraih keuntungan 
yang hakiki, jika mampu meraih dua kebaikan, yaitu 
memadukan antara rezeki dengan ibadah kepada Allah. 
Melangsungkan akad jual beli pada waktunya, dan 


menghadiri shalat pada waktunya. Allah berfirman 
(yang artinya), 

“Maka mintalah rezeki itu di sisi Allah, dan sembahlah 
Dia dan bersyukurlah kepada-Nya.” (QS. Al ‘Ankabut: 17) 

Jika seseorang hanya melakukan perdagangan di 
dunia dan mengabaikan perdagangan di akhirat, inilah 
orang-orang yang rugi. Sebagaimana firman Allah, yang 
artinya “mereka itulah orang-orang yang rugi”. 

Jadi, perniagaan itu ada dua, yaitu perniagaan 
dunia dan akhirat. Perniagaan dunia menggunakan 
harta dan usaha. Sedangkan perniagaan akhirat 
menggunakan amal shalih. 

2. Di antara jual beli yang dilarang dalam Islam, 
yaitu menjual barang yang diharamkan Allah dan 
Rasul-Nya. 

Jika Allah sudah mengaharamkan sesuatu, 
maka Dia juga mengharamkan hasil penjualannya. 
Seperti menjual khomr (minuman keras, narkoba dan 
sejenisnya), babi, anjing, alat-alat musik dan hiburan 
(seruling, gitar, kecapi dan selainnya), patung dan 
gambar makhluk bernyawa, kaset dan vcd/dvd yang 
berisi lagu-lagu cabul atau suara penyanyi yang diiringi 
musik. 

Adapun dalil-dalil syar’i atas haramnya 
memperjual-belikan barang-barang tersebut, telah 
kami sebutkan dalam majalah Pengusaha Muslim edisi 
02 volume 1, bulan Februari 2010. 

3. Termasuk jual beli yang dilarang adalah, menjual 
barang yang dimanfaatkan oleh pembeli untuk 
sesuatu yang haram. 

Jika seorang penjual mengetahui dengan pasti, 
bahwa si pembeli akan menggunakan barang yang 
dibelinya untuk sesuatu yang diharamkan, maka akad 
jual beli ini hukumnya haram dan batil. Jual beli seperti 
ini termasuk tolong menolong dalam perbuatan dosa 
dan permusuhan. Allah berfirman (yang artinya), 

“Dan tolong menolonglah kamu dalam (mengerjakan) 
kebajikan dan takwa, dan jangan tolong menolong dalam 
berbuat dosa dan pelanggaran .” (QS. Al Maidah:2) 

Misalnya seseorang yang membeli anggur atau 
kurma untuk membuat khamr, menjual cengkeh dan 
tembakau kepada produsen atau pabrik rokok, membeli 
senjata untuk membunuh seorang muslim, menjual 
senjata kepada perampok, atau para pemberontak 
atau kepada pelaku kerusakan. Begitu juga hukum 
menjual barang kepada seseorang yang diketahui aka 
menggunakannya untuk mendukung sesuatu yang 
diharamkan Allah, atau menggunakan barang itu untuk 
sesuatu yang haram, maka seorang pembeli seperti ini 
tidak boleh dilayani. 

4. Termasuk jual beli yang dilarang, yaitu menjual 
barang yang tidak ia miliki. 

Misalnya, seorang pembeli datang kepada seorang 
pedagang mencari barang tertentu. Sedangkan 
barang yang dicari tersebut tidak ada pada pedagang 
itu. Kemudian antara pedagang dan pembeli saling 
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sepakat untuk melakukan akad dan menentukan harga 
dengan dibayar sekarang ataupun nanti, sementara 
itu barang belum menjadi hak milik pedagang atau si 
penjual. Pedagang tadi kemudian pergi membeli barang 
dimaksud dan menyerahkan kepada si pembeli. 

Jual beli seperti ini hukumnya haram, karena si 
pedagang menjual sesuatu yang barangnya tidak ada 
padanya, dan menjual sesuatu yang belum menjadi 
miliknya, jika barang yang diinginkan itu sudah 
ditentukan. Dan termasuk menjual hutang dengan 
hutang, jika barang yang diinginkan tidak jelas 
harganya dibayar dibelakang. 

Rasulullah shallallahu 1 alaihi wa sallam telah 
melarang cara berjual beli seperti ini. Dalam suatu 
riwayat, ada seorang sahabat bernama Hakim bin 
Hizam radhiallahu anhu berkata kepada Rasulullah 
shallallahu ‘alaihi wa sallam , 

“Wahai Rasulullah, seseorang datang kepadaku. 

Dia ingin membeli sesuatu dariku, sementara barang 
yang dicari tidak ada padaku. Kemudian aku pergi ke 
pasar dan membeli barang itu.” Rasulullah shallallahu 
‘alaihi wa sallam bersabda, 

"Jangan menjual sesuatu yang tidak ada padamu .” (HR. 
Tirmidzi) 

Demikian ini menunjukkan adanya larangan yang 
tegas, bahwa seseorang tidak boleh menjual sesuatu 
(membuat akad jual-beli) kecuali telah dimiliki sebelum 
akad, baik dijual cash ataupun tempo. Masalah ini tidak 
boleh diremehkan. Pedagang yang hendak menjual 
sesuatu kepada seseorang, hendaknya ia menjamin 
keberadaan barangnya di tempatnya atau di tokonya, 
gudangnya, atau show roomnya. Kemudian jika ada 
orang yang mau membelinya, dia bisa menjualnya cash 
atau tempo. 

5. Di antara jual beli yang dilarang adalah, seorang 
muslim melangkahi akad jual beli saudaranya. 

Rasulullah shallallahu ‘alaihi wa sallam bersabda, 

"Janganlah sebagian di antara kalian berjualan di atas 
jualan sebagian .” (HR. Bukhari dan Muslim) 

Misalnya, seseorang mencari barang, dan ia 
membelinya dari seorang pedagang. Lalu pedagang 
ini memberikan hak pilih (jadi atau tidak) kepada si 
pembeli dalam tempo selama dua atau tiga hari atau 
lebih. Pada masa-masa ini, tidak boleh ada pedagang 
lain yang masuk dan mengatakan kepada si pembeli 
tadi “tinggalkan barang ini, dan saya akan memberikan 
barang sejenis dengan kualitas yang lebih baik dan 
harga lebih murah.” Penawaran seperti ini merupakan 
perbuatan haram, karena berjualan di atas akad beli 
saudaranya. 

Selama penjual memberikan hak pilih kepada 
calon pembeli, maka biarkanlah calon pembeli berpikir, 
jangan ikut campur. Jika calon pembeli mau, ia bisa 
melanjutkan akad jula beli atau membatalkan akad. Jika 
akadnya sudah rusak dengan sendirinya, maka engkau 
boleh menawarkan barang kepadanya. 

Begitu juga membeli di atas pembelian saudaranya, 
hukumnya haram. Misalnya, jika ada seseorang 


mendatangi pedagang hendak membeli suatu barang 
dengan harga tertentu, lalu ia memberikan hak pilih 
kepada pedagang (jadi atau tidak) selama beberapa 
waktu. Maka selama masa pemilihan itu, tidak boleh 
ada orang lain ikut campur, pergi ke pedagang seraya 
mengatakan “saya akan membeli barang ini darimu 
dengan harga yang lebih tinggi dari tawaran si fulan”. 
Demikian ini merupakan perbuatan haram. Karena 
dalam perbutan ini tersimpan banyak madharat bagi 
kaum muslimin, pelanggaran hak-hak kaum muslimin, 
menyakitkan hati mereka. Karena jika orang ini 
mengetahui bahwa engkau ikut campur dan merusak 
akad antara dia dengan pembeli atau penjual, dia akan 
merasa marah, dongkol dan benci. Bahkan mungkin dia 
mendoakan keburukan bagimu, karena engkau telah 
menzhaliminya. 

6. Di antara jual beli yang dilarang ialah menjual 
dengan cara menipu. 

Islam telah melarang tindak pemalsuan dan 
penipuan, karena di dalamnya ada unsur penganiayaan 
dan membawa bahaya. Ia juga bisa menimbulkan 
permusuhan dan kebencian. Sikap ini jelas bertentangan 
dengan fitrah manusia yang lurus dan jiwa manusia yang 
bersih. 

Engkau menipu saudaramu dengan cara menjual 
barang yang engkau ketahui cacat tanpa menjelaskan 
cacat kepadanya, jual beli seperti ini tidak boleh, karena 
mengandung unsur penipuan dan pemalsuan. Para 
penjual seharusnya memberitahukan kepada pembeli, 
jika barang yang hendak dijual tersebut dalam keadaan 
cacat. Kalau tidak menjelaskan, berarti ia terkena 
ancaman Rasulullah shallallahu ‘alaihi wa sallam dalam 
sabdanya, 

"Penjual dan pembeli memiliki hak pilih selama belum 
berpisah. Jika keduanya jujur , niscaya keduanya akan 
diberikan berkah pada jula beli mereka. Jika keduanya 
berbohong dan menyembunyikan (cacat barang ), niscaya 
berkah jula beli mereka dihapus” (HR. Bukhari) 

Suatu ketika Rasulullah shallallahu ‘alaihi wa sallam 
melewati seorang pedagang di pasar. Di samping 
pedagang tersebut terdapat seonggok makanan. Beliau 
shallallahu alaihi wa sallam memasukkan tangannya 
yang mulia ke dalam makanan itu, dan Beliau shallallahu 
alaihi wa sallam merasakan ada sesuatu yang basah di 
bagian bawah makanan. Rasulullah shallallahu ‘alaihi 
wa sallam bertanya kepada pedagang tadi, “Apa ini, 
wahai pedagang?” Orang itu menjawab, ”Makanan itu 
terkena air hujan, wahai Rasulullah shallallahu alaihi wa 
sallam! 11 kemudian Rasulullah shallallahu alaihi wa sallam 
bersabda, “Mengapa enggkau tidak menaruhnya di atas, 
agar bisa diketahui oleh pembeli? Barangsiapa yang 
menipu kami, maka dia tidak termasuk golongan kami”. 
(HR. Muslim) 

Hadits yang mulia ini sebagai salah satu kaidah 
dalam muamalah jula beli dengan sesama muslim. Tidak 
sepantasnya bagi seorang muslim menyembunyikan aib 
barangnya. Jika ada aibnya, seharusnya diperlihatkan, 
sehingga si pembeli bisa mengetahui dan mau membeli 
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barang dengan harga yang sesuai dengan kadar cacatnya, 
bukan membelinya dengan harga barang bagus. 

Betapa banyak kasus penipuan yang dapat kita lihat 
sekarang. Betapa banyak orang yang menyembunyikan 
aib suatu barang dengan menaruhnya di bagian bawah, 
dan menaruh yang baik di bagian atasnya, baik sayur 
mayur atau makanan lainnya. Ini dilakukan dengan 
sengaja. Ini adalah perbuatan maksiat. 

7. Di antara jual beli yang terlarang, yaitu najasy 
(menawar harga tinggi untuk menipu pengunjung 
lainnya) 

Misalnya, dalam suatu transaksi atau pelelangan, 
ada penawaran atas suatu barang dengan harga 
tertentu, kemudian ada sesorang yang menaikkan 
harga tawarnya, padahal ia tidak berniat untuk 
membelinya. Dia hanya ingin menaikkan harganya 
untuk memancing pengunjung lainnya dan untuk 
menipu para pembeli, baik orang ini bekerjasama 
dengan penjual ataupun tidak. 

Orang yang menaikkan harga, padahal tidak 
berniat untuk membelinya telah melanggar larangan 
Rasulullah shallallahu alaihi wa sallam. Beliau shallallahu 
‘alaihi wa sallam bersabda, 

“Janganlah kalian melakukan jual heli (dengan cara) 
najasy” (HR. Bukhari dan Muslim) 

Orang yang tidak berniat membeli dan tidak 
tertarik pada suatu barang, hendaknya tidak ikut 
campur dan tidak menaikkan harga. Biarkan para 
pengunjung (pembeli) yang berminat untuk saling 
tawar-menawar sesuai harga yang dinginkan. 

Termasuk jual beli najasy -sebagaimana dsebutkan 
oleh ulama ahli fikih- yaitu perkataan seorang penjual 
“aku telah membeli barang ini dengan harga sekian”, 
padahal ia berbohong. Tujuannya untuk menipu para 
pembeli agar membelinya dengan harga tinggi. Atau 
perkataan penjual “aku berikan barang ini dengan 
harga sekian”, atau perkataan “barang ini harganya 
sekian”, padahal ia berbohong. Dia hendak menipu 
para pengunjung agar menawar dengan harga lebih 
tinggi dari harga palsu yang dilontarkannya. Ini juga 
termasuk najasy yang dilarang Rasulullah shallallahu 
'alaihi wa sallam. Termasuk perbuatan khianat, menipu 
dan perbuatan bohong yang akan dihisab di hadapan 
Allah. 

Termasuk dalam masalah ini, yaitu jika seorang 
pedagang di pasar atau pemilik toko sepakat tidak akan 
menaikkan harga tawar, jika ada penjual yang datang 
menawarkan barang, agar penjual terpaksa menjualnya 
dengan harga murah. Dalam hal ini, mereka melakukan 
kerjasama. Ini juga termasuk najasy dan mengambil 
harta manusia dengan cara haram. 

Demikian beberapa sebab dilarangnya jual beli 
beserta contohnya. Adapun bentuk bisnis atau transaksi 
jual beli lainnya yang dilarang dalam syariat Islam, 
maka akan kami bahas pada edisi mendatang, insya 
Allah. Semoga bermanfaat bagi kita semua, amiin. (*) 



Orang yang tidak berniat 
membeli dan tidak 
tertarik pada suatu 
barang, hendaknya tidak 
ikut campur dan tidak 
menaikkan harga. Biarkan 
para pengunjung (pembeli] 
yang berminat untuk 
saling tawar-menawar 
sesuai harga yang 
dinginkan. 
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10 TAHUN ‘WAROENG STEAK’ 
HAJIKAN KARYAWAN 

Makanan steak umumnya dikenal sebagai makanan mewah dengan harga yang 
lumayan mahal. Umumnya pula makanan jenis ini hanya dijual di hotel-hotel ataupun 
restoran. Karena itu wajar pula ketika Waroeng Steak buka untuk pertama kalinya 
pada tahun 2000, belum banyak konsumen yang tertarik. Lebih-lebih mahasiswa 
yang menjadi target pasar bisnis ini. 
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M akanan steak umumnya dikenal sebagai makanan 
mewah dengan harga yang lumayan mahal. 
Umumnya pula makanan jenis ini hanya dijual di hotel- 
hotel ataupun restoran. Karena itu wajar pula ketika 
Waroeng Steak buka untuk pertama kalinya pada tahun 
2000, belum banyak konsumen yang tertarik. Lebih- 
lebih mahasiswa yang menjadi target pasar bisnis ini. 

'Tahun pertama usaha kami merupakan masa- 
masa yang sangat berat. Tidak mudah meyakinkan 
konsumen, terutama mahasiswa bahwa steak yang 
kami sajikan bukan saja rasanya yang lezat namun 
harganya sangat terjangkau," tutur Jodi Brotosuseno, 
pemilik Waroeng Steak Yogyakarta yang didampingi 
Wahyu, koordinator Marketing, dalam perbincangan 
dengan PM di kantornya kawasan Timoho Yogyakarta. 

Didukung oleh 2 orang karyawannya, Jodi 
berperan ganda, selain menjadi koki juga merangkap 
menangani pekerjaan lainnya yang diperlukan alias 
serabutan. Sedangkan istrinya, Siti Haryani, bertindak 
sebagai kasir merangkap melayani konsumen yang 
datang. Berbagai hambatan dan tantangan dalam 
menjalankan bisnis makanan inipun dilaluinya dengan 
sabar dan tabah. 

Ketahanan, kesabaran, dan ketelatenan yang 
dijalankannya akhirnya membuahkan hasil. Kini, setelah 
berjalan 10 tahun, Waroeng Steak Yogyakarta telah 
memiliki 34 cabang yang tersebar di berbagai kota 
di Indonesia. Diantaranya di Jakarta, Solo, termasuk 
Yogyakarta sebagai kota asalnya. Bahkan menyambut 
usianya yang ke 10 di tahun 2010 ini, Waroeng Steak 
siap membuka 10 cabang lagi yang rencananya akan 
dilakukan secara serentak atau dalam waktu yang 
berdekatan. Cabang baru itu diantaranya akan dibuka di 
Bandung, Pekanbaru, Palembang, dan Yogyakarta. 

DARAH PEDAGANG 

Bagi Ayah dari 4 anak ini bisnis memang bukan 
merupakan dunia yang asing. Jiwa kewirausahaan 
nampaknya turun dari kedua orang tuanya. Ayahnya 
adalah pemilik bisnis Obong Steak yang cukup 
dikenal masyarakat Jogja. Ibunya juga memiliki dan 
menjalankan usaha rumah mode. Begitu juga dengan 
saudara-saudaranya, semuanya berkecimpung sebagai 
pengusaha. Ada yang menjalankan bisnis warung 
makan ataupun rumah mode. 

Meskipun darah pedagang mengalir dalam 
dirinya, Jodi mengaku usaha yang dijalankannya 
bukannya tanpa kendala. Dengan modal Rp 7 juta, Jodi 
mengawali bisnis steak ini dengan mengontrak sebuah 
rumah di kawasan Demangan Yogyakarta. Rumah 
inilah yang selain berfungsi untuk tempat tinggal juga 
dijadikan sebagai tempat usaha. 

Namun sejak mengawali usahanya tersebut, Jodi 
yakin dengan pilihannya pada jenis makanan steak. 
Sejumlah strategi pun diterapkan untuk mempertajam 
keunggulan bisnisnya. Diantaranya, dengan resep 
masakannya yang dijamin enak, adanya sertifikasi 
halal dari Majelis Ulama Indonesia (MUI), dan tentunya 
dengan harga yang relatif murah. 


WW Sejumlah strategi pun diterapkan untuk 
r f mempertajam keunggulan bisnisnya. 
Diantaranya, dengan resep masakannya 
yang dijamin enak, adanya sertifkasi 
halal dari Majelis Ulama Indonesia 
(MUI), dan tentunya dengan harga yang 
relatif murah. 

Begitu juga dengan nama 'Waroeng Steak' dipilih 
sebagai nama usahanya, terutama untuk memberikan 
kesan bahwa steak yang disajikannya merupakan steak 
yang murah dan tidak mahal seperti di restoran atau 
hotel. "Meskipun harganya murah tapi rasanya sekelas 
restoran atau hotel. Apalagi disajikan dengan wadah 
hotplate, sehingga steak yang dimakan tamu akan 
selalu dalam kondisi hangat hingga kunyahan terakhir," 
ujarnya berpromosi. 

Meskipun bisnis makanan steak tersebut 
dijalankan dengan perencanaan yang cukup baik, 
namun bukannya langsung sukses. Pada tahun 
pertama Waroeng Steak dijalankan, tidak sedikit 
tantangan yang mesti dihadapi. Saat itu, konsumen 
yang berkunjung bisa dihitung dengan jari. Bahkan 
ada yang mengatakan rasanya kurang enak. Karena itu 
rata-rata omset bisnisnya itu hanya sebesar Rp 35 ribu 
hingga Rp 50 ribu per hari. Bahkan pernah dalam sehari 
tidak ada konsumen sama sekali yang datang. 

Menyikapi kenyataan itu, Jodi pun merubah 
resep masakannya. Saudara-saudaranya pun menjadi 
obyek uji coba resep baru tersebut. Setelah mencoba 
sejumlah resep dan respon terhadap hasil masakannya 
sangat positif, akhirnya dipilihlah resep baru itu. Begitu 
juga dengan cara penyajiannya, dilakukan dengan 
menggunakan hotplate yang mampu mempertahankan 
kehangatan makanan. 

Lambat laun masyarakat mulai menyukai 
menu-menu makanan yang disajikan Waroeng Steak. 
Menu-menunya pun cukup variatif, diantaranya black 
paper berupa menu daging tanpa tepung, sirloin dan 
standloin, spaghetti, ataupun burger steak. Harga yang 
tertera pun relatif murah, yaitu dari harga Rp 8 ribu 
hingga yang paling mahal Rp 15 ribu per porsi. 

Menyajikan steak murah memang merupakan 
tujuan bisnis ini. Dengan menyasar konsumen kalangan 
mahasiswa, Waroeng Steak diharapkan menjadi warung 
tempat nongkrongnya mahasiswa. Karena itu wajar 
bila pilihan terhadap lokasi usaha ini juga yang dekat 
atau berada di lingkungan kampus atau kost-kostan 
mahasiswa. 

Ketika ditanya, bagaimana caranya menyajikan 
steak yang murah sementara harga daging sapi cukup 
mahal, Jodi menunjuk soal resep masakan sebagai 
kuncinya. Sebagai koki, Jodi bukan hanya pandai 
mengolah makanan menjadi enak rasanya, namun juga 
pintar meramu olahan daging dengan bahan tepung 
hingga menjadi steak yang nikmat sekaligus murah. 

Akhirnya, konsumen pun mulai meramaikan 
warungnya. Termasuk kalangan mahasiswa yang 
umumnya selektif dalam memilih makanan karena 
keterbatasan uang jajannya, semakin memenuhi 
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warungnya. Memasuki tahun ke-2, Waroeng Steak mulai 
melebarkan sayap dengan membuka beberapa cabang 
di Yogyakarta. Pilihan lokasi cabang terutama yang 
berada di pinggir jalan besar yang strategis dan dekat 
dengan kampus. Setelah itu, cabang-cabang lainnya di 
berbagai kota di Indonesia pun terus dibuka menyusul 
keberhasilannya di Yogyakarta. 

PENERAPAN SYARIAH 

Berbincang dengan pengusaha satu ini terasa 
menyenangkan. Termasuk pandangan hidupnya yang 
melandasi filosofi bisnis yang dijalankannya. Bagi 
Jodi, keberhasilan Waroeng Steak-nya merupakan 
anugerah sekaligus amanah dari Allah. Karena itu Jodi 
menerapkan strategi dengan mengajak karyawannya 
untuk menjalankan tugasnya secara Islami. Diantaranya, 
mendirikan sholat berjamaah tepat waktu, bersikap 
jujur dan amanah dalam menjalankan tugas, tidak boleh 
merokok, serta melaksanakan sholat Dhuha. 

Melalui pendekatan yang bersifat kekeluargaan, 
Jodi juga membangun kebersamaan dengan 
karyawannya dalam mengembangkan bisnisnya. 
Kemajuan bisnis, menurut Jodi, ditentukan oleh kinerja 
para karyawannya. Dengan kemajuan bisnisnya pula 


maka gaji dan tunjangan karyawan akan naik. Termasuk 
insentif yang diberikan kepada karyawan dalam bentuk 
fasilitas untuk naik haji. 

Insentif dalam bentuk naik haji baru diterapkan 
sejak tahun 2009 lalu, dan diundi untuk 6 karyawannya 
yang beruntung. Saat ini Jodi juga merencanakan untuk 
memberikan fasilitas umroh bagi karyawannya. Didukung 
tak kurang dari 1.000 karyawannya yang tersebar di 34 
cabang di berbagai kota di Indonesia, Waroeng Steak 
tampaknya layak memanjakan karyawannya yang telah 
memajukan bisnisnya tersebut. Apalagi omset total dari 
berbagai cabang yang diraihnya kini telah mencapai Rp 
300 juta per bulannya. 

Selain itu, melalui manajemen Waroeng Steak 
Group, usaha ini juga menyediakan pesantren mini bagi 
karyawannya. Kegiatan ini dijalankan untuk mewadahi 
kebutuhan karyawan dalam meningkatkan keimanannya. 
Strategi yang menerapkan ajaran Islam dalam bisnisnya 
ternyata gayung bersambut pula dengan harapan dan 
keinginan karyawannya. Bahkan kini, Waroeng Steak 
Group mengkoordinir pembangunan 'Rumah Tanfid' bagi 
masyarakat di sekitar lokasi warungnya dalam mengaji. 
Gerakan ini dijalankan dengan dana sumbangan dari 
karyawannya, (yusufck) 
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S iapa sangka jika tanaman enceng gondok 

(Eichhornia crassipes) yang dikenal sebagai gulma 
air maupun tanaman pengganggu, ternyata bisa 
mendatangkan keuntungan. Bahkan dari tanaman 
tersebut, bisa dibuat aneka produk kerajinan berkelas 
dengan harga relatif mahal. Tak heran jika banyak orang 
ramai-ramai berbisnis dengan media enceng gondok, 
sebagai pemasok bahan baku maupun perajin yang 
memanfaatkan bahan baku enceng gondok sebagai 
komoditi utama produksinya. 

Enceng gondok dikenal sebagai tanaman 
yang cepat tumbuh. Anda dapat menjumpai tanaman 
ini tumbuh subur di Telaga Rawa Pening, Ambarawa, 
Kabupaten Semarang. Tak salah jika Telaga Rawa 
Pening ini identik dengan enceng gondok, sekaligus 
sebagai pemasok utama enceng gondok untuk perajin 


di wilayah Jawa Tengah maupun Daerah Istimewa 
Yogyakarta (DIY). Banyak penduduk di sekitar Rawa 
Pening yang berbisnis enceng gondok. Salah satunya 
adalah Kadarini Zunur Aini. Wanita kelahiran 29 
Desember 1969 ini, merintis usahanya sejak 1998. 

Sebelum terjun menjadi perajin enceng 
gondok, dia adalah pedagang enceng gondok. Setiap 
hari mengumpulkan enceng gondok yang diambilnya 
dari Telaga Rawa Pening. Setelah terkumpul banyak 
enceng gondok tersebut dijemur hingga kering 
kemudian di jual. 

MODAL NOL 

"Saya memulai usaha ini dari nol, semuanya 
saya peroleh sendiri. Sebelum mendirikan perusahaan 
sendiri, saya menjual enceng gondok kering 10 


DARI ENCENG GONDOK 
MENJADI EKSPORTIR 
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kg seharga Rp. 10.000,- kemudian menjualnya ke 
Yogyakarta, Solo, dan Pekalongan dengan menumpang 
bis," kata ibu dua anak ini. 

Sebagai single parent, sejak berpisah dengan 
suaminya tahun 1989, ia merasa beban yang harus 
dipikulnya makin berat. Ia pun membulatkan tekad 
untuk mandiri dan mendirikan usaha kerajinan enceng 
gondok. Beberapa temannya sangat mendukung 
keinginannya, alasannya tak perlu repot mencari bahan 
baku karena sudah ada di Telaga Rawa Pening, tak 
jauh dari tempat tinggalnya. Hasil tabungannya selama 
menjadi pemasok enceng gondok sebesar Rp 30 juta, 
ia gunakan sebagai modal usaha. Uang tersebut ia 
gunakan untuk ongkos produksi, menyewa show room, 
dan menggaji karyawan. 

Perusahaan yang ia dirikan bernama Aryani Art. 
Show room-nya terletak di Jalan Fatmawati, Tuntang, 
Semarang. "Saya belajar membuat aneka kerajinan 
enceng gondok ini dari beberapa perajin di Yogya, 
karena dulu hampir tiap hari saya mengirim bahan 
baku enceng gondok ke Yogya, sehingga tahu poses 
pembuatannya," katanya. 

Tahun 2000, Yuyun panggilan akrabnya, mulai 
aktif memproduksi berbagai jenis kerajinan dari bahan 
enceng gondok, seperti, tas, tempat tisu, sandal, 
kitchen set, meja, dan kursi. Barang kerajinan tersebut 



harganya bervariasi, mulai dari Rp. 3.000,- hingga Rp. 
250.000,-. 

EKSPANSI 

Perusahaannya tak hanya memenuhi pasar lokal, 
Jawa Tengah, dan DIY saja namun berekspansi ke 
Surabaya, Bandung, Bogor, Jakarta, Aceh, Kalimantan, 
dan pasar ekspor seperti Inggris, Amerika, Australia, 
dan Belanda. Ia mampu mengirim dua kontainer 
kerajinan enceng gondok ke luar negeri setiap bulan. 

Ia optimis masa depan kerajinan ini sangat 
prospektif untuk pasar di dalam maupun luar negeri. 
Agar desainnya produknya tidak ketinggalan ia selalu 
mempelajari model-model produk dan senantiasa 
menyesuaikan produknya sesuai permintaan para 
pembeli. 

Meski sudah sukses, ia masih memasok bahan 
baku enceng gondok untuk langganannya. Ia kini 
memetik hasil karena mampu merekrut 10 hingga 30 
orang karyawan. Berkat keberhasilan dan kegigihannya 
mengembangkan usaha, Yuyun sering diminta 
Disperindag Semarang, memberikan pelatihan tentang 
proses pembuatan kerajinan enceng gondok. (S.B. 
Nurcahyo) 
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Dewasa ini bisnis yang mempergunakan teknolog L in selalu nbengikuti I 
perkembangan zaman akan nampak lebih bisa t Itahan lama. Bisa iadfl A ia 
bisnis semacam itu mampu mengikat konsumen, S M ma dari segi kemf|£isan dan 
kemudahan. Walau dent ian tidaklah serta t : ipat menggusur habif pesi n 

usaha berbasis tradisional; Contoh nyata terlihat pdaa usaha bertajuk Wulung, milik 
Mukhayat, warga asli Kdfijambe, Magelang. 
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U saha yang 10 bulan terakhir 
berlokasi di jalan Gajah Mada, 
Purworejo itu bergerak dalam bidang 
produksi aneka perabot rumah 
tangga seperti meja, kursi, almari 
termasuk juga gazebo memakai 
bahan dasar batang-batang 
pohon bambu dan peralatan kerja 
manual. Tentu kondisi Wulung ini 
sangat kontras bila disandingkan 
dengan usaha sejenis yang banyak 
bertebaran di kota ukir Jepara 
maupun usaha furniture pada 
umumnya di kota-kota besar. Namun 
jangan salah , diam-diam selain 
memenuhi permintaan pasar di 
sekitarnya, Wulung cukup sering 
menerima order dari turis manca 
antara lain Jepang , Jerman, Inggris 
dan Kanada. Lalu apa rahasianya? 
"Disiplin menjaga kualitas dan 
kerapihan produk", ujar Mukhayat. 
Menurutnya di samping soal selera 
seni, orang mau membeli perabot 
dari bambu karena harga lebih 
murah tetapi kualitas ketahanannya 
cukup lumayan . Contohnya kursi 
panjang. Kalau dibuat dari kayu yang 
bagus seperti kayu jati, harga satu 
set bisa mencapai jutaan rupiah. 
Sementara kalau kursi bambu 
dengan model yang sama hanya 
seharga 500 ribuan, namun bisa 
awet dipakai hingga sekitar 8 
tahunan. Sedangkan untuk gazebo 
(pondok bambu) model kecil 
dipatok dengan harga antara Rp 
300-400 ribu. 

Hanya saja usaha kerajinan 
bambu mempunyai kendala, 
terutama menyangkut teknik 
pengerjaannya karena menyangkut 
sifat alamiah bambu itu sendiri. 
Berbeda dengan kayu yang kalau 
melengkung bisa diluruskan dengan 
memakai mesin serut dan alat ukur, 
namun bentuk bambu yang bulat, 
benjol dan berbelok-belok tidak bisa 
diluruskan. Sebaliknya, keunikan 
bentuk bamboo harus ditampilkan 
apa adanya. Namun supaya lebih 
rapi, bamboo harus disesek atau 
dicungkil sebagian kulitnya. Itupun 


yy Lebih jauh ia 
menguraikan, bambu 
yang bagus untuk 
produksi yaitu yang 
sudah tua, setengah 
kering dan batangnya 
telah mengeras. 
Mengenai jenisnya 
bermacam-macam. 
Sedangkan yang sering 
dia gunakan meliputi 
bambu wulung, apus, 
dan petung. 

dilakukan dengan sangat hati-hati 
karena bila ada kesalahan goresan, 
akan tampak cacatnya. 

Menurut Mukhayat, dalam 
membuat produk dari bambu 
harus dilakukan dengan teliti sejak 
pemilihan bahan bakunya hingga 
saat proses pengerjaannya. "Ya mesti 
cermat memilih bambu yang akan 
dipakai produksi dan telaten ketika 
proses membentuk karya," tegasnya 
menandaskan. 

Lebih jauh ia menguraikan, 
bambu yang bagus untuk produksi 
yaitu yang sudah tua, setengah 
kering dan batangnya telah 
mengeras. Mengenai jenisnya 
bermacam-macam. Sedangkan yang 
sering dia gunakan meliputi bambu 
wulung, apus, dan petung. Biasanya 
ia memperoleh bahan tersebut 
dari pemasoknya di wilayah 
perbatasan Kalijambe dan Purworejo. 
Bahan bambu dibelinya dengan harga 
Rp 8.500 per batang 

Sedangkan jumlah bambu 
yang dibutuhkan tergantung 
jenis produk yang hendak dibuat. 
Untuk membuat satu set kursi 
model standar rata-rata Mukhayat 
membutuhkan 20 batang bambu. 
Setelah terkumpul, bambu-bambu 
itu lalu dicuci dan dihilangkan 
kotorannya. Sesudah dikeringkan 
kemudian digosok dengan amplas. 
Selanjutnya, dibentuk sesuai pola. 

Jika masing-masing bagian telah 
selesai dikerjakan, lantas dipasangkan 
atau dikaitkan dengan memakai 


rotan. Ada 3 jenis rotan yang 
digunakan, yaitu rotan bulat untuk 
pembalut pasak, rotan antik sebagai 
penguat jok, dan rotan tali untuk 
hiasan. Setelah semua rapi langkah 
berikutnya dilakukan pengolesan 
dengan pelitur agar produk terlihat 
mengkilap. Selain itu ditambahkan 
pula pengolesan obat khusus untuk 
mencegah pengeroposan produk 
bambu dari serangan hama bubuk. 
Untuk bahan rotan, Mukhayat 
membeli dari pemasok seharga Rp 25 
ribu/kg untuk rotan bulat, Rp 75 ribu/ 
kg untuk rotan antik, dan rotan tali 
untuk hiasan dibelinya seharga 20 
ribu /kg. 

Mengenai keuntungan dari 
usaha wulungnya ini, Mukhayat 
mengatakan "Kalau pas hari biasa 
pesanan paling cuma 1-5 set 
tapi bervariasai jenisnya, tetapi 
kontinyu. Sedangkan kalau pas 
rame seperti saat lebaran, pesanan 
bisa membludak sampai 40 set. Dulu 
ketika masih buka di Yogya pada 
tahun 1991, omsetnya sekitar Rp 
6 jutaan per bulan. Alhamdulilah 
sekarang di sini tembus Rp 10 juta". 

Meski demikian, Mukhayat 
tak akan pernah lupa ketika di kota 
gudeg itulah ia menemukan pasar 
potensialnya. Semua itu tak terlepas 
karena ia mengambil langkah tepat 
yaitu, bermitra dengan Apikri, sebuah 
yayasan yang bertugas memfasilitasi 
turis asing yang ingin membeli 
produk-produk khas di daerah 
tujuan wisata. Satu ceritanya paling 
berkesan adalah turis asing yang 
tertarik dan memesan produk mebel 
Wulung ini selalu cermat memilih. 
Terutama turis asal Jepang, mereka 
selalu terjun langsung mengawasi 
proses kerja usaha Mukhayat, mulai 
dari proses pemilihan bahan hingga 
tahap finishing . Namun inilah yang 
justru memotivasi Mukhayat untuk 
terus-menerus menjaga kualitas 
produk usahanya dan memberikan 
yang terbaik untuk konsumennya. (Sri 
Widowati Retno Pratiwi) 
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MERAUP REZEKI DARI 

JAMUR UNO ZHI 


Tak banyak orang 
yang melirik budidaya 
jamur sebagai salah 
satu peluang usaha 
yang menguntungkan. 
Masyarakat umumnya 
menganggap sepele 
keberadaan jamur atau 
cendawan ini sebagai 
tumbuhan berspora, tidak 
berkhlorofil, dan tidak 
memiliki nilai gizi jika 
dikonsumsi. 



P adahal, selain dapat dikonsumsi 
sebagai makanan nabati bergizi 
tinggi, sejak 300 tahun lalu, jamur 
sudah digunakan masyarakat China 
sebagai obat. Bagi penderita darah 
tinggi tanaman ini cocok dikonsumsi 
untuk mengurangi kadar kolesterol 
dan menghindari stroke. 

Nah, Haji Parjimo, asal Desa 
Kudu, Kecamatan Baki, Kabupaten 
Sukoharjo menyadari nilai ekonomis 
dari jamur ini dan menangkap peluang 
bisnisnya. Apalagi masyarakat belum 
banyak yang mengetahui manfaat 
Jamur Ling Zhi. Ia pun mencoba 
membudidayakan Jamur Ling Zhi 
(Ganoderma Lucidum). 

Sebelum membudidayakan Jamur 
Ling Zhi, ia mempelajari berbagai hal 
berkaitan dengan jamur tersebut, 
terutama kandungan zat yang ada di 
dalamnya. Ia makin takjub setelah 
mempelajari lebih dalam tentang 
Jamur Ling Zhi, karena jamur tersebut 
ternyata memiliki banyak manfaat 
bagi manusia, misalnya, untuk 
mengobati penyakit asma, maag, 
jantung, pusing-pusing, kanker, 
tumor, asam urat, kelenjar getah 
bening, gula, maag, migrain, serta 
sakit di persendian. “Ling Zhi mampu 
menguatkan fisik, melancarkan aliran 


darah, serta meningkatkan daya tahan 
tubuh. Kandungan germanium yang 
terdapat dalam Jamur Ling Zhi sangat 
bagus bagi kesehatan. Sedangkan 
senyawa streroid, flavonid, glukosa, 
saponin, koumarin, fenal adenosisi, 
dan triterpenoid mampu menghambat 
kersinogen penyebab tumor dan 
kanker,” kata Haji Parjimo. 

Tak hanya itu, jamur Ling Zhi, 
juga mengandung adenisos yang 
sangat baik untuk pencuci racun, 
larutan organik dan penyeimbang 
triterpenoid untuk pemulihan 
sistem kerja tubuh, sedangkan asam 
genoderik berfungsi mempertahankan 
keawetan organ tubuh dari kerja rutin, 
sehingga akan awet muda dan enerjik. 

BERMULA DARI KOMPLIKASI 

Perkenalan Haji Parjimo 
dengan Jamur Ling Zhi bermula 
saat ia mengalami komplikasi akibat 
penyakit menahun yang dideritanya. 

Ia mengaku sudah beberapa kali ke 
luar masuk rumah sakit dan berbagai 
macam pengobatan alternatif untuk 
mengobati sakitnya, namun hasilnya 
nihil. 

Ia tak putus harapan untuk 
berikhtiar demi kesembuhan 
sakitnya. Tahun 1999, ia bertemu 
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dengan seorang warga Thailand 
yang menyarankan untuk meminum 
ramuan Jamur Ling Zhi. 

“Kata orang tersebut, di 
Thailand, Ling Zhi, dikenal sebagai 
rajanya obat karena mempunyai 
banyak khasiat untuk mengobati 
berbagai penyakit. Saya diberi 
Jamur Ling Zhi, kemudian saya 
potong kecil-kecil sebelum direbus. 
Saya minum air rebusan jamur itu 
secara rutin. Alhamdulillah, dalam 
waktu satu bulan, kesehatan saya 
berangsur-angsur membaik. Secara 
bertahap, satu per satu penyakit 
yang saya keluhkan hilang,” kata 
pria kelahiran 24 Oktober 1953. 

Pria asal Thailand 
tersebut bahkan mengajarinya 
membudidayakan Jamur Ling Zhi. Ia 
mulai membudidayakan Jamur Ling 
Zhi sejak 1999 dan mengolahnya 
sebagai obat. Hasil budidaya jamur 
yang relatif banyak ia berikan 
kepada teman-temannya yang 
sakit untuk dikonsumsi sebagai 
obat. Ternyata banyak temannya 
yang sakitnya berkurang setelah 
mereka meminum air rebusan jamur 
tersebut secara rutin. 

Kini usahanya berkembang 
pesat. Ia pun meraup rezeki dari 


budidaya Jamur Ling Zhi. Berkat 
eksistensinya di bidang pertanian, 
ia mendapat sejumlah piagam 
penghargaan dari pemerintah. 
Misalnya, dari mantan Menteri 
Pertanian, Prof. Dr. Ir. Bungaran 
Saragih, Mec atas prestasi dan 
prakarsanya dalam Upaya 
Pengembangan Ketahanan Pangan 
Melalui Pengembangan Agribisnis 
Pangan pada tahun 2003. 

MODAL BUDIDAYA JAMUR LING ZHI 
HANYA RP. 300 RIBU 

Anda ingin tahu berapa 
modal usaha Haji Parjimo ketika 
membudidayakan Jamur Ling Zhi. 
Anda cukup mengeluarkan uang Rp. 
300 ribu untuk memulai usaha ini. 
Uang tersebut untuk membeli bibit 
Jamur Ling Zhi, pupuk, dan media 
tanam. Modal lainnya yang tak kalah 
pentingnya adalah kemandirian, 
optimis, ulet, dan doa. Tanpa itu 
semua, usaha kita akan sia-sia. 

Haji Parjimo yakin jika keahlian 
dan keyakinan yang ia miliki akan 
membuatnya sukses. Seiring waktu, 
usahanya berkembang, kini ia 
memiliki puluhan karyawan. 

Budidaya Jamur Ling Zhi 
membutuhkan waktu antara 4- 5 


bulan. Pada awal budidaya jamur, 
ia mampu menghasilkan 1,5 kwintal 
yang dijual Rp. 300.000,- /kg. Ia 
mengemas jamur tersebut menjadi 
aneka kemasan obat, dalam bentuk 
seduhan, bubuk, instant, kapsul, 
teh kristal, dan sirup. Ia mampu 
memasarkan 3000 dus Jamur Ling Zhi 
dalam kemasan instan, 500 botol sirup 
Ling Zhi, serta 30.000 kapsul Ling Zhi 
dalam sebulan. 

Harga Jamur Ling Zhi ini 
bervariasi, antara Rp.10.000, - Rp. 
37.000-, Pemasaran dilakukan dari 
mulut ke mulut. Kini produknya 
sudah merambah ke pasaran nasional, 
seperti Surabaya, Madiun, Sragen, 
Jakarta, Solo, Bandung, Yogyakarta, 
Balikpapan, Riau, dan sejumlah kota di 
Indonesia. Produknya selain halal juga 
telah mendapatkan izin dari Depkes. 

Ia tidak ingin menikmati sukses 
sendiri namun menularkan kepada 
masyarakat setempat. Haji Parjimo 
juga membina petani untuk budidaya 
Jamur Ling Zhi dan menyetorkan 
hasilnya. (SB Nurcahyo) 
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CETROO 

Keunggulan Cita Rasa 



Perkembangan jenis usaha waralaba di Indonesia belakangan makin pesat. 
Dilihat dari jenis usahanya, kelompok makanan dan minuman menempati 
jumlah terbanyak bisnis waralaba ini. Dari jenis makanan daerah seperti 
keripik hingga yang berbau luar negeri, bertaburan menawarkan konsep 
business opportunity melalui franchise atau waralaba, termasuk seperti yang 

dilakukan Cetroo Coffee. 


C etroo Coffee Latte, merupakan 
bisnis minuman kopi dan teh 
yang mempunyai cita rasa yang 
khas. Usaha waralaba yang berada 
dibawah naungan PT Indotrans Group 
ini sudah terbukti dan teruji. Kini, 
melalui konsep business opportunity, 


mereka bermaksud mengembangkan 
sayapnya ke seluruh penjuru tanah 
air. Penikmat kopi di Indonesia 
umumnya merupakan konsumen 
fanatik. Artinya, ketika mereka 
sudah mendapatkan suatu rasa yang 
nikmat dan cocok, akan sulit untuk 


berpindah produk atau jenis. Karena 
itu, minuman kopi merupakan bisnis 
yang tidak mudah. Kemungkinan 
risiko gagalnya cukup besar. Namun 
kalau berhasil, mereka akan menjadi 
konsumen yang loyal. 
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menawarkan bisnis minuman aneka 
rasa kopi dan teh yang nikmat dan 
menyegarkan. Prosedur dan cara 
penyajian yang mudah dan terbukti 
diterima semua kalangan, tua muda 
bahkan anak-anak. Apalagi dengan 
prospek bisnis ke depan yang sangat 
cerah dan minim kompetitor. 

Cetro coffee latte juga 
menawarkan sejumlah keunggulan. 
Bukan hanya rasanya yang diracik 
dengan berbagai macam aneka 
rasa yang nikmat, namun juga 
penyajiannya yang eksklusif 
menjadikan produk ini terkesan 
mewah. Namun dengan harga jual 
yang 'merakyat', Cetro Coffee Latte 
juga menawarkan keuntungan yang 
melimpah bagi mitra bisnis yang 
tertarik untuk bergabung. 

Produk cetroo coffee latte 
dikemas dengan kemasan alumunium 
foil untuk 2 macam menu. Masing- 
masing adalah paket hemat untuk cup 
12 oz dan paket hebat untuk cup 14 
oz dengan harga jual berkisar antara 



MJnttarr^ C&Erotdflo Mittc 
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Rp 3.500 sampai Rp 9.000 (rasa 
bintang lima, harga kaki lima). 

PENAWARAN WARALABA 

Berapa sih besar keuntung 
kalau Anda membeli waralaba Cetroo 
Coffee ? Dari perhitungan ternyata 
sangat prospektif. Dari bahan 
bakunya saja relative murah, yaitu 
hanya Rp 2.800 - 3.900, sedangkan 
harga jualnya bisa mencapai Rp 3.500 
- 9.000 per cup tergantung lokasi 
dan tingkat keramaian. Sehingga laba 
atau keuntungan yang akan diperoleh 
mitra bisa mencapai 85 % dan BEP 
bisa diperoleh hanya 1 sampai 3 
bulan. 

"Kami juga mempunyai tim 
support yang selalu siap memberikan 
arahan maupun konsultasi gratis 
tentang berbagai kendala yang 
mungkin dihadapi oleh mitra," 
tambahnya. 

Dengan sistem 

pengembangan menggunakan 
konsep business opportunity, 


cetroo coffee menawarkan harga 
per paket sebesar Rp.7.000.000. 
Dengan investasi sebesar ini mitra 
akan mendapatkan booth eksklusif 
beserta peralatan lengkap, stock awal 
produk, dan prosedur penyajian 
coffee latte serta jaminan suplai 
bahan baku. Menariknya, mitra tidak 
dipungut franchise fee, royalty fee 
maupun supporting fee. Mitra hanya 
dikenakan sedekah 2,5 % dari setiap 
pembelian bahan baku yang akan 
disalurkan untuk kegiatan amal dan 
kemanusiaan. Konsep bisnis dan 
amal ini oleh pemilik Cetroo dibilang 
sebagai konsep bisnis dunia akherat. 

Untuk menjadi mitra dalam 
bisnis kopi dan teh ini, calon harus 
mengajukan permohonan kemitraan 
dengan melampirkan usulan 
lokasi usaha. Meski nantinya akan 
mendapatkan pelatihan, namun calon 
mitra juga harus sudah siap untuk 
beroperasi. Selain itu, calon mitra 
harus membayar uang muka minimal 
50 % dan pelunasannya dilakukan 
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sebelum paket dikirim. Untuk 
memperkuat bentuk kerja sama, 
calon mitra harus menandatngani 
perjanjian kerja sama untuk waralaba 
ini. 

Bentuk Kemitraan 

PT Indotrans Group sebagai 
pemilik waralaba Cetroo Coffee 
Latte menawarkan 2 macam konsep 
kemitraan untuk pengembangan 
bisnis jaringannya, yakni sebagai 
MITRA FRANCHISE biasa dan sebagai 
MASTER FRANCHISE. 

1. MITRA FRANCHISE 
Persyaratan: 

• Menyediakan lokasi yang 
strategis, seperti di mall / pusat 
perbelanjaan / mini market, 
kampus / sekolah, rumah sakit, 
stasiun / terminal, maupun tempat 
keramaian lainnya. Luas lokasi 
minimal 1 x 1,5 m. 

• Mempunyai komitmen yang 
tinggi dalam bisnis ini. 

• Mempunyai modal yang cukup. 

• Melakukan pembelian bahan 
baku kepada Cetroo Coffee. 

• Menyediakan karyawan yang 
memenuhi kriteria. 


• Melakukan promosi lokal dan/ 
atau regional. 

• Jujur dan bertanggung jawab 
terhadap kegiatan operasional. 
Kewajiban Franchisor (pemberi 
hak franchise) 

• Menyediakan peralatan dan 
perlengkapan. 

• Mensuplay Bahan Baku yang 
diperlukan. 

• Melakukan promosi tingkat 
nasional. 

• Melakukan support kepada mitra. 

2.MASTER FRANCHISE 

Disamping konsep kemitraan, 
Cetroo Coffee Latte juga menawarkan 
calon mitra untuk menjadi Master 
Franchise di suatu daerah atau 
wilayah. Hanya dengan membeli 
minimal 3 paket, calon mitra berhak 
menjadi Master Franchise dengan 
beberapa keuntungan antara lain: 

1. Mendapatkan potongan diskon 
15 % dari setiap paket dan 
produk yang diambil, serta berhak 
mengembangkan jaringan di 
wilayahnya sendiri. 

2. Mendapatkan Software accounting. 

3. Diberikan alamat email dengan 
domain cetroocoffee.com (mis: 


wilayahanda@cetroocoffee.com) 

4. Semua mitra yang sudah 
bergabung dalam satu wilayah 
untuk pembelian bahan baku akan 
dialihkan ke Master Franchise. 
Sehingga disamping Master 
Franchise mendapat keuntungan 
15 %, mitra pun juga mendapat 
keuntungan biaya ongkos kirim 
yang lebih murah dibanding jika 
membeli dari pusat. 

Sedangkan untuk jenisnya 
cukup variatif, diantaranya capuccino 
cetrolatte, chocolate cetroccino latte, 
caramel cetroccino latte, vanilla 
cetroccino latte, mocha cetroccino 
latte, Hazelnut cetroccino latte, 
tiramisu cetroccino latte, Strawberry 
cetroccino latte, mintbeberry 
cetroccino latte, Orange cetroccino 
latte, peppermint cetroccino latte, 
dan kaffeblend cetroccino latte. 

Untuk informasi lebih lanjut dapat menghubungi 
Cetroo Coffee di Jalan Darma Bakti No. 164 
Pekalongan - Jawa Tengah, HP 088.1241.7253 
- 0882.1516.0630. Informasi waralaba 
ini juga dapat dilihat di situs http://www. 
cetroocoffee.com atau dihubungi melalui email: 
admin@cetroocoffee.com atau mf_cirebon@ 
cetroocoffee.com 



Paket Investasi Waralaba 

Cetroo Coffee Latte 



1. Paket Booth/Counter (take away) 

Investasi awal hanya Rp. 7.000.000,- 
Fasilitas yang didapatkan: 

• Satu unit booth/counter eksklusif 

• Peralatan lengkap meliputi : blender, 
hitter, 2 buah teko, vacuum jug, ice 
box, water pump/ pompa galon air, 
dll) 

• Coffee Latte 120 pcs @ 20 untuk 6 
rasa (chocolate, mocha, hazelnut, 
tiramizu, strawberry & orange)Jasvan 
Tea 1 pack 

• Cup 14 oz 120 pcs 

• Choco chips dan choco stick 

• Topping Jam 5 rasa (chocolate, 
strawberry, blueberry, mocha & 
caramel) 

• X-Banner 

• 2 buah seragam karyawan 

• Prosedur cara penyajian 


2. Paket Customize (take away) 

Paket ini sama dengan Paket Both, 
namun desain boothnya disesuaikan 
permintaan mitra, sehingga 

besarnya investasi akan 
menyesuaikan kemudian. 



3. Paket Kafe / Mini Kafe 

Untuk Paket Kafe, investasi berkisar 
antara Rp 250-400 jt 

V, Untuk Paket Mini Kafe, investasi 
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Analisis ROI (Dari Hasil Pengalaman dan Riset) 


Modal Minimal Rp 7.000.000,- 
LOKASI: MALL 


LOKASI : MINI MARKET/PERKANTORAN/ 
KAMPUS dll 

Omset/ Pemasu kan 


Omset/Pemasukan 



Coffee 15 cup x Rp 6.000 x 30 hari 

Rp 

2.700.000,- 

Coffee 35 cup x Rp 8.000 x 30 hari 

Rp 

8.400.000,- 

25 cup x Rp 4.000 x 30 hari 

Rp 

3.000.000,- 

25 cup x Rp 5.000 x 30 hari 

Rp 

3.750.000,- 

Teh 30 cup x Rp 2.000 x 30 hari 

Rp 

1.800.000,- 

Teh 75 cup x Rp 2.500 x 30 hari Rp 

5.625.000,- 








Rp 

7.500.000,- 


Rp 

17.775.000,- 

Pengeluaran 



Pengeluaran 



Bahan Baku (Bahan baku pokok dan tambahan) 

Bahan Baku (Bahan baku pokok dan tambahan) 

Coffee 15 cup x Rp 3.900 x 30 hari 

Rp 

1.755.000,- 

Coffee 35 cup x Rp 3.900 x 30 hari 

Rp 

4.095.000,- 

25 cup x Rp 2.800 x 30 hari 

Rp 

2.100.000,- 

25 cup x Rp 2.800 x 30 hari 

Rp 

2.100.000,- 

Teh 30 cup x Rp 850 x 30 hari 

Rp 

765.000,- 

Teh 75 cup x Rp 850 x 30 hari 

Rp 

1.912.500,- 

Sewa Tempat 

Rp 

300.000,- 

Sewa Tempat 

Rp 

3.500.000,- 

Gaji Karyawan 

Rp 

500.000,- 

Gaji Karyawan 

Rp 

1.200.000,- 


Rp 

5.420.000,- 


Rp 

12.807.500,- 

Net Profit 



Net Profit 



Omset - Pengeluaran 

Rp 7.500.000 - Rp 

Omset - Pengeluaran 




5.420.000 


Rp 17.775.000 - 

(BEP 3,5 bulan) 

Rp 

2.080.000,- 


12.807.500 




(BEP 1,5 bulan) 

Rp 

4.967.500,- 





HERBAL BAROKAH 

GROSIR HERRAI 


Menjual Produk-produk Herbal Alami & Islami 

Jl. Permata Raya Blok G4 No* 55 Perum Permata Regensi Cibitung, Bekasi 
Website : www.herbalbarokah.com E-mail: abumaryam@herbalbarokahxom 
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EXTRAK KURMA PLUS MADU & GINSENG 

Manfaat; 

- Penguat daya tahan tubuh 

- Menjaga stamina prima. 

- Mencegah d tabel c-* 

- Menguatkan sistem pencernaan 

- Mongoluarkan raeun/tofcstn. Dan 

- Menambah trombosit. 

- Menstabilkan gula darah 

- Mencegah tulang kropos 

- Meningkatkan stamina dan kekebalan tubuh. 

- Anemia 

- Mencegah penyakit lupa 

- Rematik dan asam urat 

- Melancarkan peredaran darah 




' N*rr^ 


ym 

U iri 


Manfaat : 

■ Mencerdaskan elak 

- Mengkalkan tulang 

■ Mengalasi demam,panas tinggi 

■ Asma. TBC, Flek. radang ic-nggerokan 

- Batuk dan pilek 

- Mana mbah nafsu makan 

■ Menyehatkan jantung 

- Sembelit dan capin-gan 

■ DBD j Demam Berdarah ) 

■ Sariawanusus 

- Amandel 

■ Momp-orbalkj saraf 

- Dll. 


Rp. 22.000,- 


MADU ANAK SUPER AL MAHDI SPIRULINA KIDS HONEY 

Manfaat; 

- Menjaga stamina Tubuh Anak 

- Menambah nafsu makan 

- Mencerda&kan otak 

- Mengebali demam, Panas Tinggi. 

- Demam Berdarah (DBD), 

- Batuk. Pilek, Cacingan. Dll. 

Rp. 20.000,- 

X STAMINA R ADIK 

Manfaat: , 

* Menjaga kesehatan ginjal, jantung 

* Menambah Stamina pria dan wanita 

* Mencegah dan mengobati ejakulasi dini 

* Mengatasi mani encer 

* Mengatasi Ambien 

* Mencegah dan mengobati kanker prostat 
' Menambah kemesraan suami istri 
1 Kuat dan tahan lama, dll, 

Rp. 55.000,- 

SPIRULINA MADU STAMINA 

Manfaat : 

1 Menjaga stamina 
' Menjaga daya konsentrasi 

* Menguatkan tulang 

* Mengatasi TBC, Flek. Batuk, Pilek 
■ Menyehatkan ginjal dan jantung 

* Sariawan usus 

* Memperbaiki saraf 
'Asam urat, Rematik 
‘ Diabetes Milltus 
' Menormalkan tekanan darah 


Rp. 40.000,- 

MINYAK HABBASY 




WALAD HONEY 

Manfajl 

' Moncardaskan Otak 
' Menjaga Stamina Anak 
' Menambah Nafsu Makan 
' Demam, Panas Tinggi 
' DBD ( Demam Berdarah ) 

' Batuk. Pilek. Radang Tanggarakart 

■ Amandel 

* Meningkatkan Pertumbuhan Otot 
djln Tulang dll 

' Sarinwan 
1 A»rnn.TBC. Flpk 

* Kanker Uius 

* Cacingan 

■ Samba lll 


Manfaat : 

- Gangguan u*ug lambung 

' Paru-paru. Batuk. Lcvor 
' Anti Histamin, Ariti Bakteri 
* Impatonab. Ginjal. Dlabalei 

■ MemparhaLki sol-sol. Sinualtus 

■ Blrake, Kankor, Tumor, Pusing 
■* Menambak kemasraan 
' Manyoimbangknn hormon 
' Asam urai. Kista, Myom 
' Penyempitan pombu-kuh darah 
’ Unluk ponyaklrf kulit jdloloEknr) 

Gatal-gatal, karpet 

■ Luka Bakar iDIuleafcen} 

' Semua penyakit Kronis lainnya 
Kautamaan 

‘ Lebih antan dl konsumsi 
4 Labili cepat diserap usus lumbung A ginjal 
' Lebih cepat dirasakan khasiatnya 



Isi 60 Kapsul 

Rp. 35.000,- 


^WaCad 

Roney 


Isi 100 Kapsul 

Rp. 50.000,- 

EL-DATTIER 

Manfaal : 


L m 



Rp. 40.000,- 


Rp. 22,000, 

EXTRAK KURMA PLUS MADU & SPIRULINA 

Manfaat : 

■ Kemtfritii prases pencernaan 
" Regenrerasi sat 

■ Cepat mengatasi DBD 'demam berdarah 
’ Memngkslliaii stamina ton insehalaii 
' Radang fenggonjken, batuk rianpMi 
1 Menambah nafsu makin 
1 Menyehatkan Liver dan Ginjal 
’FhbTBCdniriiina 
'Kanker usus dan semWit 
' &aik tindih ibu hamil dan menyusui 

■ Meiwrmalhan kadar gula darah 
‘ Asam urat, rematik dan pegal-pegal 



‘ Meningkatkan stamina 
’ Mengatasi DBD 

- Kankor usus dan sombollt 

* Menyehatkan Liver dan Ginjal 

* Radang tenggafokan 
' Flek,TBC dsn Aothma 

4 Baik untuk ibu hamil dan monyuoui 
' Braln nulritlon dan Immunily 
' Menguatkan tulang 
’ Kencing mania dan urine berdarah 

- Rematik dan asam urai 

‘ Menurunkan demam dan panas 
' Mengatasi batuk dan pilek 
’ Amandel 

* Hipertensi dan Gastritis 
' Penambah nafsu makan 


f Demam dad pan» tinggi 
1 Menormalkan fekairan darah, kolesterol 
' Mengofcali Typus 
‘ Mengatasi geslriiis/mag 

Rp. 25.000, 


Rp. 25.000,- 
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INFO KEAGENAN 
HUB. : ABU MARYAM 
HP : 0813 7993 2113 


Transfer ke: Sar’e Muamalat Rek. 919 9521799 
BCA Rek.: 642D265S92 a/n Edi Agus Wasito 


















STRATEGI MENYIASAT PASAR YANG SAMA 


Ada semacam keyakinan di kalangan industri yang menyatakan bahwa produk 
yang baik akan menjual dirinya sendiri. Artinya, perusahaan tidak perlu melakukan 
promosi untuk memasarkan produknya asal produk itu berkualitas 


P emikiran semacam ini bisa dimaklumi apabila 

kebutuhan masyarakat yang sangat tinggi atau lebih 
besar dibandingkan kapasitas atau kemampuan produksi 
yang bisa dilakukan industri. Filosofi semacam ini pula 
yang menggejala secara umum di Amerika Serikat jauh 
sebelum perang dunia kedua pada saat pertumbuhan 
industri di AS mulai terjadi. 

Namun dalam perkembangannya, ketika 
penawaran melebihi jumlah permintaan maka 
terjadi over produksi. Jumlah produk yang dihasilkan 
perusahaan melebihi jumlah yang bisa diserap oleh 
pasar. Pada kondisi ini maka perusahaan harus 
mengubah orientasi dan perhatiannya dari produksi 
kepada pemasaran. Oleh karena itu berbagai aspek dalam 
bauran pemasaran atau marketing mix yang meliputi 
produk, harga, promosi dan distribusi diarahkan untuk 
memenuhi kebutuhan pelanggan atau konsumen. 

Berangkat dari pemikiran semacam ini, maka 
pilihan terhadap jenis produk yang akan diusahakan 
untuk memulai sebuah bisnis bukanlah prioritas. Untuk 
memulai sebuah usaha baru, anda tidak perlu berangkat 
dari pikiran dan ide subyektif anda sendiri tentang 
produk yang hendak anda jual. Anda juga tidak perlu 
menjadi inovator yang ‘sok idealis’ bahwa produk yang 
akan anda buat atau jual adalah produk istimewa. 

Sebaliknya, anda perlu merubah cara berpikir dari 
product oriented ke arah customer oriented. Untuk 
itu anda bisa mencari informasi tentang kebutuhan 
dan keinginan konsumen dari pasar yang telah ada. 
Namun pasar yang sudah terbentuk dari produk-produk 
yang ada bisa sangat luas. Untuk itu langkah pertama 
sebelum menentukan bidang yang akan anda pilih 
untuk merintis sebuah usaha, anda perlu menentukan 
sejumlah alternatif pilihan untuk mempersempit 
pertimbangannya. 

Diantaranya anda bisa memfokuskan pada 
bidang yang mungkin berangkat dari hobi atau 
kegemaran anda, ketrampilan teknis yang anda miliki, 
margin laba yang menjanjikan, maupun dari sisi tingkat 
kemudahan dalam mendapatkan produk yang mungkin 
diharapkan pasar. Selain itu, berbagai pertimbangan itu 
juga bisa dilakukan dengan melihat keterbatasan yang 
anda miliki, seperti modal. 

Kalau anda hobi SMS (short message Services) 
melalui telepon seluler misalnya, anda bisa mulai 
mempertimbangkan kemungkinan membuka usaha 
di bidang penjualan pulsa isi ulang dan handphone 
bekas. Fokus ini akan menjadi panduan bagi anda untuk 
mengumpulkan informasi yang diperlukan. Informasi 
bisa diperoleh dari media massa, para pengguna 
handphone, teman atau kenalan yang sudah terlebih 


dahulu membuka konter handphone, maupun langsung 
menanyakan ke kantor cabang operator seluler yang ada 
di kota anda. 

Pada bagian ini pembahasan dilakukan untuk 
melihat bagaimana strategi peniruan dilakukan dalam 
bidang pemasaran. Apalagi salah satu kendala yang 
umum ditemukan pada wirausaha yang baru memulai 
usahanya adalah dalam pemasarannya. 

PASAR FLEKSIBEL 

Ada sebuah asumsi yang umum dianut terutama 
oleh kalangan pemasar atau marketer. Asumsi itu adalah 
bahwa pasar bersifat lentur, sangat fleksibel, dan tidak 
terbatas. Asumsi inilah yang seakan memotivasi dan 
menggerakkan para profesional di bidang pemasaran 
untuk selalu menggali dan menemukan celah, bahkan 
diantara pasar yang sudah dianggap jenuh sekalipun. 

Pasar atau konsumen dalam hubungannya 
dengan sebuah produk perlu dipahami dalam hubungan 
timbal balik yang saling menguntungkan. Antara 
produsen, termasuk penyuplai, dengan konsumen saling 
memberikan sesuatu yang bernilai dengan tujuan untuk 
memenuhi kebutuhannya masing-masing. 

Dalam perspektif pemasaran, apa yang 
dilakukan pemasar melibatkan seluruh aspek dan 
perlakuan dengan tujuan untuk memenuhi kebutuhan 
konsumen atau pasar. Berbagai aspek dan perlakuan 
ini tidak hanya menyangkut produk, harga, promosi, 
maupun distribusinya seperti dalam bauran pemasaran 
namun juga pelayanan, kenyamanan maupun faktor 
lainnya yang ikut mempengaruhi keputusan konsumen. 

Sebuah contoh kasus menarik tentang 
pengenalan pasar dialami sebuah perusahaan produsen 
pisau cukur untuk pria. Sebelum meluncurkan 
produknya, perusahaan ini melakukan kajian untuk 
menemukan jenis produk pisau cukur yang dibutuhkan 
konsumen, termasuk dalam hal pilihan warna. Karena 
produk ini diperuntukkan bagi pria, maka disediakan 
beberapa warna pilihan sesuai segmentasinya. 

Namun segera setelah diluncurkan, prediksi 
yang diramalkan perusahaan ternyata terbukti terbalik. 
Jenis warna yang diprediksi paling laku justru paling 
rendah penjualannya. Sebaliknya, yang diramalkan 
tidak laku malah mencatat penjualan tertinggi. Dari 
hasil analisa ditemukan bahwa warna yang diperkirakan 
akan laku adalah warna yang disenangi oleh pria sebagai 
pengguna produk itu. Namun kenyataannya, yang 
melakukan proses pembelian adalah para wanita atau 
istri yang membelikan pisau cukur untuk suaminya 
dengan pilihan warna yang disenangi oleh istri. Jadi, 
pengguna produk tidak selalu adalah pembeli produk. 
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yy Sebaliknya, promosi yang 
tidak efektif juga dapat 
mempercepat kebangkrutan 
sebua usaha. Sejarah bisnis 
di dunia juga penuh oleh 
kegagalan usaha. 

Mengenal pasar melalui perilaku konsumen 
belakangan menjadi kajian yang semakin menarik. 
Kegagalan mengenali perilaku konsumen dapat 
menyebabkan kegagalan penjualan. Studi pasar atau 
market research harus dilakukan dengan sangat cermat. 
Selain itu studi pasar juga membutuhkan sumber daya 
yang tidak kecil dan cukup kompleks. Biaya yang harus 
disediakan sangat besar, membutuhkan waktu lama, 
dan mempertimbangkan berbagai pengaruh yang ikut 
menentukan keputusan konsumen. 

Namun mengingat besar dan kompleksnya faktor 
yang terlibat dalam sebuah riset pasar serta sumber 
daya yang dibutuhkan, maka hanya perusahaan besarlah 
yang biasanya melakukannya. Lalu bagaimana dengan 
kita yang baru merintis usaha baru dan dalam skala 
yang relatif kecil? Yah gampang saja, kita tidak perlu 
melakukannya. 

Disinilah strategi peniruan pasar dilakukan. 

Kalau anda berniat membangun usaha baru anda tidak 
perlu melakukan riset pasar seperti yang dilakukan 
perusahaan besar. Maksudnya, anda tetap perlu 
melakukan riset pasar. Hanya saja anda melakukannya 
justru setelah sebuah produk baru yang akan anda 
tiru telah diluncurkan. Sebuah riset pasar tidak selalu 
berangkat dari kebutuhan konsumen terhadap barang 
yang belum ada. 

Seperti dikatakan Peter F. Drucker, riset pasar 
sesungguhnya tidak dapat dilakukan terhadap produk 
yang benar-benar belum ada. Justru respon konsumen 
terhadap sebuah produk baru setelah diluncurkan itulah 
yang bisa anda amati. Anda tinggal mencari informasi 
tentang bagaimana respon pasar terhadap produk baru 
itu. Berbeda dengan peniruan terhadap aspek produk, 
peniruan pada aspek pasar dilakukan untuk mengamati 
penempatannya di pasar. Tidak sedikit kelemahan 
atau tidak efektifnya pemasaran dari sebuah produk 
yang dilakukan perusahaan lain yang justru bisa kita 
manfaatkan. 

MEMBONCENG PROMOSI 

Selain memanfaatkan riset pasar yang telah 
dilakukan oleh produk yang ada, peniruan juga dapat 
dilakukan dengan ‘membonceng’ promosi yang ada. 
Promosi sebagai sarana memperkenalkan produk 
dilakukan dalam berbagai media, dari media cetak 
hingga elektronik, baik luar ruang maupun dalam ruang, 
Apalagi dengan perkembangan media massa yang pesat 
sekarang ini, promosi seakan menjadi alat ampuh untuk 
memperkenalkan dan menjual sebuah produk. 

Sebuah produk yang tidak dikenal sebelumnya oleh 
pasar bisa diperkirakan hasil penjualannya, berhasil 
atau gagal. Sebuah produk yang dihasilkan melalui 


riset pasar yang mahal sekalipun tidak lepas dari risiko 
kegagalan. Secara potensial, konsumen mungkin saja 
membutuhkan sebuah produk. Namun karena produk itu 
belum ada maka kebutuhan itu bersifat potensial. Tugas 
riset pasarlah untuk mewujudkan potensi kebutuhan 
konsumen itu menjadi produk riil yang sesuai. 

Setelah sebuah produk riil diluncurkan, 
selanjutnya adalah tugas promosi untuk 
mengkampanyekannya. Namun promosi dilakukan 
bukan hanya untuk memperkenalkan sebuah produk. 
Dalam penelitian yang lebih mutakhir tentang 
marketing, pasar ternyata dapat dipengaruhi. Melalui 
pendekatan persuasif yang terus menerus, konsumen 
diarahkan untuk mewujudkan kebutuhan potensialnya 
melalui pembelian produk yang dihasilkan dan 
ditawarkan oleh promosi tersebut. 

Melalui promosi yang efektif kita melihat banyak 
usaha yang awalnya berskala kecil bisa berkembang 
besar dan cepat. Sepatu merk Nike, misalnya, awalnya 
diusahakan oleh sebuah home industri di Amerika yang 
beromset kecil. Namun sejak menggaet pemain bola 
basket terkenal Michael Jordan sebagai ikon iklannya, 
pasarnya telah berkembang sangat pesat dan menjadi 
produk dunia. 

Sebaliknya, promosi yang tidak efektif juga dapat 
mempercepat kebangkrutan sebua usaha. Sejarah bisnis 
di dunia juga penuh oleh kegagalan usaha. Menurut 
James F. Angel, kegagalan ini terutama disebabkan 
oleh kegagalan untuk mengenali perilaku konsumen. 
Meskipun semua pemasar sudah memahami asumsi 
dasarnya bahwa konsumen adalah raja, namun 
implementasinya tidak tepat. 

Menurut ahli perilaku konsumen ini, konsumen 
bukanlah bidak yang tidak dapat berpikir, yang dapat 
dimanipulasi semaunya oleh pembujuk komersial. 
Perilaku konsumen umumnya penuh arti dan 
berorientasi pada tujuan. Produk atau jasa diterima 
berdasarkan sejauhmana keduanya dipandang relevan 
dengan kebutuhan dan gaya hidup. Individu konsumen 
sanggup sepenuhnya mengabaikan semua yang 
dikatakan pemasar. 

Namun dari banyaknya kegagalan itu juga 
diperoleh pengalaman bahwa sebuah produk baru selalu 
membentuk pasar baru. Apapun produknya. Kalau ada 
produk atau jasa yang gagal dan tidak direspon pasar, 
bisa jadi hal itu bukan sepenuhnya karena kesalahan 
promosi atau produk melainkan kurang tepatnya sasaran 
yang dituju. Di sinilah strategi peniruan dapat dilakukan 
dengan memanfaatkan ceruk pasar yang terbentuk itu. 

Bekas tapak atau ruang berongga yang muncul 
dari promosi atau peluncuran sebuah produk baru lebih 
mudah untuk dikenali oleh peniru. Baik produk baru 
itu berhasil diterima pasar ataupun gagal dan ditolak 
pasar, sama-sama memberikan peta atau gambaran 
tentang pasar yang baru terbentuk itu. Wirausahawan 
yang hendak menerapkan strategi meniru akan berusaha 
menempatkan produk yang ada itu pada tempat yang 
lebih efektif, (yusuf ck arianto) 
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MENYIKAPI KEGAGALAN 
DALAM BISNIS 

Muhasabah Bagi Pengusaha Bermasalah 

Oleh Tri Joko Wibowo, STP, MT 


Kegagalan dan keberhasilan merupakan sesuatu yang lazim terjadi dalam kehidupan. 
Begitu pula dalam berwirausaha atau berbisnis, keberhasilan dan kegagalan akan 
selalu terjadi bahkan kegagalan akan lebih sering terjadi daripada keberhasilan. 


S eperti halnya manusia, berbisnis sebenarnya juga 
memiliki siklus hidup. Minimal ada 4 tahapan di 
dalam mengelola bisnis : 1. Tahap pengenalan dan 
promosi, 2. Tahap pertumbuhan dan ekspansi bisnis, 3. 
Tahap kematangan dan memanen bisnis dan 4. Tahap 
penurunan dan kematian bisnis. Ada orang yang sudah 
gagal dalam berbisnis pada tahap pengenalan dan pro¬ 
mosi, ada yang gagal ketika bisnis baru sedang dalam 
kondisi matang dan stabil, tapi ada juga yang gagal 
sebelum tahap pengenalan atau promosi. 

Setiap tahapan tersebut memiliki karakter 
kegagalan dan cara antisipasi kegagalan yang berbeda- 
beda. Yang terpenting, jangan sampai gagal sebelum 
tahap yang pertama karena kegagalan sebelum tahap 
pengenalan dan promosi adalah sama saja kegagalan 
sebelum mencoba untuk berbisnis. Sebagai contoh 
orang yang mengatakan tidak akan berbisnis warung 
makan, setelah ditanya kenapa tidak akan berbisnis 
warung makan, dia menjawab karena kebanyakan dari 
temannya yang merintis mendirikan warung makan 
mengalami kebangkrutan. Boleh jadi bukannya potensi 
warung makan yang sudah habis melainkan cara 
mengelola warung makan yang tidak profesional. 

Allah Subhanahu W a Ta’ala telah berfirman dalam 
QS Al-Insyirah : 5-6 : “Maka sesungguhnya bersama 
kesulitan ada kemudahan. Sesungguhnya bersama kesulitan 
ada kemudahan Ayat ini menyebut kesulitan lebih 
dahulu daripada kemudahan dan bahkan mengulang 
kalau sesudah kesulitan akan datang kemudahan. 

Bagi yang gagal dalam berbisnis terutama yang 
gagal sebelum berbisnis, ayat tersebut pantas jadi 
renungan. Pernahkah kita gagal dalam berbisnis ? Jika 
pernah, beroptimislah bahwa setelahnya, akan datang 
keberhasilan bagi bisnis kita (tentunya setelah kita 
melakukan perbaikan dalam proses berbisnis). 

Wujud kegagalan dalam berbisnis bisa dalam 


banyak bentuk seperti gagal meningkatkan laba 
perusahaan, gagal dalam menggaet konsumen baru, 
gagal dalam mempertahankan konsumen lama, gagal 
dalam melanggengkan hubungan kerjasama dengan 
investor perusahaan sampai bahkan gagal dalam 
melanjutkan berdirinya perusahaan (alias bisnis 
mengalami kebangkrutan) atau malah gagal saat baru 
saja memulai bisnis. Firman Allah diatas bisa menjadi 
penguat hati dan mental di saat kegagalan datang. 

Boleh jadi sikap mengingat Allah ketika sedang gagal 
dalam berbisnis adalah pembeda antara pengusaha 
muslim dan pengusaha kafir. 

Jika kita pernah merasakan gagal dalam berbisnis, 
ada 2 langkah penting yang harus kita lakukan : 1. 
Mengoreksi diri kita dan 2. Mengoreksi proses bisnis/ 
wirausaha kita. Langkah yang pertama penting 
dilakukan karena menyangkut visi, misi dan sikap 
dalam berbisnis. Beberapa yang mungkin perlu kita 
koreksi pada langkah yang pertama adalah sudahkah 
kita menjalankan bisnis secara syarT ? Sudahkah kita 
berbisnis tanpa menyakiti hati saudara kita sesama 
Muslim ? Sudahkah bisnis kita terbebas dari hutang- 
hutang yang membebani keuangan perusahaan ? 
Sudahkah kita membagi keuntungan dengan adil antara 
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pemiliki perusahaan dan manajemen perusahaan ? dan 
banyak lagi pertanyaan. 

Langkah yang kedua penting dilakukan karena 
menyangkut teknis dan manajemen bisnis/perusahaan. 
Langkah ini merupakan implementasi dari visi, misi 
dan sikap bisnis yang kita bangun pada langkah 
yang pertama. Beberapa hal yang bisa kita evaluasi 
pada langkah kedua adalah sudahkah kita benar- 
benar menguasai teknis produksi dari usaha kita ? 
Sudahkah kita menjalankan proses STP (segmenting, 
targetting dan positioning) dalam proses pemasaran 
bisnis? Sudahkah kita melayani konsumen dengan 
akhlak sebagaimana akhlak para salaf melayanti para 
konsumennya ? Sudahkah kita menerapkan harga yang 
adil dan wajar di pasaran ? Sudahkah kita mendapatkan 
modal bisnis secara syar’i (bukan dari riba) dan masih 
banyak pertanyaan yang bisa kita munculkan untuk 
memperbaiki kegagalan yang terjadi dalam bisnis. 
Alangkah bagusnya jika kita mencatat hasil evaluasi 
dan koreksi tersebut. Untuk selanjutnya, catatan- 
catatan tersebut menjadi dasar untuk merancang dan 
memperbaiki bisnis. 

Sikap terpenting yang dilakukan saat mengalami 
kegagalan dalam berbisnis adalah mengingat bahwa 
berwirausaha merupakan profesi yang mulia, mulia 
dalam pandangan agama dan mulia dalam pandangan 
masyarakat. Kita perlu mengingat beberapa hadist 
Rasulullah salallahu’alaihi wa salam antara lain : 

1. Rasulullah Salallahu’alaihi wa sallam bersabda: “Tid¬ 
aklah ada seseorang yang memakan suatu makanan 
yang lebih baik daripada makanan hasil dari pekerjaan 
tangannya sendiri. Dan dahulu Nabi Dawud ‘alaihis- 
alam makan dari hasil pekerjaan tangannya sendiri.” 
(HR Al-Bukhari). 

2. Nabi Salallahu’alaihi Wa Salam bersabda : “Seandainya 
salah seorang dari kalian mencari kayu bakar dan me¬ 
manggulnya diatas punggungnya, sehingga dengannya 
ia dapat bersedekah dan mencukupi kebutuhannya 
(sehingga tidak meminta kepada) orang lain, itu lebih 
baik daripada ia meminta kepada orang lain, baik ia 
memberinya atau menolak permintaannya. Karena 
tangan yang diatas itu lebih utama dibanding tan¬ 
gan yang dibawah. Dan mulailah (nafkahmu dengan) 
orang-orang yang menjadi tanggung jawabmu” (mut- 
tafaqun ‘alaih). 

Ada pelajaran penting dari kedua hadist diatas yaitu 

1. Pentingya produktivitas dalam hidup. Digambarkan 
bagaimana tangan yang kita miliki harus bisa meng¬ 
hasilkan rejeki yang barokah untuk kehidupan. 

2. Bagaimana seorang pengusaha itu harus memiliki sikap 
rendah hati. Nabi Daud adalah seorang raja dan seorang 
panglima perang. Namun, beliau tetap makan dengan 
hasil tangannya sendiri. Apakah sebagai seorang raja 
beliau tidak bisa hanya berpangku tangan, tentu saja 
bisa. Tapi Nabi Daud tidak melakukannya. Nabi Daud 
tetap makan dengan hasil tangannya sendiri, seakan- 
akan beliau ingin memberikan contoh kepada warga 
negaranya untuk selalu berusaha dan berbisnis. 
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3. Bagaimana merintis bisnis dari hal-hal yang paling remeh. 
Digambarkan oleh Nabi dengan mencari kayu bakar 
dan memanggulnya. Tidakkah terbayang dalam 
pikiran kita bisa jadi yang awalnya hanya mencari 
kayu bakar tapi kelak bisa memiliki perusahaan kayu 
bahkan bisa jadi memiliki perusahaan kertas karena 
kertas terbuat dari kayu. Kemudian, sebagian penda¬ 
patan perusahaan disedekahkan kepada masyarakat 
sekitar perusahaan (bahasa kerennya adalah commu- 
nity social responsibility disingkat CSR). 

4. Bagaimana seorang pengusaha harus memperhatikan 
orang-orang yang nafkahnya menjadi tanggung jawab¬ 
nya termasuk para pekerja/karyawan/buruh. Karyawan 
adalah aset penting perusahaan, tidak boleh disia- 
siakan. Mereka harus digaji/dinafkahi sesuai den¬ 
gan standar (UMR = Upah Minimum Regional), jika 
belum bisa memenuhi standar UMR perlu dibikin 
perencanaan supaya mencapai target standar UMR. 
Boleh jadi kegagalan target bisnis atau matinya bisnis 
adalah karena menyia-nyiakan karyawan. Karyawan 
yang tidak digaji dengan baik akan bersikap kurang 
produktif akibatnya hasil produksi (barang dan jasa) 
tidak bisa optimal. 

Sikap terpenting lainnya saat menghadapi 
kegagalan dalam berbisnis adalah mengevaluasi teknis 
dan manajemen berbisnis. Namun tulisan ini baru 
menyinggung untuk kegagalan yang terjadi pada saat 
tahap pengenalan dan promosi dalam merintis bisnis. 
Termasuk dalam tahapan ini adalah orang yang baru 
mencoba-coba atau merintis bisnis atau barangkali 
baru melakukan penjajagan bisnis yang sesuai dengan 
dirinya. 

Untuk mengantisipasi supaya tidak terjadi 
kegagalan di dalam tahap pengenalan dan promosi 
maka terlebih dahulu harus memahami tingkat resiko 
atas bisnis yang sedang dirintis. Seseorang harus 
mempelajari seluk beluk hal yang terkait dengan 
bisnisnya. Semakin mengetahui banyak tentang bisnis 
yang dirintis maka semakin rendah resiko kegagalan 
yang akan terjadi. Berikut ini beberapa langkah untuk 
memperkecil resiko kegagalan dalam tahap pengenalan 
dan promosi bisnis : 

1. SESEORANG HARUS MEMAHAMI DIRINYA SENDIRI 
SEBELUM MEMILIH BISNIS 

Langkah ini bisa diibaratkan seperti memilih 
calon pasangan hidup, karena bisnis sebenarnya 
adalah teman hidup, lewat bisnis sebagian kebutuhan 
hidup tercukupi. Langkah ini untuk menghindari 
seseorang yang melakukan bisnis namun sebenarnya 
bisnis tersebut tidak sesuai dengan pribadinya. Yang 
terpenting dalam langkah ini adalah memahami bakat, 
kemampuan dan pengalaman. Ketiga hal tersebut 
bisa dikembangkan lewat jalur formal (yaitu dengan 
pendidikan dasar sampai pendidikan tinggi) maupun 
informal (yaitu dengan pelatihan, seminar, training, 
diskusi dengan pelaku usaha yang sudah j adi). Sebagai 
contoh : Anda memiliki bakat menjahit, maka Anda 
cocok untuk membuka usaha di bidang konveksi, Anda 
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VW Sikap terpenting yang 
dilakukan saat mengalami 
kegagalan dalam berbisnis 
adalah mengingat bahwa 
berwirausaha merupakan 
profesi yang mulia, mulia 
dalam pandangan agama 
dan mulia dalam pandangan 
masyarakat. 

memiliki kemampuan berenang, maka bisa jadi Anda 
sukses membuka usaha pelatihan renang. Bagaimana 
jika tidak memiliki kemampuan dan bakat ? Insyaallah 
setiap orang pasti memiliki kemampuan dan bakat, jika 
merasa tidak memiliki, barangkali tidak pernah dilatih. 
Penulis mempunyai teman. Sejak kecil hingga dewasa, 
dia tidak bisa berenang. Ia baru belajar renang pada 
usia 27 tahun itupun bersama dengan anak-anak kecil. 
Dengan tekun, ia belajar. Saat ini, dia sudah pandai 
berenang. Artinya, seseorang yang awalnya tidak 
berkemampuan, jika dia belajar dengan tekun insyaallah 
kemampuan akan dikuasainya. 

2. SESEORANG HARUS MENCERMATI BISNIS YANG 
AKAN DITERJUNI 

Setiap bisnis memiliki karakter yang berbeda- 
beda. Minimal ada 2 jenis sistem bisnis yang dikenal 
yaitu make to stock dan make to order. Maksud dari 
make to stock adalah sistem bisnis berproduksi tidak 
berdasarkan pesanan, yang penting berproduksi dan 
mempunyai stok, sewaktu-waktu ada konsumen yang 
akan membeli maka perusahaan bisa melayani. Sebagai 
contoh orang yang memproduksi donat. Sedangkan 
maksud dari make to order adalah sistem bisnis 
yang berproduksi berdasarkan pada pesanan yang 
disampaikan oleh konsumen, sebagai contoh orang 
yang memproduksi jahitan pada perusahaan konveksi. 
Setiap konsumen yang datang ke usaha konveksi selalu 
memiliki ukuran baju yang sendiri-sendiri bahkan gaya 
pakaian yang berbeda-beda. Usaha konveksi harus 
menyesuaikan dengan keinginan dari konsumen. Baik 
make to stock maupun make to order memiliki kelebihan 
dan keunggulan masing-masing. 

3.SESE0RANG HARUS MENGUASAI HAL-HAL YANG 
BERSIFAT TEKNIS DAN MANAJEMEN BISNIS 

Langkah ini merupakan langkah yang akan 
menentukan keberlangsungan usaha dalam jangka 
panjang. Seseorang yang berbisnis tetapi tidak 
mengetahui teknis dan manajemen bisnis yang 
sedang dirintis, sama saja dia tidak memiliki bisnis. 
Pemilik bisnis sesungguhnya adalah si karyawan. 
Banyak kejadian, usaha yang mengalami kebankrutan 
gara-gara karyawan yang diandalkan memutuskan 
keluar dari usaha yang sedang dirintis.. Yang bikin 
geregetan lagi adalah jika karyawan yang keluar 
tersebut ternyata malah mendirikan usaha yang sama 
dan akhirnya menjadi pesaing. Nah, siapa yang salah 


kalau seperti itu. Oleh karenanya, penting dalam 
berbisnis untuk mematangkan pengetahuan tentang 
teknis dan manajemen bisnis, jangan semata hanya 
menitipkan uang (jadi investor) dan hanya menunggu 
pembagian hasil saham. Jadi investor sebenarnya bukan 
menjadi persoalan jika sebelumnya telah mempunyai 
pengalaman dalam bisnis yang terkait, misal menjadi 
investor dalam perusahaan donat setelah sebelumnya 
menjadi distributor donut atau memiliki keterampilan 
membuat donut yang enak, murah dan sehat. Pada 
awal berdirinya usaha, teknik yang terpenting dikuasai 
adalah cara bagaimana memproduksi barang/jasa, cara 
memasarkan produk dan cara mengelola keuangan. 
Ingat, dalam awal bisnis boleh jadi semua proses bisnis 
dilakukan oleh si pemilik bisnis itu sendiri. 

Kegagalan dalam berbisnis merupakan sesuatu 
yang wajar, tetapi sebaik-baik orang yang gagal adalah 
orang yang kembali bangkit dari kegagalan. Semua 
proses yang dilalui dalam membangun bisnis adalah 
semata-mata usaha dan ikhtiar yang dikerjakan karena 
hasil akhir adalah hak Allah untuk memberikan rejeki. 

Daftar Bacaan: 

1. Sifat Perniagaan Nabi: Panduan Praktis Fiqih Perniagaan 
Islam oleh Al-Ustadz Muhammad Arifin Badri , MA 

2. Langkah Awal Menjadi Entrepreneur Sukses oleh Pietra 
Sarosa 
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S aat ini kita ketahui bersama kalau sektor 
usaha kecil menjadi gerbang lokomotif 
perekonomian bangsa, karena terbukti banyak 
menampung tenaga kerja dan membuat ekonomi 
kita bertumbuh. Meskipun demikian sektor ini 
dalam perkembangannya masih menghadapi kendala 
terutama dari segi keuangan, yaitu permodalan dan 
pengelolaan keuangan yang belum tertib. Dua hal ini 
cukup penting karena kalau tidak teratasi maka usaha 
terancam gulung tikar. Keuangan tidak bisa diabaikan 
karena ibarat darah dalam tubuh manusia sangat 
menentukan kelangsungan hidup suatu usaha. Bila 
salah dalam mengelola keuangan usaha bukan tidak 
mungkin perkembangan usaha pun terganggu. Apalagi 
bila ingin perusahaan Anda bisa bersaing dengan 
perusahaan yang besar dan berskala global. Kesalahan 
apa saja yang umumnya dilakukan oleh para pengusaha 
kecil dalam mengelola keuangan? Sebetulnya banyak 
faktor tetapi kali ini saya hanya membahas 3 hal saja, 
yakni: 

1. MENCAMPUR UANG PRIBADI DENGAN UANG USAHA 

Masalah ini sering terjadi bila pemilik 
merangkap juga sebagai pengelola usaha, keuangan 
rumah tangga bercampur dengan uang bisnis, ataupun 
rumah merangkap sebagai tempat usaha. Selain itu 
tidak ada pemisahan antara rekening pribadi dengan 
rekening usaha sehingga uang pun bercampur. 
Sehingga uang usaha terpakai untuk kebutuhan pribadi 
atau sebaliknya. Lambat laun kinerja keuangan usaha 
jadi tidak jelas perkembangannya, apalagi bila tidak 
dilakukan pencatatan yang tertib. 

Untuk mengatasi masalah ini ada beberapa tips yaitu : 

a. Setiap transaksi hendaknya dilakukan pencatatan 
yang tertib, baik uang yang masuk maupun 
uang keluar. Lakukan evaluasi mingguan untuk 
menghitung berapa selisih antara uang masuk dan 
uang keluar yang merupakan laba usaha. Bila Anda 
rajin melakukan pencatatan maka bila uang terambil 
untuk kebutuhan pribadi bisa terdeteksi dengan 
baik berapa besarnya. Dan sebaiknya bila terpaksa 
mengambil harus dicatat dan dikembalikan segera, 

b. Alternatif lain untuk mengambil sebagian uang 
usaha adalah dengan menggaji dirinya sendiri. Bila 
keuntungan usaha Anda stabil maka bisa dengan 
gaji tetap bulanan, tetapi bila omset Anda masih 
naik turun sebaiknya gaji ditentukan berdasarkan 
prosentase omset misalnya 10 - 20 % dari omset. 

c. Usahakan memiliki rekening bank yang terpisah 
antara uang pribadi dan uang usaha. Sehingga 
transaksi usaha maupun transaksi pribadi dilakukan 
secara terpisah dan memudahkan pemantauan. 

2. TIDAK MEMILIKI FORMULA PEMBAGIAN KEUNTUNGAN 
USAHA YANG JELAS 

Umumnya para pebisnis tidak memiliki 
patokan berapa keuntungan yang digunakan untuk 
keperluan pribadi dan berapa untuk bayar utang dan 
pengembangan. Bila tidak ada formula yang jelas, sulit 


Omset yang besar tidak identik 
r dengan keberhasilan karena profit 
atau laba tolak ukur kesuksesan 
sebagai pengusaha. 

bagi usaha untuk berkembang dengan baik karena 
tidak jelas kemana larinya uang. Formula pembagian 
keuntungan yang mana sebaiknya digunakan? 
Sebetulnya tidak ada patokan yang baku tetapi 
mungkin formula yang saya rumuskan bisa diterapkan, 
yaitu alokasi 10:10:20:30:30. Artinya setelah 
Anda menerima keuntungan yang tentunya dihitung 
dari pendapatan usaha dikurangi semua komponen 
biaya maka 10 % keuntungan digunakan untuk zakat, 
infaq, dan sedekah; 10 % berikutnya digunakan untuk 
investasi pribadi si pengusaha seperti emas atau 
reksadana. Kemudian 20 % digunakan untuk dana 
pengembangan usaha atau ekspansi, 30 % dari laba 
digunakan untuk membayar pinjaman/hutang modal 
usaha, dan 30 % berikutnya baru digunakan untuk gaji 
atau penghasilan pengusaha. 

3. BERPATOKAN PADA OMSET SEBAGAI KEBERHASILAN 
USAHA 

Banyak kalangan pengusaha hanya menyebutkan 
omset usaha sebagai tolak ukur keberhasilan dalam 
berbisnis. “Omset saya 50 juta per bulan lho” kata 
salah seorang pengusaha kecil dengan bangganya. 
Namun ketika ditanya berapa profitnya dia tidak bisa 
menentukan dengan tepat. Omset yang besar tidak 
identik dengan keberhasilan karena profit atau laba 
tolak ukur kesuksesan sebagai pengusaha. Keberhasilan 
Anda dalam berbisnis tidak ada kaitannya dengan 
berapa customer yang Anda miliki atau berapa jumlah 
karyawan yang direkrut. Semua berkaitan dengan laba. 
Omset tinggi tetapi komponen biaya yang dikeluarkan 
tinggi maka ini tidak seimbang. Laba pun tidak 
optimal. Contoh biaya sewa tempat, gaji karyawan, 
biaya promosi dan iklan, biaya administrasi dan umum 
termasuk biaya penyusutan ini sebagai pengurang 
dari profit. Perhitungan laba ini sangat berkaitan 
dengan pengetahuan seorang pengusaha terhadap 
pembukuan dan pencatatan keuangan dengan benar. 
Oleh karena itu sekali lagi pencatatan pembukuan yang 
rapi, pengumpulan bukti-bukti transaksi, penyusunan 
laporan keuangan baik neraca, laporan laba rugi, 
maupun arus kas tidak selayaknya diabaikan. Kinerja 
usaha ditentukan oleh laporan keuangan yang memadai 
sehingga dapat digunakan untuk evaluasi internal 
maupun bahan mengajukan tambahan modal ke 
investor. 

Demikian, selamat mengelola keuangan usaha Anda, 
semoga sukses dan berkah. Amin. 

(Disarikan dari buku Cerdas dan Cerdik Mengelola Uang, karangan 
penulis) 

*) Penulis adalah Managing Director Kurnia Consulting, Biro 
Perencanaan Keuangan Keluarga dan UKM , penulis buku Cerdas 
dan Cerdik Mengelola Uang. Bisa dihubungi di no HP 021-92519848 , 
atau email: kumia_09@yahoo.com. Blognya dapat dikunjungi di 
www.srikhumiatun. blogspot. com 
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HUKUM JUAL RUGI 


Pertanyaan 

Mohon info apa hukumnya jual rugi, maksud saya jika 

saya punya barang stok lama 

kemudian karena belum laku-laku maka saya jual 

dibawah harga saya ambil (beli) semata-mata 

agar saya bisa mendapatkan uang tunai untuk ambil 

barang terbaru. 

Atau mungkin, karena sudah terlalu lamanya barang 

stok tersebut sehingga saya lupa berapa 

harganya waktu kita ambil dulu, lalu saya jual dengan 

harga ikut harga sekarang (padahal seingat 

saya harga waktu saya beli lebih mahal daripada saat 

saya jual sekarang) 

Wassalam 

Deny di Malang 

Jawab 

Tidak dipungkiri permasalahan jual beli memiliki aneka 
ragam bentuk dan cara, semuanya dilakukan dalam 
rangka mencari keuntungan, baik berupa pertambahan 
nilai, kuwantitas, modal dan lainnya. 

Terkadang seorang melakukan jual beli tanpa 
diketahui dan disebutkan modalnya dan terkadang 
menyampaikan modal pembelian sang penjual. Jual 
beli rugi yang saudara tanyakan termasuk dalam salah 
satu cabang dari jenis jual beli ini. Jenis jual beli ini 
dinamakan jual beli amanah (bai’ al-Amanah) dalam 
istilah fikih. Bai 1 amanah ini dibagi oleh para pakar fikih 
(ulama fikih) dalam tiga kategori: 

a. Bai' Murabahah. Disini penjual menyampaikan 
nilai modal pembelian kepada pembeli dan menambah 
keuntungan dari nilai tersebut 

b. Bai' at-tauliyah. Disini penjual menjual barangnya 
sama dengan nilai modal pembeliannya. 


C. Bai' al-Wadhie'ah. Disini penjual menjual 
barangnya dibawah nilai modal pembeliannya. 

Para pakar ilmu fikih mendefinisikan jual beli al- 
Wadhie’ah dengan menjual barang dengan nilai lebih 
rendah (kurang) dari harga pembeliannya. Dimasukkan 
hal ini dalam bai’ amanah karena penjual dipercaya 
dalam menyampaikan modal pembeliannya. Nama 
lain jual beli ini dalam istilah pakar fikih adalah bai 1 al- 
hathiethah atau bai 1 an-Naqieshah. 

Jual beli ini diperbolehkan selama tidak ada khianat 
dari penjual dan tidak ada pelanggaran syariat lainnya, 
seperti barangnya belum dimiliki penjual atau barang 
yang dijual termasuk barang yang dilarang dalam islam. 
Memang banyak sebab orang menjual barang dibawah 
modalnya, diantaranya seperti yang saudara sampaikan 
untuk mendapatkan uang tunai yang segar untuk ambil 
barang yang baru, juga sebab untuk mengurangi biaya 
operasional penyimpanan atau gudang atau lain-lainya. 
Bila alasanya -seperti yang saudara sampaikan- adalah 
“karena sudah terlalu lama stok tersebut sehingga 
saya lupa berapa harganya waktu kita ambil dulu , lalu 
saya menjual ikut harga sekarang (padahal seingat 
saya harga waktu saya beli lebih mahal daripada saat 
saya jual sekarang)”, maka itu adalah resiko jual beli. 
Sehingga bila saudara bisa meyakini pasnya modal 
pembelian tersebut lalu disampaikan bahwa dulu saya 
beli dengan harga itu namun saya jual sekarang dengan 
harga dibawahnya maka bisa masuk dalam kategori jual 
beli rugi (bai 1 al-Wadhie'ah). 

Kesimpulannya dengan dua alasan yang 
saudara sampaikan selama saudara jujur dalam 
menyampaikan modal barang tersebut maka 
jual beli anda sah dan halal. 

Semoga bermanfaat. 
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loney Plus 


Tersedia Juga Produk Lainnya 

- Griya Annur 

- Al-Jama’ah 

- Al-Jazerah 

- Vico Mas 

- DII 


Kemasan 350 gr 

P-1 RT Na 209327501929 


Kemasan 150 g r 
P-IRT Nq. 209327507529 


Kemasan 350 gr 
P-IRT Na, 209327501929 


Kemasan 350 gr 
P-fRT No 209327501929 


Herba Arab 


NlGELLA SATIVA OlL 
MINYAK HABBATUSSAUDA 


Herba 1 


VTRGIN 


Tersedia Kemasan Isi 100 dan 50 kapsul 


Tersedia Kemasan Isi 210. 100 dan 60 kapsul 


Tersedia Kemasan Isi 210 kapsul dan 100 kapsul 


KAPSUL MINYAK 

m SAUDA OlIVE 


Virgin Coconut OU 


Tersedia Isi 50 kapsul 


Tersedia isi 75 kapsul 


Tersedia Isi 75 kapsul Tersedia Isi 75 kapsul 
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Agency 


Informasi Keagenan : 081386125941 
Pembayaran dapat di Transfer Melalui 
BCA No. Rekening; 4460 208713 

A/n : ENJANG LUTFI ALANSORI 
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Suatu hari, beluarga Pab Agus heboh dengan datangnya sebuah surat. Surat dengan bop 
nama suatu perusahaan elebtronib itu memberitahuban balau Pab Agus mendapatban 
hadiah sebuah lemari es. 


P ada surat disebutkan bahwa hadiah tersebut 
merupakan hadiah langsung dan tanpa diundi. 
Hadiah dapat diambil di sebuah toko elektronik 
dengan membawa surat dimaksud disertai dengan 
kartu identitas diri. 

Dengan langkah matap, disertai istri dan anaknya, 
pak Agus pun segera mendatangi toko tersebut dengan 
maksud untuk mengambil hadiah. Namun alangkah 
kecewanya Pak Agus setelah mengetahui bahwa hadiah 
tersebut baru bisa dimiliki bila Pak Agus membeli 
terlebih dahulu produk elektronik senilai Rp 2 juta, 
apapun jenisnya. 

Apa yang terjadi dengan Pak Agus ternyata juga 
dialami sejumlah konsumen lainnya. Pada saat yang 
bersamaan, beberapa orang juga memperlihatkan 
kekecewaannya dengan model promosi yang dilakukan 
perusahaan elektronik tersebut. Hadiah yang 
disediakan juga bermacam-macam. Selain lemari es, ada 
juga yang mendapatkan hadiah kipas angin, dispenser, 
video player, dan sebagainya. Meskipun demikian, 
ada juga konsumen yang ‘terpaksa’ bersedia membeli 
produk elektronik guna memperoleh hadiah yang 
dimaksud. 


MENDONGKRAK PENJUALAN 

Banyak perusahaan yang menempuh berbagai 
startegi promosi dan pemasaran untuk meningkatkan 
omset penjualannya. Apalagi dengan makin ketatnya 
persaingan antar produsen, menuntut para distributor 
dan toko untuk kreatif dalam menjalankan strategi 
pemasarannya. Lebih-lebih lagi untuk produk-produk 
elektronika, persaingan terasa sangat tajam. 

Sangat banyak strategi pemasaran yang ditempuh 
dan dilakukan perusahaan untuk meningkatkan 
penjualannya. Selain dengan cara memberikan iming- 
iming hadiah seperti dialami Pak Agus, ada juga yang 
memberikan hadiah untuk jumlah pembelian tertentu. 
Ada juga yang memberikan diskon atau potongan harga 
hingga cukup tinggi. 

Sedangkan iming-iming hadiah yang umumnya 
dilakukan produsen untuk meningkatkan penjualannya 
adalah dengan memberikan undian hadiah untuk 
jumlah pembelian tertentu. Ada supermarket yang 
memberikan kupon undian berhadiah bila konsumen 
berbelanja minimal Rp 50 ribu, dan ini berlaku untuk 
kelipatannya. Hadiah yang disediakan perusahaan pun 
sangat menggiurkan, seperti sebuah rumah untuk 1 
orang pemenang, 100 sepeda motor, dan sebagainya. 
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Aototan 


YY Dan sudah barang tentu, dari 
keuntungan yang melonjak 
berlipat ganda itu perusahaan 
menyisihkan sebagiannya 
untuk membiayai undian 
tersebut. 

Maraknya gelar Piala Dunia tahun 2010 juga 
mewarnai banyaknya iming-iming hadiah yang 
disediakan produsen untuk menarik minat konsumen 
sekaligus untuk mendongkrak penjualan. Kita tentu 
tahu dengan model undian semacam ini yang juga 
marak dilakukan berbagai produsen. Produsen 
minuman, misalnya, menyelipkan undian itu dibawah 
tutup botol dari produk minumannya. 

Yang lebih memprihatinkan, pola promosi 
semacam ini juga dilakukan produsen makanan 
dan minuman untuk anak-anak. Kalau Anda rajin 
mengantar dan menjemput putra-putri Anda ke 
sekolah, Anda akan melihat banyaknya jajanan 
anak-anak yang dijual para pengasong di luar pagar 
sekolah. Pada bungkus kemasan jajanan itu banyak 
yang dibarengi dengan hadiah didalamnya. Bentuk 
hadiahnya pun bermacam-macam. Ada yang berupa 
mainan, ada juga berupa kupon undian dalam bentuk 
uang. 

Beragamnya iming-iming hadiah dalam strategi 
pemasaran yang dilakukan produsen, tampaknya 
sudah tak terhindarkan lagi. Persaingan yang keras dan 
ketat antar produsen, mendorong mereka menempuh 
berbagai cara untuk meningkatkan penjualan 
produknya. Rasanya, tak ada ruang dan tempat bagi 
konsumen untuk memilih produk yang dibutuhkan 
sesuai keperluan dan kemampuannya. Akhirnya 
konsumen pun terkooptasi dalam paham kapitalisme 
yang lebih mengedepankan gaya hidup dan gengsi yang 
lebih bersifat artificial dari pada fungsi dan manfaat 
dari barang yang dikonsumsinya. 

PANDANGAN SYARIAH 

Mencermati berbagai trik pemasaran yang 
dilakukan perusahaan maupun kekecewaan (baca 
kerugian secara psikologis - Red) yang dialami 
konsumen akibat ulah perusahaan, lantas bagaimana 
pandangan syariah terhadap persoalan ini ? 

Menurut Ustadz Dr. Muhammad Arifin Badri, 
undian yang umumnya dilakukan perusahan dan ada 
di masyarakat secara umum dapat diklasifikasikan 
ke dalam dua kelompok besar. Pertama, undian yang 
pesertanya disyaratkan untuk telebih dahulu membeli 
produk perusahaan pengundi atau mengirimkan SMS 
dengan tarif yang lebih mahal dibanding tarif biasa, 
atau persyaratan serupa. Undian semacam ini, menurut 
Ustadz Arifin Badri adalah terlarang, karena ini salah 
satu bentuk dari perjudian. Dan perjudian nyata-nyata 
diharamkan dalam syari'ah 

"Hai orang-orang yang beriman , sesungguhnya 
(meminum) khamar , berjudi , (berkorban untuk) berhala , 
mengundi nasib dengan panah , adalah perbuatan keji 


termasuk perbuatan setan. Maka jauhilah perbuatan- 
perbuatan itu agar kamu mendapat keberuntungan." (Qs. Al 
Maidah: 90) 

Undian semacam ini bertujuan untuk 
mendongkrak penjualan perusahaan terkait. Sehingga 
sudah dapat dibayangkan perusahaan mendapatkan 
keuntungan besar dari praktek undian semacam 
ini. Dan sudah barang tentu, dari keuntungan yang 
melonjak berlipat ganda itu perusahaan menyisihkan 
sebagiannya untuk membiayai undian tersebut. 

Sedangkan peserta undian, kebanyakan dari 
mereka memilih produk perusahaan terkait karena 
niatan ingin memenangkan undian, walaupun sering 
kali ia kurang membutuhkan terhadap produk itu 
atau ada produk alternatif yang lebih murah, dan 
lebih sesuai dengan keuangannya. Betapa banyak dari 
peserta undian yang memaksakan diri membeli produk 
perusahaan itu semata untuk mendapatkan kupon 
undian. Konsumen atau peserta undian dari golongan 
ini tidak dapat terhitung jumlahnya. Dengan demikian, 
konsumen atau peserta undian dihadapkan pada 
kaedah perjudian: untung dan buntung tanpa ada imbal 
baliknya. 

Sebagaimana ia juga terjerumus ke dalam 
praktek menyia-nyiakan atau memubazirkan harta 
kekayaannya, dimana ia membeli produk yang mungkin 
tidak ia butuhkan atau kurang ia butuhkan. Tentu 
praktek ini terlarang: 

"Makan, bersedekah dan berpakaianlah tanpa ada 
unsur berlebih-lebihan atau kesombongan." (Riwayat 
Ahmad, At Tirmizy dan dinyatakan sebagai hadits hasan 
oleh Al Albani) 

Hukum haram bagi undian jenis pertama ini 
selaras dengan fatwa Anggota Tetap Komisi Fatwa 
Kerajaan Saudi Arabia No: 19453. 

Sedangkan undian kedua, yaitu undian yang 
tidak disyaratkan atas pesertanya untuk terlebih 
dahulu membeli produk atau membayar biaya apapun. 
Undian semacam ini tidak mengapa untuk anda ikuti, 
karena pada undian jenis ini, tidak ada peluang untuk 
buntung atau merugi, yang terjadi hanya untung atau 
selamat. Dengan demikian tidak ada alasan untuk 
mengharamkan undian jenis ini. 

Menurut Ustadz Arifin Badri, ulama' ahli fiqih 
telah menggariskan bahwa setiap akad yang hanya 
membuka peluang untung atau selamat, dikatagorikan 
sebagai akad sosial. Karenanya, akad-akad sosial 
semacam ini, tidak terlarang, walaupun nominal 
keberuntungan atau imbalannya bersifat tidak pasti, 
(yusuf ck) 
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PONSEL QWERTY RAZTEL 

Ponsel Alternatif Pengusaha Muslim 

Bagi Anda yang ingin belajar Al-Qur'an dan mencari fitur-fitur 
Islami di handphone, kini telah hadir ponsel Al-Qur'an qwerty 
pertama di Indonesia, yakni Raztel M850. Ponsel ini memiliki aplikasi 
keislaman yang lengkap, berupa Al-Qur'an dengan 114 surat. 

Anda dapat melihat teks dan mendengar suara Al-Qur'an secara 
bersamaan. Setiap ayat yang sedang diperdengarkan ditampilkan 
dengan huruf merah sebagai penuntun bacaan. Ponsel ini juga 
memiliki aplikasi keislaman lain, seperti tafsir dan hadist bahasa 
Indonesia, waktu shalat dengan alarm suara azan, arah kiblat 
dari 435 kota di Indonesia, doa, video panduan haji serta umrah. 

Tak salah jika menyebut Raztel M850 merupakan perpaduan yang 
sangat tepat antara ibadah dan gaya hidup. Ponsel ini dilengkapi 
Java, sehingga aplikasi seperti Opera Mini, Facebook, Twitter, 

Yahoo Messenger, Ebuddy, Mig33, Bolt, Snaptu dan Games dapat 
dijalankan untuk browsing, chatting, dan jejaring sosial. Raztel 
M850 ini tetap mengikuti perkembangan terkini dengan fitur Dual- 
On GSM, layar 2,4 inchi, tombol qwerty dan trackball, dual kamera, 
perekam video, memori eksternal 1 GB, GPRS, MP3, MP4, radio 
FM, bluetooth dan menu dilengkapi dengan koneksi Bluetooth dan 
GPRS, dan fitur aplikasi standar untuk jenis ponsel qwerty. Sebagai 
salah satu bentuk tanggung jawab sosial untuk mendukung upaya 
pemerintah dalam pembinaan Usaha Mikro Kecil Menengah (UMKM), 

Raztel memperkenalkan program "Wirausaha Islami". Program ini 
menawarkan kerjasama kepada komunitas Islam dan pesantren 
di seluruh Indonesia dalam bentuk fasilitas usaha dan pelatihan 
pemasaran bagi para anggotanya. 


APPLE MINI MAC 

Tawarkan Energi Baru 

Apple, Ink, perusahaan Silicon Valley yang berbasis di Cupertino, 
California yang bergerak di bidang teknologi komputer 
menghadirkan Apple Mac Mini terbarunya ke pasaran. Produk baru 
ini menurut informasi dari situs http://www.apple.com/ menjanjikan 
performa dua kali lebih cepat dibanding pendahulunya, selain 
itu juga dilengkapi kartu grafis nVidia GeForce seri terbaru, serta 
konsumsi daya yang lebih hemat energi. 

Mac Mini didesain dari bahan aluminium yang keren, removable 
di bagian panel bawah untuk memudahkan akses ke memori, dan 
hemat-ruang built-in power supply. Produk ini ditawarkan dalam dua 
spesifikasi. Perbedaannya pada kecepatan prosesor yang ditawarkan, 
kapasitas hard disk, memori, disk drive, serta sistem operasi. Pilihan 
pertama, Apple Mac Mini dilengkapi dengan prosesor berkecepatan 
2,4GHz Intel Core 2 Duo, memori 2GB, hard disk 320GB, 8x double-layer SuperDrive, serta OS Mac X Snow Leopard. 
Sedangkan pilihan kedua, Apple Mac Mini diberkali dengan prosesor 2,66GHz Intel Core 2 Duo, memori 4GB, hard disk 
Dual 500GB (7200rpm), serta OS Mac X Server Snow Leopard. Apple Mac Mini akan dibandrol dengan harga senilai 
US $ 699 untuk spesifikasi pilihan pertama dan US $ 999 untuk pilihan yang kedua. Apple terkenal akan perangkat 
keras ciptaannya, seperti iMac, Macbook, perangkat pemutar audio iPod, dan telepon genggam iPhone. Beberapa 
perangkat lunak ciptaanya pun mampu bersaing di bidang kreatif seperti penyunting video Final Cut Pro, penyunting 
suara Logic Pro dan pemutar audio iTunes yang sekaligus berfungsi sebagai toko audio online. 
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VOLKSWAGEN TOUAREG 2011 

Tampilkan Aerodinamika Lebih Sempurna 

Volkswagen biasa disingkat VW, 
pabrikan otomotif berbasis di Wolfsburg, 
Lower Saxony, Jerman belum lama 
ini memperkenalkan Touareg 2011. 
Volkswagen mengklaim Touareg 2011 
sebagai mobil buatan Volkswagen yang 
paling inovatif yang pernah dibuat. 

Fitur Touareg banyak modifikasi untuk 
meningkatkan efisiensi bahan bakar dan 
mengurangi emisi. 

Touareg 2011 ini menggunakan platform 
Porsche Cayenne. SUV ini mengusung 
mesin TDI diesel berkapasitas 3,0 
liter bertenaga 240 dk, dan mesin 
supercharged V6 berkapasitas 3,0 liter dan 
berkemampuan 290 dk. Volkswagen dalam 
situsnya http://www.volkswagen.com/ 
mengklaim menciptakan Touareg 2011 
untuk mendapatkan penyempurnaan di segi aerodinamika dengan memperkecil bagian moncong dan memangkas 
ketinggiannya. Mobil ini juga didesain secara apik, memiliki interior yang lebih fungsional, jok yang lebih nyaman dari 
sebelumnya, dan ruang kaki jok belakang yang lebih lapang, dan dasbor dirancang lebih mewah. Touareg didesain 
bisa lebih sejajar dengan kedua SUV mewah dalam hal on-road dibanding kemampuan off-road-nya. Mobil ini diklaim 
208 kilogram lebih ringan dibanding generasi sebelumnya, Touareg 2011 berhasil menyajikan kekakuan torsional bodi 
5% lebih baik. 


CANON LEGRIA HF R16 

Camcorder High Definition 

Canon High Definition Camcorder Legria HF R16 adalah camcorder 
ideal untuk mengabadikan momen indah bersama keluarga. 

Camcoder ini memiliki internal flash memori sebesar 8 GB mampu 
menampung rekaman hingga 3 jam. Ada tiga pilihan warna Legria 
HF R16 nda punya tiga pilihan warna yakni, hitam, silver, dan merah. 
LEGRIA camcorder HF R16 dilengkapi Full HD CMOS sensor 2,39 
megapiksel, prosesor DIGIC DV III dan lensa Canon HD 20x optical 
zoom yang mampu merekam object yang jauh sampai close-up untuk 
memberikan kesan yang dramatis dalam format full HD fokus dan 
tajam berkat adanya fitur Instant AF. 

Teknologi lain yang diaplikasikan camcorder LEGRIA HFR series, 
termasuk HF R16 dan HF R18 adalah Electronic Image Stabilization 
dengan Dynamic Mode, yang menggunakan sistem deteksi vektor untuk memastikan hasil rekaman tetap fokus 
dan stabil meski saat ada ganguan guncangan dari luar seperti saat sedang berjalan naik atau turun tangga. Selain 
memiliki teknologi yang menjamin kualitas gambar yang tinggi, produk ini juga dirancang agar pengoperasiannya 
mudah digunakan. Dengan layar LCD 2.7 inchi Anda dapat dengan mudah melihat hasil gambar, dilengkapi joystick 
sebagai alat navigasi untuk mengakses function dan menu. Canon LEGRIA HF R16 dibandrol dengan harga sekitar Rp. 
8 juta. (SB Nurcahyo) 
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ieAat bapa* 



BURGER 

DAN POLA MAKAN MODEREN 


Gaya hidup modem hadang identib 
dengan gaya hidup Barat. Maha tab 
heran bila banyab jenis mabanan dari 
negara-negara Barat yang masub be 
Indonesia dan menjadi gaya hidup baru. 
Termasub mabanan jenis burger. Padahal 
mabanan dengan bahan utama daging 
ini ditengarai sebagai penyebab sejumlah 
penyabit ‘mematikan 1 seperti hipertensi, 
obesitas, dan banber. 

A walnya burger dibuat dari daging babi sehingga 
dinamakan hamburger. Namun kini burger telah 
diproduksi dengan menggunakan daging lainnya, seperti 
daging sapi (beef burger) ataupun daging ayam (chicken 
burger). Bahkan para kreator makanan telah mampu 
menghasilkan burger dari bahan nabati, seperti tempe, 
sayuran, ataupun bahan kacang-kacangan lainnya. 

Dalam proses pembuatan burger umumnya 
daging digiling atau dicacah dalam suhu rendah atau 
setelah sebelumnya dilakukan pendinginan. Setelah itu 
ditambahkan sejumlah bahan tambahan seperti lemak, 
bahan-bahan bumbu, bahan pengawet, dan bahan 
pengisi. Setelah tercampur lantas daging bersama bahan 
lainnya dipanaskan dalam proses pemasakan. 

Penggunaan bahan-bahan tambahan pada burger 
kebanyakan dilakukan agar burger bisa tahan lebih 
lama, memiliki tekstur dan penampilan yang menarik, 
serta cita rasa yang enak. Namun sejumlah bahan 
tambahan tampaknya perlu diwaspadai. Diantaranya 
penggunaan garam dan nitrit untuk pengawet daging 
karena dikhawatirkan dapat menyebabkan kanker dan 
hipertensi. 

Kandungan bahan-bahan tambahan dalam burger 
juga sebaiknya diperhatikan dengan teliti. Menurut 
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laporan Departemen Agriculture Amerika Serikat, 
kandungan bahan-bahan kimiawi dalam burger terdiri 
dari lemak total mencapai 17 persen, lemak jenuh 8 
persen, niasin 4,6 mg, kalsium 9 mg, protein 21 persen, 
serta sejumlah vitamin. 

Untuk meningkatkan kesehatan masyarakat 
Indonesia, tampaknya perlu dilakukan diversifikasi 
bahan-bahan utama dalam pembuatan burger. 
Pemanfaatan bahan-bahan nabati, seperti tempe, 
sayuran, ataupun kacang-kacangan perlu lebih 
digalakkan. Baik dibuat burger ataupun makanan 
modern lainnya. Paling tidak, agar tidak dibilang 
kuno namun tetap memiliki kesehatan yang prima, 
tentunya makanan yang Anda makan ditentukan oleh 
bahan utamanya yang juga sehat. Diversifikasi ini 
setidaknya juga dapat memberikan peluang usaha bagi 
diproduksinya makanan-makanan modern namun 
dengan kandungan gizi yang tinggi dan menyehatkan, 
(yusuf ck) 
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INFO BERLANGGANAN MAJALAH PENGUSAHA 
MUSLIM HUBUNGI: 

Sirkulasi: 0274-8378008 

Berlangganan 6 bulan = Rp. 150.000,- 
Berlangganan 12 bulan = Rp. 300.000,- 
(Bebas ongkos kirim) 


AGEN MAJALAH PENGUSAHA MUSLIM 

Balikpapan: Kios Herbal Basmalah(0542 7045 028), Al-Wahida Herbal Center(0542 758 1313,0812 5389 9666), Bandung: Azzy 
Agency(0815 6253 053,022 200 5632), Faizal Anwar(022 5406 353,0819 1053 4496), Aria Rangga (022 2514 639,0856 5911 2388), 
Banjarmasin: Kios Mawaddah(0511 725 7255, 0878 1534 5567), Banyumas: Purbalingga Agen(0816 900 212), Batam: Abu 
Abdirrahman/ Radio Hang FM(0778 7816106), Bekasi: Ramadhan AGC(02170211350),JUHDl(021 68814824,0852 8582 0010), 
Bogor: Tk. Buku dan Herbal Bogor Islamy(0251217 5060,0818 176 848), TB. Syifa Agency (081380614005), Irwinjuliandi(0251 
8394 416, 0812 1070 817), Bontang: CV. Multi Agro Nusantara(0548 3032 554, 0811 553 383), Cepu: SNComputer(029 642 
3945, 029 6510 9344), Cilegon: Achmad Bahauddin(0254 395 502,0852 1618 4303), Rahmat Cell(0254 9253906,0812 8498 04l), 
Cirebon: Toko Reefanne(0231 339 5139), CV. Sonindo Gemilang(0231 8512020, 08112410569), Depok: Ari Kurniawan(0811 
811 6272), Untung Winarno(021 7794 222, 0838 800 1323), Gorontalo: Abu Najihah(0852 9841 1014), Gresik: Hijaz-Abatez” 
Bookstore(031-70833677), Jakarta Pusat: wstic-iiftihar (021 3926714, 08176677510), Jakarta Timur: Husni(021 8660 2671, 
0812 8843 4830), Salma Agency(021 7079 5643), Jakarta Selatan: Syafingi Azhari(021 7239 904, 0856 9121 6141), Jambi: 
Gemilang Agency(0741 64591,085266248497), Karanganyar: Nur Sidiq(0852 9325 2533), Karawang: Ridho Agency(0852 1698 
4508), Az Zahra Agc(0813 9877 8766), Kupang: Emi Khilafah(0852 53060635), Lasem: Hadziq Shalih(0813 9013 9765), Lombok 
Timur: Abu Hurairah(0819 9773 8399), Magelang: TB. Budi Mulya(0293 587 970, 0856 266 4389), Majalengka: Rossenda(023 
366 1988, 0852 9577 7738), Makassar: Drh. lisan Arvan Nurgas(0411 481 1784, 0811 444 842), Darul Ilmi Agency(0411 2850 
563, 0852 5543 8550) Medan: Muh. Nashir(0815 3317 0746), Merauke: Arman(0852 3006 2107), Palembang: Jepy(0711 4247 
434,0852 7374 6333), Pekanbaru: Toko Ghaida(0812 7618 602), Ponorogo: Ammar (0352 486116,081234180023), Pontianak: 
Sehat S(0813 4517 5492), Purbalingga: Afiati Agency Purbalingga(0281 578 2706, 0857 2627 0607), Purwakarta: An Najah 
AGC(0812 976 4361), Purwokerto: SHS Agency(0281 622 485, 0813 2706 1999), Salatiga: Ahmad Zainuddin(0812 2922 962, 
0856 41119490), Samarinda: Wachyu Hadidtia(0541-272093,0856 4658 9491), Semarang: Zufar AGC(0881295 9644,0813 2539 
3411), Serang: Bambang Setiaji(0254 7042 650,0254 911 3761), Solo: Aziz AGC(0818 0457 2692), Multi Media Servitama(0271 
726 003, 0888 296 7080, 08562993571), Sragen: Iwan Setiawan(0271 2170992), Sukabumi: Kios Al-Fath(0266 6542 837, 08131 
742 3791), Sukoharjo: Muh. Juwari(0271 5863 149), Toko Buku Barokah(0881 2968 219), Sriyono (0271 621507), Sumbawa 
Barat: Amiruddin(0817 575 9591), Sumedang: Toko Wendys (085222055156), Surabaya: Maktabar Abu Faiz(0857 3145 6594, 
031 9150 7193), Alina Agency(031 7021 2380, 0813 2945 3799), Pustaka Sahabat (031 5030 289, 0813 5792 0572), Tangerang: 
Bilhaq Publishing(0217044 9090,08161166 005), lkhlas_syifa(0856 9756 5852), Tanjung Redeb: Berau Makmur(0554 202 7650, 
0812 581 4172), Tasikmalaya: Abu Salman(0811 565 910), Ibnu Agency(0265 2353273,081 5621 0831), Yogyakarta: Zukhruf 
Media (0274 6534093, 6671863, 085743766444),, Sarana Hidayah(0274521637), Geo Business Center(0274 301 7186, 0856 2875 
412), Aboe Salman (081328113085) 
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PT INKOTARU 

Menjalankan Usaha dengan Prinsip Syari’ah 



Agama Islam memiliki pandangan 
positif terhadap kegiatan ekonomi dan 
perdagangan. Islam bahkan memuliakan 
aktivitas perdagangan ini di tengah 
kegiatan umat manusia mencari rezeki. Posisi 
pebisnis dalam Islam pada dasarnya adalah 
profesi yang terpuji dan mendapat posisi 
yang tinggi sepanjang pelaku bisnisnya 
mengikuti koridor syari’ah. 

S ebagai salah satu perusahaan jasa konsultan bisnis 
dan manajemen ternama di tanah air, PT INKOTARU 
senantiasa menjalankan usahanya dengan prinsip syariah. 
Prinsip tersebut sesuai dengan visi perusahaan yakni 
menjadi salah satu perusahaan yang pelaksanaan kegiatan 
dan usahanya tegak di atas prinsip ekonomi syari'ah. 
Perusahaan ini dijalankan dengan misi melakukan 
berbagai kegiatan dan usaha, berdasarkan ketentuan Al- 
Qur'an dan As Sunnah, menuju pengejewantahan sistem 
ekonomi syari'ah, demi meraih rahmat dan ridho Allah 
Subhanahu wa Ta'ala. “Kami siap bekerjasama dengan 
berbagai pihak untuk menjalankan usaha ini dengan 
sistem bagi hasil dan managemen terbuka dalam hal profit 


sharing sampai dengan 60:40 terhadap laba. Anda tak 
perlu takut bekerjasama, karena kami menggunakan 
kaidah syari’ah Islam dan memiliki motto, karena 
Allah Subhanahu wa Ta'ala telah menghalalkan jual 
beli dan mengharamkan riba,” kata Agus Irawan 
Setyono, Direktur Utama PT. INKOTARU sekaligus 
pemilik perusahaan. 

Perusahaan ini beralamat dijalan Tengah 
Nomor 10 B, RT 03, RW 05, Kelurahan Cimuning, 
Kecamatan Mustikajaya, Kodya Bekasi, Jawa Barat. 

PT. INKOTARU merupakan perusahaan yang telah 
memiliki badan hukum, dengan Nomor AHU -46638- 
AH.01.01, tanggal 29 September 2009, yang disyahkan 
melalui akta notaris Nomor 1, tanggal 22 Agustus 
2009, oleh Notaris Yatin Rufiatina, SH. Perusahaan ini 
memiliki Nomor SIUP : 510 / 319 / BPPT / PB / XI / 
2009, bernomor TDP: 102617407345 S/d 03 Nopember 
2014 dan Nomor Wajib P ajak: 21.131.430.7-432.000. 

PT. INKOTARU melakukan pekerjaan 
(kegiatan), pertama, memfasilitasi kebutuhan 
informasi tanah luas di sekitar wilayah Mustikajaya, 
Setu, Babelan,ketiganya di wilayah Bekasi, serta 
beberapa tanah di wilayah Subang, Jawa Barat untuk 
total luas sampai dengan 10 ha. Kedua, memfasilitasi 
pembelian kolektif oleh 15 hingga 20 orang berupa 
tanah untuk pembangunan rumah di sekitar wilayah 
Mustikajaya dan Setu, Bekasi, dengan luas seluruhnya 
antara 3 ha hingga 5 ha. 

“Kegiatan ketiga yang kami lakukan adalah 
mempersiapkan pondasi kepemilikan rumah 
berbasis sistim syarf ah. Caranya kami mengajak 
konsumen membeli tanah kavling yang telah kami 
siapkan, kemudian mereka dapat membeli program 
pembangunan rumah pada tahun kedua, dengan 
asumsi harga tanah antara Rp 2, 3 juta hingga Rp. 2,7 
juta per meter persegi. Jadi secara total harga tanah 
dan rumah, Rp 77.440.000,- dan diangsur selama enam 
tahun,” kata Agus dengan nada optimis. 

Jika Anda berminat bekerjasama dengan 
PT. INKOTARU dapat mengunjungi website, http:// 
www.permatasakinah.com , dan mengirim email ke 
inkotaru.team@gmail.com atau inkotaru.team@yahoo. 
com. Kami menunggu kerjasama dan kunjungan Anda. 
(SB Nurcahyo/adv). 
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Tanah Kavling Siap Baniun 

Permata Sakinah Setu Bekasi 


Mempersiapkan Pondasi Kepemilikan Rumah Berbasis Sistim Syariah 


Hanya dengan: 

Administrasi =Rp. 700.000 

Setoran awal = Rp 3.000.000 (Bisa Diangsur S/d 3 K1 

Setoran Bulanan = Rp 434.286 x 42 Bulan 


Harga sudah 
mempertimbangkan 
Pengejewantahan site plan . 
2, Usaha membebaskan diri 
dari praktek sistem keuangan Ribawi Insyaa 

Allah 


Anda telah mempersiapkan pondasi 
kepemilikan rumah dertype 36/72 


Special discount harga s/d Rp.4. 000,000 
untuk pembelian cash 2 unit kavling 
sebelum tanggal 30 Juni 2010 


Dan Han»a Pangan : Rp 77440.000 

Anda telah mempunyai rumah 

bertype 221 72 dengan material inti Tambun Bekasi 

rangka atap baja ringan Insyaa Allooh. 

Hanya 1,3 km Dari Jalan Raya Setu Crleungsi 
( Alhamdultlllaah 90 % jalan sudah di aspal / Cor ) 

Lok»i : D»a Tnmniunri Setu Bekasi Dukuh Bima 

Mutiara gading 
Bumyagara 


Cibitung 
Kampung Utan 


Kawasan Industri 
■ Mm21Q0 & BFIE 




Fasilitas kemudahan: 



Mutiara Gading 
Graha Asri & Puri Asri 



Dukuh Zamrud 


Mustika Media 

Grand A 
Residence ® 


Bekasi Rimur 
Regency 


^^Grand 

Residence 


Pasar Setu 


Mustika Gandaria 



■D 



Cile ungsi 
Rodja 756 
Cibubur 



harga tanah standar ( size 6 X 12 / 72 m2 ) 

harga Penjualan kavling standar ( stee 6 K 12 / 72 m2) 

Biaya administrasi pembelian 

setoran awal atau uang muka 

Jumlah administrasi pembelian + setoran awal 


295.000 per m«ter2 
21,240,000per kavling 
700,000 per kavling 
3,000.000 per kavling 
3,700,000 Per kavling 


Besarnya Angsuran ke 2 dst ( selama 42 bulan J 434,200 

harga tanah lebih / hook 345,000 

konpensasi nilai strategis di pinggir jalan utama kavling S taman 2.500,000 
Estimasi biaya pembuatanAJB & Setifikat 3,000,000 

Pajak pembelian - 5 % 


per bulan 
per meter2 
per kavling 
per kavling 


Uang Muka dapat di angsur berdasarkan kesepakatan. 
Bersamaan dengan berjalannya Angsuran Bulanan 
Pembayaran kelebihan tanah / hook dan konpensasi 
nilai strategis di angsur setiap 6 bulan sekali 

2. Pembuatan akte jual beli dan sertifikat pada awal 
Tahun kedua insyaa Allah, 

3. Sedang di persiapkan program pembangunan rumah 
sesuai dengan kebutuhan dengan asumsi biaya 
pembangunan sebesar Rp 2300.000 s/d 2700,000 
per meter 2 dengan material inti rangka atap 

baja ringan Insyaa Allah, 

4. Tersedia discount harga untuk pembelian cash. 



BAWA BROSUR INI TATKALA ANDA 
SURVEY& MELAKUKAN TRANSAKSI 
PEMBELIAN 

HARGA BERLAKU S/D 30 JUNI 2010 


Informasi penting : Sedang Dalam Perencanaan : 

Permata Sakinah Setu 2 Bekasi, Dan 
Permata Sakinah Serang Cikarang InsyaaAllooh 


Peminat Serius dan Bertanggung Jawab : Mohon Menghubungi 
Kami Di 0852-161-96-100 ( Ibu diah ) 021-9526-0846 ( Eko Puji ) 
Atau 0817 0919-022 ( Abu Maa' ilah Dhiyaa' Irawan ) 

Email ; Inkotaru. team@gmail.com 
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Oleh Ipan Pranashakti, KIP 


STRATEGI SEO OFF PAGES 
DAN ON PAGES 

UNTUK OPTIMAL DI SEARCH ENGINE 


Banyak web bisnis yang 
mengedepankan aspek glamor, animasi 
dan minim dalam teks. Itu merupakan 
hal yang wajar, namun jika untuk 
kepentingan SEO jelas kontra-produktif. 
Nah dari sanalah banyak muncul 
konsultan SEO untuk mengkondisikan 
agar web tidak saja menjadi properti 
Online menarik namun juga bersifat 
strategic tool dalam marketing 
perusahaan. Lalu bisakah tanpa 
konsultan SEO web bisnis menjadi lebih 
efektif untuk mendongkrak penjualan 
dan transaksi bisnis ? Jawabnya 
bisa, karena sebenarnya salah satu 
kelebihan SEO adalah bisa dilakukan 
secara mandiri dan tidak memerlukan 
pemahaman program yang tinggi. 

D alam mengoptimallkan web untuk mendukung sukses 
bisnis, perlu dipahami perlunya mengkolaborasikan 
antara SEO on page dan SEO ojf page. SEO on page adalah 
adalah strategi SEO yang diarahkan untuk mengoptimasi 
stuktur web, atau istilahnya faktor-faktor di dalam 
web. Sedangkan SEO ojf page adalah strategi SEO yang 
diarahkan untuk mengoptimasi dari luar web. 

SEO ON PAGE 

SEO on Page antara lain mengoptimalkan stuktur 
dalam web itu sendiri, sehingga penggunaan CMS yang 
bersifat open source seperti Joomla, Worpress, atau Drupal 
makin marak karena selain memiliki stuktur web yang 
baik juga mudah untuk diinstal dan pengembangan 
untuk SEO sudah tersedia. Selain itu CMS tersebut 
memiliki dukungan ekstensi, forum dan template yang 
baik. Dukungan dalam bentuk pengembangan misal 
adanya pihak ketiga yang mengembangkan modul, 
komponen, plug in yang saat ini jumlahnya terus 
berkembang, termasuk munculnya plug in, komponen 
untuk sukses di SEO yang dapat digunakan secara mudah. 
Jika marak pengunaan CMS yang lebih mengarah 
kepada web dinamis, lalu bagaimana posisi web yang 
dibuat dengan html secara manual dari pengembangan 
editor web Microsoft Frontpage, Macromedia atau 
Dreamweaver? Secara prinsip, web dengan html manual 
tetap kompetitif dalam langkah-langkah SEO, karena 



selain stuktur yang lebih statis, juga karena kecepatan. 
Namun web yang dibuat dengan html secara manual 
harus memenuhi kaidah -kaidah dalam penulisan 
scriptnya karena search engine dapat juga menangkap 
ketidaksempurnaan script, sehingga ini termasuk salah 
satu nilai strategis untuk web statis. Untuk pengecekan 
ini bisa menggunakan HTML Validator seperti di www. 
validator.w3.org/ atau di http://htmlhelp.com/toob/ 
validator/. Begitu juga jika menggunaan CSS perlu di cek 
di http://jigsaw.w3.org/ css-validator/ 

Adapun langkah-langkah SEO secara umum sebagai 
berikut: 

Pertama, Riset Keyword, , adalah langkah awal 
yang dilakukan untuk mengoptimasi sebuah web. 

Riset keyword memiliki tujuan untuk menangkap trend 
pencarian di search engine yang dapat dimanfaatkan 
untuk kepentingan web . Bagaimana relevansinya? 
Perhatikan perilaku pengguna internet terutama 
pengguna yang menggunakan Google, Yahoo, Bing 
untuk memburu informasi, tentu mereka mengetikkan 
sesuatu di search engine , itu adalah keyword. Nah 
perilaku pengguna search engine dengan menuliskan 
keyword itulah yang menjadi bahan untuk mengaitkan 
dengan stuktur web. Misal ada pengguna internet 
yang bermaksud membeli jilbab secara online maka 
ada beberapa kemungkinan yang diketikkan di search 
engine misal keyword ; jilbab, kerudung, busana muslim, 
baju muslim, gaun muslimah. Barang yang sama bisa di 
cari dengan keyword yang berbeda, semua tergantung 
perilaku konsumen, ini yang harus kita tangkap. Jika 2 
atau 3 keyword digabung menjadi satu kaitan istilah maka 
disebut keyphrase , dari sekian alat bantu keyword riset 
yang gratis dan berbayar saat ini, yang cukup populer 
adalah Alat Kunci dari Google Adwords bisa diakses di 
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https://adwords.google.co.id/select/KeywordToolExtemal 
Kedua, penempatan title untuk web merupakan 
langkah kedua yang dilakukan setelah riset keyword. 
Seperti anatomi pada manusia, bahwa yang membedakan 
satu dengan yang lain adalah bagian tubuh di wajah 
dan kepala, begitu juga dengan website. Header di 
web sebaiknya juga mempunyai ciri khas yang mudah 
dibedakan dan mudah dikenali. Salah satu yang sangat 
vital adalah title di bagian paling atas sebuah web. 

Selama ini masih banyak kesalahan title yang diisi 
dengan karakter yang tidak jelas, seperti misalnya 
diisi dengan “www.ipanbisnis.com” atau diisi dengan 
“Selamat datang di web pribadi”, dari keduanya jelas 
title tidak menunjukkan relevansi dengan konten. Untuk 
pengisian yang baik, perhatikan anak panah merah di 
Gambar 1: 


Bisnis Indonesia - Artikel Bisnis Online- Cara Bisnis sampingan - Mozil 


jdP Bisnis lm 

t 1 


lampilan Riwayat Bookmark Alat Bantuan 


C? X L3 http://ipanbisnis.com/ 


f = MEDIA SUKSES BISN1 

Edisi Khusus Online. Jawa & Luar Jawa Rp. 0. Dilarang Mencopy a 


Gambar 01. Title dalam sebuah web 


Ketiga, mengisi meta description dan meta keyword 
adalah langkah ketiga yang memang tidak semua orang 
akan mampu mengisinya. Namun jika menggunakan CMS 
Wordpress, Joomla, atau Drupal sudah ada menu untuk 
mengisinya. Meta description adalah gambaran dari web, 
diisi dengan singkat sekitar 150 karakter saja, termasuk 
spasi. Meta keyword diisi dari hasil riset keyword di atas, 
diisi cukup sekitar 10 keyword saja. Jangan terlalu 
banyak, apalagi sampai puluhan. Khusus untuk Google, 
meta description dan meta keyword bukan prioritas 
utama, karena lebih mementingkan ke konten, namun 
untuk search engine selain Google, itu masih menjadi 
prioritas. 

Keempat, keyword density yaitu kepadatan keyword 
yang tersebar di konten. Tidak ada rumusan yang pasti 
terhadap kepadatan keyword di konten tetapi jika diambil 
jalan tengah maka sekitar 7 % - 9 %. Artinya ketika ada 
banyak susunan kata-kata di konten maka pilihlah kata 
yang mengandung keyword setidaknya 7 % dari total 
jumlah kata, tidak perlu dihitung manual, karena ada 
alat gratis di web yang bisa mengeceknya dalam waktu 
singkat, yaitu di http://www.keyworddensity.com/ 

Kelima, Alt Tag untuk gambar, ini penting dikuasai 
karena masih banyak sekali dalam web bisnis dan toko 
online tidak mengisi Alt Tag di gambar. Bahkan banyak 
web yang menamai file gambar masih dengan karakter 
yang tidak jelas, seperti : img0004.jpg. Sebaiknya selain 
Alt tag diisi, nama file juga menunjukkan relevansi misal 
: busana-muslim-jilbab.jpg. Untuk melihat secara nyata 
Alt tag dalam scriptnya perhatikan Gambar 02. 


•<img grc=" irtiages/bg-desain-web-indonesia. jpg " alt="Desain Web Indonesia" 

Keenam, pentingnya Hl, H2, H3 yang tersusun 
dalam CSS sebuah web. Hl, H2 dn H3 adalah singkatan 
dari Heading 1, Heading 2 dan Heading 3. Bagi yang 
awam dalam kode html mungkin akan merasa enggan 
menggunakannya, namun hal ini bisa dimintakan 
pertimbangan dari pihak lain. Kalimat atau kata 
yang diapit dengan Hl dianggap lebih penting secara 
substantif daripada H2, sehingga biasanya Hl digunakan 
untuk mengapit keyword yang berada di halaman sebuah 
web. Tipsnya, sebaiknya cukup satu saja setiap halaman 
web yang diapit Hl, yang lain didistribusikan ke H2 atau 
H3 sesuai dengan tingkat kepentingan di web. 

SEO OFF PAGE 

SE0 Offpage adalah strategi SEO yang diarahkan 
untuk mengoptimasi dari luar web. Mungkin banyak 
yang merasa heran bahwa ada faktor-faktor di luar 
web yang bisa membantu untuk unggul di search engine, 
benarkah? Jawabnya sudah pasti benar sekali, bahkan 
SEO offpage mempengaruhi fluktuasi di halaman temuan 
Google. 

Dari sekian langkah-langkah untuk SEO offpage 
yang ada, langkah yang paling baik adalah Link Building 
, yaitu menyusun strategi untuk mendapatkan link 
dari web lain, terutama web yang cukup berpangaruh 
di Google. Pertama, dengan mensubmit ke Social 
Bookmarking seperti www.digg.com , www.mixx.com , www. 
stumhleupon.com dan masih banyak lainnya. Kedua, 
menggunakan web iklan. Namun harus diperhatikan, 
tidak semua web iklan adalah baik dan efektif, karena 
bisa saja web iklan tersebut jarang dikunjungi bahkan 
tidak ada pengunjung manusianya selain bot-nya search 
engine. 

Ketiga, mendapatkan link dari web relasi, saudara 
atau institusi. Yang perlu diperhatikan adalah apakah 
link dari semua relasi tersebut berasal dari web dengan 
tema yang sama. Ini menyangkut relevansi. Tentu web 
yang berisi konten kesehatan mendapatkan link dari 
web lain yang bertema sama, akan memiliki relevansi 
yang tinggi terutama untuk menjaga keyword yang 
berada di konten keduanya. Keempat, menggunakan 
media sosial. Namun harus diperhatikan bahwa 
mendapatkan link dari media sosial yang ber -password 
belum tentu menghasilkan dalam upaya link bulding 
kecuali hanya meningkatkan kunjungan web. (Untuk 
seri 3 disambung edisi depan tentang Strategi Link 
Building) 
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KORWIL KPMI BOGOR 


Alhamdulillah acara SARASEHAN 
PENGUSAHA MUSLIM BOGOR sekaligus 
pembentukan Korwil KPMI Bogor 
berjalan dengan lancar pada hari Sabtu 
12 Juni 2010. Sesuai rencana, hadirin 
mulai berdatangan jam 08.00 pagi 
di Gedung Pusat Pelatihan Pesantren 
Pertanian Darul Fallah, Ciampea, Bogor. 
Sambil menunggu acara dimulai, para 
hadirin bertaaruf sambil minum bopi dan 
hidangan ringan yang tersedia. Acara 
di Bogor sudah menerapkan pemisahan 
tempat ikhwan dan akhwat, yang di 
pisahkan dengan hijab. 

T epat Jam 9.00 dimulai materi tentang Iklim dan 
Perizinan Usaha di Bogor, disampaikan oleh 
Trian Turangga ST, MM. (staf Dinas Koperasi, UKM, 
Perindustrian dan Perdagangan Kabupaten Bogor), diluar 
dugaan para hadirin sangat antusias hingga diskusi 
molor hingga jam 11 lewat. Hadirin jadi tahu bahwa 
biaya perizinan ternyata murah, bahkan ada yang Rp 0.- 
untuk usaha mikro. 

Acara dilanjutkan ta'aruf resmi antar hadirin 
satu persatu. Ternyata yang hadir tidak hanya berasal 
dari Bogor, juga ada yang datang dari Jakarta, Depok, 
Cengkareng, Rangkasbitung, Bekasi dan Subang. Bidang 
usaha dari yang hadir cukup bervariasi, mulai dari 
agribisnis (maklum orang Bogor), sayuran, peternakan 
sapi, perikanan, pembenihan lele, kelapa, sari kurma, 
kuliner, mesin industri, Tibbun Nabawi, optik, apotik, 
konsultan IT, komputer, bimbel, kursus, pulsa, busana, 

buku Islam, hingga properti. Subhanallah. 

Tentu hadirin sepakat, bintang acara saat itu adalah 
Bapak H. Parman. Dengan usia yang sudah mencapai 64 
tahun, tetap bersemangat menularkan kewirausahaan 
kepada hadirin lainnya. Beliau mantan pengusaha 
sekuritas/ pedagang saham (tapi sudah beliau tinggalkan 
karena menurut beliau mirip dengan judi) sekarang 
beternak sapi (terima kasih Pak Haji atas dorongan 
semangatnya). 

Setelah shallat Dzuhur dan makan siang, 
dilangsungkan pemilihan Pengurus Korwil Bogor. 
Alhamdulillah berlangsung lancar, dengan memilih 
dahulu 5 orang yang mewakili hadirin. Hanya butuh 
waktu 10 menit para perwakilan tersebut berembug di 
ruangan lain, memilih Pak Redy H. Gunawan (inisiatior 
acara/ pengusaha properti) sebagai Ketua Korwil KPMI 
Bogor. Dibantu Pak Edi Sugiyanto (pengusaha pertanian 
hydroponik dan apotik) sebagai sekretaris, Pak Imam 
Sumarmo (eksportir wax/ malam) sebagai bendahara 
dan Pak Ardiansah (pengusaha mesin industri) sebagi 
koordinator bidang program...(mohon maaf koreksi 
kalau ada yg keliru). Selamat kepada para pengurus yang 



terpilih, kita tunggu programnya yang bermanfaat bagi 
pengusaha Muslim, khususnya di Bogor dan sekitarnya. 

Tepat jam 14.00 acara dilanjutkan tour keliling unit- 
unit usaha di Darul Fallah. Dimulai dengan meninjau 
Lab Tissue Culture (pembibitan tanaman dengan 
teknik kultur jaringan). Alhamdulillah Pak Haji Parman 
memesan 5.000 bibit Tanaman Bunga Kenanga. Sekedar 
info, untuk produksi bibit pisang dengan teknik kultur 
jaringan, Darul Fallah saat ini adalah yang terbesar di 
Indonesia, memproduksi 200 - 250 ribu bibit pisang per 
tahun. Bibit lain yang diproduksi rutin adalah Nilam, Jati, 
Bunga Krisan dan Kentang. Bibit lain diproduksi sesuai 
dengan pesanan. 

Perjalanan dilanjutkan ke kawasan Peternakan 
Darul Fallah, terdiri dari Unit Sapi Perah, Kambing Perah, 
Sapi Potong, pakan ternak, pupuk organik dan berakhir 
di unit pengolahan susu. Para hadirin pulang membeli 
buah tangan berupa yoghurt yang diolah dari susu sapi 
dan susu kambing Darul Fallah. Acara di akhiri dengan 
shallat Ashar berjamaah di Masjid Ashsholihin, Darul 
Fallah. Peserta terakhir meninggalkan Darul Fallah pada 
jam 16.00. 

Tiada yang pantas untuk diucapkan selain rasa 
syukur telah dipertemukan Allah dengan saudara- 
saudara seiman dan setujuan dalam menjalankan 
kegiatan usaha dengan mengikuti ketentuan agama. 
Jayalah KPMI, semoga membawa manfaat bagi semua 
membernya. (Nursyamsu Mahyuddin) 


Rubrik ini diperuntukkan bagi pengurus KPMI di seluruh Indonesia 

dalam menyebarluaskan berbagai kegiatan dan informasinya. Bagi Pengurus KPMI 
di seluruh Indonesia yang ingin menyampaikan kabar atau informasinya dapat 
dikirimkan ke Redaksi Majalah pengusaha Muslim melalui email : redaksipm@yahoo. 
com atau ke redaksi@majalah.pengusahamuslim.com . 
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DARI RENCANA 
KPMI PUSAT HINGGA 
PEMBENTUKAN KORWIL 

Pada bulan Mei yang lalu. Dewan 
Pimpinan KPMI Pusat telah merencana¬ 
kan pembuatan baos KPMI sebagai awal 
identitas keanggotaan KPMI. 

D engan ini diumumkan untuk rekan-rekan Pengusaha 
Muslim, direncanakan dalam waktu dekat ini akan 
dibuat KAOS KPMI, yang secara integrasi akan melibatkan 
Yayasan, Pengurus, Majalah dan Korwil. 

1. Kaos KPMI dikhususkan bagi anggota yang sudah 
melakukan registrasi di http://pengusahamus lim.com/ 
registe ragar distribusi kaos dapat dimonitor termasuk 
penggunannya. 

2. Selain itu juga direncanakan adanya kartu anggota 
KPMI, hal ini akan ditangani oleh Sekretaris, Humas dan 
Korwil. 

3. Pengajuan kepemilikan kaos dikoordinir oleh Korwil 
masing-masing sehingga terjadi hubungan dan 
komunikasi yang lebih berkualitas di wilayah-wilayah. 
Mekanisme pengajuan, distribusi dan pembayaran akan 
diatur kemudian. 

4. Kaos yang bermotif ini akan dikonsultasikan ke ustadz 
di KPMI, dan saat ini dapat diinformasikan bahwa kaos 
tidak akan ada gambar makhluk bernyawa, sehingga 
kaos akan fokus kepada logo/simbol huruf KPMI dan 
web KPMI atau dapat ditentukan kemudian. 


5. Kaos ini memiliki konsekuensi dan komitmen untuk 
dipakai dalam kegiatan yang baik atau halal dan tidak 
untuk dipakai dalam kegiatan maksiat dan lainnya. 
Tentang informasi ini akan diatur kemudian. 

6. Kaos ini akan diluncurkan bersamaan finalisasi 
Pengurus KPMI dan beberapa dari Koordinator 
Wilayah, sehingga mohon segera bagi yang belum 
memiliki Koordinator Wilayah untuk bekerjasama 
dan membangun informasi di tingkat daerah agar 
dapat membentuk embrio Korwil. 

KPMI SURABAYA 

Sementara itu, pengusaha muslim yang tergabung 
dalam Komunitas Pengusaha Muslim (KPMI) juga 
telah menggelora di Surabaya. Arek-arek Suroboyo 
mengadakan pertemuan bertempat di Graha Pena Lt 
15 Ruang 1505 Kantor konsultan Pajak MUC Consulting 
Group. Acara ini dihadiri oleh 35 peserta dari berbagai 
kalangan profesi. Dari hasil pertemuan tersebut 
diperoleh kesimpulan, diantaranya: 

1. Membentuk koordinator KPMI Surabaya. Disebut 
koordinator karena masih bersifat sementara. 
Kepengurusan akan dibentuk setelah terbentuk 
sebuah komunitas dengan anggota yang benar- 
benar aktif dengan komitmen membangun 
komunitas pengusaha sebagai salah satu wadah bagi 
terbentuknya dan terberdayanya pengusaha muslim 
di Surabaya. 

2. Alamat surat untuk KPMI Surabaya: Graha Pena 1505 
Jl. A. Yani 88 Surabaya. Fax. 031 8283884 

3. Mengagendakan pertemuan rutin untuk membangun 
konsolidasi yang baik dan menyusun agenda yang 
mungkin bisa dieksplorasi. (Sigit Pamungkas) 
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TANGGAPAN ANGGOTA MILIS 
PENGUSAHA MUSLIM TERHADAP 
PROBLEM SAMPAH 


PENGANTAR REDAKSI 

Problematika sampah ternyatajuga mendapat tanggapan 
yang beragam dari anggota milis Pengusaha Muslim. Namun 
intinya , mereka mengajak kita semua sebagai pengusaha 
muslim untuk juga memanfaatkan barang bekas yang tak 
terpakai untuk bisa dijadikan bisnis yang menguntungkan. 
Berikut tanggapan anggota milis yang sempat direkam 
redaksi PM. 

MERUGI RP 800 MILUAR PERTAHUN 

Assalamualaikum warahmatullah wa barakatuh 

Pengelolaan sampah di Indonesia rata-rata 
masih menggunakan sistem sanitary landfill, padahal 
konsep seperti ini sudah sangat tertinggal. Kepedulian 
pemerintah untuk membuat sistem pengolah sampah 
yang lebih modern, masih jauh panggang dari api. 
Konsep ideal fasilitas sampah penduduk menurut ahli 
teknologi lingkungan UI Firdaus Ali, setiap 100.000 
penduduk seharusnya lahan yang tersedia untuk 
sampahnya 2 Ha. Tapi kenyataannya yang kita temui, 
hanya beberapa penampungan sampah yang ada. 

Diperkirakan kerugian penduduk Jakarta akibat 
pengelolaan sampah yang tidak tertata dengan benar 
sebesar 800 milliar pertahun. Seharusnya untuk ini 
pemerintah menggunakan sistem incenerator. Untuk 
saat ini saya belum pernah melihat sistem incenerator 
digunakan dalam pengolahan di kota-kota besar di 
Indonesia. 

Sedangkan gerakan 3R saat ini hanya suara saja, 
tindakan pemerintah mendukung program ini belum 
terlihat nyata. Masih slogan-slogan yang terpampang 
di pinggir jalan raya. Saya sendiri dalam hati sering 
bingung, banyak perusahaan memberikan slogan go 
green. Tapi konsep green seperti apa masihlah blur. 

Di satu sisi mereka berkata go green, tapi di sisi lain 
pembalakan hutan masih saja berjalan. 

Pada kenyataanya banyak juga yang berhasil dari 
bisnis sampah. Kisah tentang sukses dari limbah sampah 
bisa kita temukan, salah satunya Muhammad Baedowy 
yang mendirikan usaha pengolahan limbah plastik. Saya 
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yakin bisnis pengolahan sampah merupakan peluang 
tersendiri yang mungkin bisa menjadikan bahan 
pemikiran rekan-rekan semua. Mohon maaf apabila ada 
kesalahan dalam penulisan saya ini. 

Wassalamualaikum warahmatullah wa barakatuh 
Anies <aniessulystriarto@yahoo.com 

BISA MENGUNTUNGKAN 

Assalamualaikum warahmatullah wa barakatuh 
Sampah juga bisa menguntungkan dengan 
pengelolaan yang sedemikian rupa sampah organik 
bisa dijadikan kompos , banyak di kota kota penjual 

sampah kompos yang murah ukuran 20 kgan.Dengan 

melakukan seperti ini berarti kita ikut melestarikan 
alam ini, benar bukan? 

qc_mpc@interaneka.com, qc_mpc@interaneka.com 

LIPATAN PEDULI SAMPAH 

Assalamu'alaikum warohatullah wa barokatuh 
Kegiatan kecil yg insyaAllah bisa mengurangi 
volume sampah adalah dengan 'lipatan peduli sampah" 
seperti yg saya attached. (Tapi maaf tidak ditampilkan 
di sini - Red). Disamping mengurangi volume juga 
unt saudara kita yg kreatif mendaur ulang sampah 
plastik menjadi barang lebih berguna tetap mendapati 
barang dalam keadaan bersih. Gerakan ini saya 
hanya mencontoh dr negara maju yg sdh mengurangi 
volumenya sampai 30%. 
kisminani <kismi_ns@telkom. co.id 

PROJECT CLEAN DEVELOPMENT MECHANISM 

Assalamualaikum warahmatullah wa barakatuh 
Permasalahan sampah kota yang beraneka 
ragam atau sampah pasar yang selama ini menjadi 
masalah sebenarnya dapat dipecahkan bahkan di 
industri sekalipun seperti yang diungkapkan teman2 
sebelumnya. Namun, permasalahan hanya pada biaya 
investasi yang sangat besar dan goodwill dari pihak 
terkait terutama pembuat kebijakan. Yang membuat 
mahal adalah teknologi pemrosesan dalam skala besar. 







BENING HATI 


Di industri kelapa sawit, limbah berupa j anjang 
kosong dan efflluent saat ini bisa diolah menjadi kompos 
dan dapat diregister ke UNFCCC sebagai project CDM 
(Clean Development Mechanism) dimana reduksi emisi 
GHG (green house gas) yang dihasilkan pada proses 
komposting akan diberikan Certified Emission Reduction 
(CER) yang bisa diperjualbelikan (carbon trade). Begitu 
juga sampah perkotaan, reduksi GHG bisa dilakukan 
dengan cara dikomposkan atau methana yang ditangkap 
bisa digunakan untuk sumber bhan pembangkit 
listrik. Dari hasil reduksi GHG samapah perkotaan, jika 
diregister bisa mendapatkan CER dan merupakan sebuah 
keuntungan ekonomi bagi yang mendapatkannya. 

Namun, lagi2 tergantung pada investor dan 
goodwill dari yang berwenang untuk mengatasi 
persoalan ini karena sangat kompleks mengingat 
volume sampah yang dihasilkan setiap hari sangat besar 
dan nominal investasi yang tinggi. Dan memang saat ini 
bisnis di bidang sampah ini sangat visible (dalam skala 
kecil) seperti daur ulang, komposting dalam skala kecil, 
dll. Yang jelas "making waste into cash" sangat sangat 
menguntungkan sekali. Mohon maaf jika ada kesalahan.. 
Adhi - adhiyan <atep_38@yahoo.com 

KLASIFIKASI SAMPAH 

Assalamualaikum warahmatullah wa barakatuh 
Jika kita dapat membedakan sampah dalam 
klasifikasinya, maka akan banyak sekali manfaat dari 
sampah. Misal kertas yang didaur ulang dari sampai 
akan memiliki nilai kembali setelah diproduksi. Sedang 
sampah yang dapat terurai kembali merupakan humus 
atau senyawa organik yang dalam kurun waktu tertentu 
akan dapat bermanfaat dalam kehidupan manusia. 
Safinah Zayin <safinah@rocketmail.com 

SEDIKIT KOREKSI 

Assalamualaikum warahmatullah wa barakatuh 

Inti himbauannya sih bagus, tp ada sedikit koreksi, 
bagaimana saya mau bandingin satuan volume (untuk 
candi borobudur) dengan satuan berat untuk sampah? 
Adrian Isra 

150 LEBIH CANDI SAMPAH 

Assalamualaikum warahmatullah wa barakatuh 

Candi Borobudur itu besarnya 55 ribu meter kubik. 
Jadi dalam 2 hari, sampah Jakarta banyaknya sebesar 
Borobudur. Atau dalam setahun, sampah Jakarta bisa 
membangun 150 lebih Candi Sampah. Ini dikarenakan 
dalam sehari sampah yang dihasilkan Jakarta adalah 28 
ribu meter kubik. Semoga membantu. 

Anies <aniessulystriarto@yahoo.com 

MODALNYA GAK GEDE 

Assalamualaikum warahmatullah wa barakatuh 
Saya tertarik membacanya mas .bukan dari 
keuntungan materi tapi manfaat ya buat lingkungan 
boleh juga, dan lebih-lebih lagi modalnya gak gede. 
Mohon bimbinganya mas. 
ikhsanmulya@rocketmail.com 



Yang harus engkau ingat dalam benakmu, hartamu 
hanyalah titipan ilahi. Allah Ta'ala berfirman, 

"Berimanlah kamu kepada Allah dan Rasul-Nya dan 
nafkahkanlah sebagian dari hartamu yang Allah telah 
menjadikan kamu menguasainya. Maka orang-orang yang 
beriman di antara kamu dan menafkahkan (sebagian) dari 
hartanya memperoleh pahala yang besar." (Qs. Al Hadiid: 7) 

Faedah dari ayat di atas: 

1. Perintah untuk beriman pada Allah dan Rasul-Nya. 

2. Dorongan untuk berinfak. 

3. Pahala yang besar di balik, iman dan infak. 

4. Al Qurthubi rahimahullah menjelaskan, "Ayat ini 
merupakan dalil bahwa pada hakekatnya harta 
tersebut milik Allah. Hamba tidaklah memiliki 
apa-apa melainkan apa yang Allah ridhai. Siapa 
saja yang menginfakkan hartanya pada jalan Allah 
sebagaimana halnya seseorang yang mengeluarkan 
harta orang lain dengan seizinnya, maka ia akan 
mendapatkan pahala yang melimpah dan amat 
banyak." 

Al Qurtubhi sekali lagi mengatakan, "Hal ini 
menunjukkan bahwa harta kalian bukanlah milik 
kalian pada hakikatnya. Kalian hanyalah bertindak 
sebagai wakil atau pengganti dari pemilik harta tersebut 
yang sebenarnya. Oleh karena itu, manfaatkanlah 
kesempatan yang ada dengan sebaik-baiknya untuk 
memanfaatkan harta tersebut dijalan yang benar 
sebelum harta tersebut hilang dan berpindah pada 
orang-orang setelah kalian." 

Lantas Al Qurtubhi menutup penjelasan ayat 
tersebut, "Adapun orang-orang yang beriman 
dan beramal sholih di antara kalian, lalu mereka 
menginfakkan harta mereka dijalan Allah, bagi mereka 
balasan yang besar yaitu surga." (Tafsir Al Qurthubi, 
17/238) 

Intinya maksud Al Qurthubi, harta hanyalah 
titipan ilahi. Semua harta Allah izinkan untuk kita 
manfaatkan di jalan-Nya dalam hal kebaikan dan bukan 
dalam kejelekan. Jika harta ini pun Allah ambil, maka itu 
memang milik-Nya. Tidak boleh ada yang protes, tidak 
boleh ada yang mengeluh, tidak boleh ada yang merasa 
tidak suka karena manusia memang orang yang fakir 
yang tidak memiliki harta apa-apa pada hakikatnya. 

Renungkanlah hal ini wahai saudaraku!!! 

Penulis: Muhammad Abduh Tuasikal 
Dipublikasikan oleh: wAArw.pengusahamuslim.com 
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Solusi Hidup Sehat dengan 
Herbal non Kimia 
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KUNYIT PUTIH INSTAN SULTHON 


hasiat Kunyit Putih (curcuma Mangga ) kaya akan kandungan 
kimia Seperti Tanin, kurkumin, amilum, gula, minyak asiri, damar, 
saponin, flavonoid dan protein toksis yang dapat menghambat 
perkembangbiakan sel kanker Kunyit Putih jenis temu mangga 
ini rimpangnya mempunyai bau khas seperti mangga kweni, 

Tanaman ini banyak dimanfaatkan rimpangnya karena 
mempunyai khasiat Antipiretik( penurun panas ) Anti Toksik 
(penangkal racun) Laksatif (pencahar) dan Anti Oksidan, Kunyit 
Putih dari temu mangga diantaranya mengatasi penyakit kanker, 
sakit perut pada saat menstruasi, menyempitkan organ 
kewanitaan, mengurangi lemak perut, gatal-gatal (pruiritis), sesak 
nafas pada saluran nafas (bronkhitis ), demam, kembung masuk angin. 



SARI JAHE INSTAN 




ahe merupakan pereda sakit secara alami,dibalik 
rasanya yang hangat dan pedas, jahe mengandung zat-zat 
yang berguna bagi tubuh manusia seperti enzim. Jahe 
instan SULTHON dapat menghilangkan dan mencegah: 
sakit kepala, mual,masuk angin, reumatik, batuk, dan 
sebagai anti mabuk (laut & udara). 

Temu lawak RIJOMA 

emulawak berkhasiat untuk mencegah dan mengatasi beraneka 

macam penyakit antara lain gangguan lever,mencegah hepatitis, 
meningkatkan produksi cairan empedu membantu pencernaan, 
mengatasi radang kandung empedu dan batu empedu, radang 
lambung dan gangguan ginjal selain itu temulawak juga bisa 
menurunkan kadar kolesterol tinggi, melancarkan peredaran darah, 
malaria, demam campak, meningkatkan stamina.Temulawak 
merupakan minuman tidak habis dimakan zaman. Enak 
jika tetap murni dari temulawak. Aroma khas temulawak enak 
dikonsumsi hangat ataupun dingin. 

SARI KURMA GAZA 

mport dari Uni emirat arab, produksi pabrikan bukan rumahan 
diambil dari kurma matang pilihan tidak berampas,rasanya enak 
tidak gatal ditenggorokan,murni dari kurma bukan lainnya. 

Kurma makanan Para Nabi. 
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Zahir 


Harga Mulai : 

Rp 999 Ribu 

* Atau Rp 34 Ribu Per 30 Hari Transaksi 

*Baru !!! 

ZAHIR MERDEKA 

Kini tersedia dengan sistem 

sewa prabayar 

info: www.zahirmerdeka.com 

BARU! 

ZAHIR REPORT 
SERVER 

LAPORAN 

KEUANGAN 

BERBASIS 

INTERNET 

Kini Anda dapat 
mengelola bisnis kapan 
saja dimana saja secara 
ONLINE selama tersedia 
koneksi Internet, 
menggunakan Notebook, 
PDA, Handphone, dll. 

FASILITAS ZAHIR 

- Kartu Stok (Fifo, Lifo & 
Average) 

- Kartu Hutang Piutang 

- Otomatis Menghitung Harga 
Pokok Barang 

- Perakitan Barang 

- Project Costing (Proyek, 
Kontraktor, Advertising) 

- Departemen Costing 

- Multi Satuan 

- Multi Currency 

- Multi Gudang 

- Giro Mundur 

- Rekonsiliasi Bank 

- Sales Order 

- Procurement 

- Serial Number 

- Lot Number 

- Expire Date 

- Auto Purchase Order 

- Proyeksi Penjualan 

- Grafik Analisa Penjualan 

- Grafik Analisa Persediaan 

- Database Client Server 

- Desain Laporan dan Faktur 

- Cetak Faktur Pajak 

- Klik Laporan untuk 
Menampilkan Detail 
Transaksi 

- Edit/Hapus Transaksi 

- Audit Trail 

- Sinkronisasi Cabang 

- Bahasa Indonesia, Bahasa 
Inggris 

- Bayar hanya fasilitas yang 
digunakan saja. 




Member of 

BSA 


Penghargaan Enterprise 50 
Majalah SWA, Tahun 2006 


Gunakan Zahir sekarang juga! Agar Anda tidak lagi dipusingkan dengan masalah 
pembukuan, pengelolaan data inventori, h utang-piutang, giro mundur dan laporan 
keuangan yang selalu lambat dan tidak akurat. 

Dengan sistem komputerisasi Zahir, semua menjadi mudah dan serba otomatis, 
cukup input transaksi semudah mengisi nota penjualan, seluruh laporan, grafik 
hingga analisa bisnis akan langsung tersedia dalam hitungan detik. 

Kini dengan Zahir, urusan pembukuan dan laporan keuangan bukan lagi hal yang 
sulit! Ribuan pebisnis sukses dan akuntan profesional telah membuktikannya, 
bagaimana dengan Anda? 

Informasi dan Pemesanan : 

Jakarta: 021-7197766, Bandung: 022-70806102, Surabaya: 031-3551765 
Solo: 0271-7020812, Malang: 0341-7005700, Bali: 0361-8543287, Semarang 
024-3553888, Padang: 0751-7879503, Makasar: 0411-449690, Lampung 
0815 4044400, Jambi: 0741-7083366, Pekanbaru: 0761-7788722, Medan 
061-68902592, Aceh: 0651-7410099, Samarinda: 0541-7205203, Ketapang 
081256516638 

email : info@zahiraccounting.com 
Download Versi Demo : www.zahiraccounting.com 


Juara Pertama 

m^ RENEUR 

AWARD 


Penghargaan Menkominfo Penghargaan Presiden RI Penghargaan Teknopreneur 
Apicta 2002,2003,2004 Indonesia ICTAward 2003 Award Tahun 2008 


The Best Accounting Software 


Membuat Laporan Keuangan 
Menjadi Mudah Dengan 
Zahir Accounting! 

Zahir Accounting, Aplikasi Komputer Hebat yang Akan Memudahkan 
Anda Membuat Laporan Keuangan Seketika! 
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